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Los complementos salariales a trabajadores
de baja cuestan 4.800 millones a las empresas

ABSENTISMO/ La patronal reclama medidas para mitigar el impacto econémico para los empleadores, que supera los 16.100
millones al afio. El 65% de los convenios de empresa incluyen medidas complementarias para las incapacidades temporales.

Gonzalo D. Velarde. Madrid
Aunque el coste del absentis-
mo trasciende ampliamente
del plano econémico afectan-
do ala organizacion de las em-
presas, impactando en la pro-
ductividad y mermando la
competitividad, la factura que
soportan las companias,
pymes y auténomos es un fac-
tor mas a tener en cuenta en el
balance anual. Tanto, que pue-
de haber negocios en los que
este coste constituye una val-
vula de presién sobre los mar-
genes que impide tomar deci-
siones empresariales en mate-
ria de produccién o de retribu-
ciones. En 2025, el coste total
del absentismo ascendid a
34.000 millones de euros, en-
tre los algo mas de 18.000 que
asumio la Seguridad Social en
prestaciones por incapacidad
temporal y los 16.100 que cos-
tearon las empresas. Los cos-
tes para los empleadores se
distribuyen en tres conceptos:
la prestacion economica entre
los dias 4 al 15, a cargo de las
empresas —seguin lo previsto
en la Ley General de la Seguri-
dad Social (articulo 173.1.2)—;
los complementos y mejoras
desde el dia primero de la baja,
en su caso atendiendo a lo
acordado en los convenios co-
lectivos; y las cotizaciones so-
ciales durante las situaciones
debaja, que se abonan desde el
primer diadelabaja.
Precisamente, uno de los
puntos que las organizaciones
empresariales han puesto de
relieve a raiz del debate sobre
el absentismo que se ha aviva-
do en las altimas semanas
—por las declaraciones del li-
der del PP, Alberto Nuifiez Fei-
joo, cuestionando que los tra-
bajadores de baja cobren lo
mismo que estando en activo—
es el de los complementos sa-
lariales que recogen un buen
numero de los convenios co-
lectivos en Espafia. Estos se fi-
jan como un beneficio para el
trabajador en el perimetro de
la negociacion colectivo y sue-
len completar la prestacion de
los empleados de baja paraque
se perciba el 100% del salario
durante el proceso de incapa-
cidad temporal. Segun los da-
tos dela Asociacion de Mutuas
de Accidentes de Trabajo
(AMAT), el coste de estos
complementos asciende a
4.838 millones de euros al afio,
lo que supone el 30% de los
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El presidente de CEOE, Antonio Garamendi.

Los convenios colectivos garantizan de
media entre un 80% y 97% del salario

G.D. Velarde. Madrid

En un reciente analisis ela-
borado por la Airef sobre la
gestion del absentismo en
Espafia —en el que la Autori-
dad Fiscal advierte del au-
mento del coste e indica de-
ficiencias en el sistema que
ahondan en el impacto de
los procesos de incapacidad
temporal-, el organismo
aproxima una cifra de co-
bertura de los complemen-
tos salariales en los conve-
nios colectivos. En Espana,
aproximadamente el 50%

16.115 millones que recaen en
las empresas.

Complementos salariales

Segun establece la ley, los tra-
bajadores que causan baja no
perciben salario ni prestacion
en los tres primeros dias. En-
tre los dias 4 y 15 el importe a
abonar es el 60% de la base re-
guladora del trabajador y co-
rre a cargo de la empresa,
mientras que a partir del dia16
es la Seguridad Social la que se

de los convenios colectivos
sectoriales y el 65% de los de
empresa firmados cada afio
incorporan complementos
retributivos a la prestacion
por incapacidad. En los con-
venios sectoriales alrededor
del 50% incluye mejoras en
los tres primeros dias, mien-
tras que esta proporcion as-
ciende al 55-60% en los tra-
mos de 4 a 20 dias y de mas
de 21 dias. En los convenios
de empresa, el porcentaje es
mas homogéneo: en torno al
65% incorpora mejoras en

hace cargo de la prestacion,
siendo un 60% de labase regu-
ladora del trabajador hasta el
dia 20 y a partir del 21 dia, del
75% de la base reguladora del
trabajador.

Los complementos pacta-
dos en los convenios, como se
ha mencionado, estin destina-
dos a completar estos niveles
hasta el 100% del salario. Se-
gun los datos de AMAT, el
grueso del coste en comple-
mentos salariales se produce

los tres tramos. En los con-
venios que incluyen mejo-
ras, la cuantia final prome-
dio de la prestacion se sitiia
en torno al 80% de la base
reguladora entre los dias 1y
3, al 91% entre los dias 4 al
20y al 97% a partir del dia
21. “Estos complementos
suponen mejoras significati-
vas respecto a la normativa
bésica”, sefiala la Autoridad
Fiscal, en comparacion con
los porcentajes de base re-
guladora fijados por ley. Por
otro lado, Airef explica que

en los procesos de incapaci-
dad de entre 16 y 365 dias, para
los que las empresas desem-
bolsan un total de 2.950 millo-
nes (60% de los 4.838 millones
en este concepto).

No obstante, la mayor parte
del coste directo para las em-
presas corresponde a las coti-
zaciones. Durante la baja el
empleador abona cuotas por
contingencias comunes y pro-
fesionales, por desempleo, al
FOGASA y para Formacion

entre los convenios se de-
tectan cuatro tipos de medi-
das contra el absentismo:
premios econémicos por
baja ausencia, complemen-
tos de incapacidad temporal
vinculados a la asistencia,
complementos condiciona-
dos aotros tramites y apoyos
no economicos para la rein-
corporacion. Siendo los in-
centivos econémicos los
mas frecuentes, presentes
en el 9% de los convenios
colectivos analizado por la
Autoridad Fiscal.

Profesional. En total, estas car-
gas ascienden a 9.351 millones
de euros, el 58% de factura
anual de las bajas pagada por
las empresas.

Negociacion colectiva

Ambos conceptos, tanto los
complementos salariales co-
mo las cotizaciones durante la
baja han sido introducidos por
CEOE como parte del debate
del absentismo, en el sentido
de cuestionar si son las empre-

Las cotizaciones
abonadas durante
las bajas cuestan
9.300 miillones

a los empresarios

CEOE planteara a los
sindicatos medidas
para contener

el absentismo

en los convenios

sas quienes deben de asumir
estas cargas. Mas aun cuando
latasa de horas de trabajo pac-
tadasnorealizadas ha alcanza-
do un maximo historico del
7,6%, lo que equivale a que 1,6
millones de trabajadores se
ausentan de media cada dia a
su puesto (1,2 millones por una
bajamédica).

“Lo que no puede ser es que
todas las bajas hasta el dia 15
las paguen las empresas”,
apuntaba el presidente de la
patronal, Antonio Garamendi,
en una reciente jornada sobre
absentismo, afiadiendo que “si
no pone el remedio de que esto
se arregle, por lo menos evite-
meel coste”.

Del mismo modo, fuentes
empresariales sefialaban re-
cientemente a EXPANSION
sobre la negociaciéon pendien-
te conlos sindicatos del Acuer-
do para el Empleo y la Nego-
ciacion Colectiva (AENC) que
uno de los elementos que las
empresas pondrian sobre la
mesa es el repliegue de ciertos
complementos salariales de
los convenios, como una me-
dida de presion para reducir la
incidencia del absentismo.

De hecho, varios convenios
sectoriales reducen actual-
mente los complementos por
baja médica mediante diver-
sas condiciones. Por ejemplo,
en el sector alimentario, Pes-
canova vincula el cobro del
sueldo integro a bajos indices
de absentismo y a la hospitali-
zacion por enfermedad co-
mun; mientras que en tecnolo-
gia y distribucion, los conve-
nios de Bosch y Consum posi-
bilitan retirar la ayuda si el em-
pleado rechaza reconocimien-
tos médicos, no notifica la
ausencia o superalos plazos de
recuperacion estandar fijados
porel INSS.

Editorial / P4gina2
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Carro de combate Leopard espafiol. £JrciTo dE TIERRA

Defensa estudia un plan para acelerar la
puesta a punto de los carros de combate

Valora unificar los contratos de modernizacién y mantenimiento de los blindados

Nacho Martin MADRID.

El Ministerio de Defensa esta valo-
rando unificar los contratos de man-
tenimiento y modernizaciéon de los
blindados espafioles como los Leo-
pard o los Pizarro, segtin sefialan
multiples fuentes del sector. Desde
el punto de vista militar, la decision
permitiria acelerar la puesta a pun-
to de estos vehiculos, aunque algu-
nas voces senalan que el encaje des-
de la perspectiva empresarial y ju-
ridica podria ser complejo.

Si se materializara, la idea seria
adjudicar estos programas a una
empresa “tractora” de gran tama-
fio, que a su vez incorpore como so-
cios a otras compaiiias dentro de
esa cadena de suministro, tal y co-
mo esta sucediendo actualmente
con los Programas Especiales de
Modernizaciéon (PEM) impulsados
por el Gobierno para aumentar el
gasto militar. Hasta el momento,

los contratos de modernizacion y
los de mantenimiento se otorgan
por separado, lo que ha hecho que
empresas como JPG Grupo se ha-
gan con algunos de ellos, a pesar de
que los Leopard y los Pizarro han
sido fabricados por Santa Barbara
Sistemas (SBS), el primero de ellos
bajo licencia de KNDS.

Para el Ejército de Tierra habria
una ventaja clara, y es que permi-
tiria acortar los plazos de la revi-
sién de estos vehiculos. A dia de hoy
la modernizacion y el mantenimien-
to requieren desmontar por sepa-
rado dos veces los blindados, lo que
dilata los periodos en el taller. Ade-
mas, otro de los puntos a favor se-
ria que los correctivos -las repara-
ciones de averias que surgen ya en
servicio- que afecten a los sistemas
modernizados queden resueltos por
el mismo contratista responsable
de la mejora, evitando asi disputas
de responsabilidad entre el provee-

El programa para
mejorar los Leopard
que se prepara
podria alcanzar los
3.000 millones

dor de la modernizacién y el del sos-
tenimiento ordinario.

Otras fuentes consideran, en esa
linea, que unificar ambas cosas per-
mitiria al Ejército espafiol benefi-
ciarse del impulso econémico de
los PEM, que el afio pasado repar-
tieron méas de 30.000 millones de
euros en total, ya que el sosteni-
miento, por si solo, dificilmente re-
sultaria elegible para uno de esos
programas, y en cambio tiene més
posibilidades si va de la mano de la
modernizacion en un contrato mas
grande.

Por contra, senalan que encajar-
lo a nivel juridico se antoja dificil. Y
ademas, estos contratos los gestio-
nan entidades diferentes dentro del
Ministerio de Defensa: la Direccion
General de Armamento y Material
(DGAM) se encarga de la moderni-
zacion, mientras que el manteni-
miento recae en el Mando de Apo-
yo Logistico del Ejército (MALE).
Aunar ambos supondria, por tanto,
un mayor esfuerzo de coordinacion.

Contratos en marcha

El sector est4 a expensas de que De-
fensa tome una decision para saber
c6mo se articulara el sostenimien-
to de los carros, que son uno de los
grandes ejes militares, dentro del
contexto de rearme. Pero, en cual-
quier caso, si se cambia la estructu-
ra actual la prevision es que afecte
a los contratos de anos proximos,
porque ya hay varios en marcha con
el procedimiento actual.

Defensa frend el megacontrato
para modernizar los Leopard que
se esperaba para este afio, y que se
estima que costara entre 2.000 y
3.000 millones de euros, precisa-
mente porque esta valorando si otor-
garlo junto al de mantenimiento,
segun sefialaron algunas fuentes.
Es un programa clave, que contem-
pla actualizar los actuales Leopard
2A6 espafioles para convertirlos en
2A8, lo que implica cambios sus-
tanciales en la electronica, la poten-
cia o la proteccion balistica, entre
otras cuestiones. En cuanto al man-
tenimiento de los Leopard, es uno
de los programas otorgados a San-
ta Barbara que Defensa ha conge-
lado. Se trata de un contrato con un
techo de gasto de 200 millones y ar-
ticulado como un acuerdo marco,
lo que implica que el Ministerio iba
liberando paulatinamente los fon-
dos para SBS en distintos paquetes,
hasta que ha dejado de hacerlo sin
dar explicaciones. Lo mismo ha su-

El dltimo contrato
para actualizar los
Pizarro se adjudic6
por 264 millones el
afno pasado

cedido con el mantenimiento de los
obuses SIAC, que Santa Barbara se
adjudicd y que tiene un techo de gas-
to de 40 millones.

Por otro lado, Defensa otorgb a
SBS el afio pasado el contrato de
modernizacion de los Pizarro, por
un importe de 264 millones. Para
la filial de General Dynamics fue im-
portante al ser el inico de los 31
Programas Especiales de Moderni-
zacion que el Gobierno le adjudicd,
y ya ha fichado a empresas como
Oesia como socios.

Para el mantenimiento de los Pi-
zarro, el Consejo de Ministros apro-
bo el pasado 7 de julio la puesta en
marcha de un acuerdo marco de
50,5 millones, que aiin esta pen-
diente de adjudicar pero servira pa-
ra poner a punto las versiones de
infanteria y de caballeria durante
los préximos cuatro afos, con po-
sibilidad de prorrogarse dos afos
mas.

BNZ se alia con Sungrow para almacenar energia en plantas de Italia

Desplegaran 240 MWh en
Rinaldone y Camposcala,
en la provincia de Viterbo

eE MADRID.

BNZ, productor independiente de
energia (IPP) especializado en el
desarrollo, la construccién y la ex-
plotacion de proyectos de energia
renovable, ha firmado un acuerdo
estratégico con Sungrow como su
proveedor preferente de sistemas

de almacenamiento de energia en
baterias (BESS), por un total de
240 MWh. Este acuerdo forma par-
te del acuerdo marco global firma-
do recientemente entre Sungrow y
Nuveen Infrastructure, propieta-
ria de BNZ. El acuerdo contempla
la integracién de almacenamiento
energético en los proyectos solares
que BNZ opera en la provincia de
Viterbo, en la region de Lazio, sien-
do las plantas solares de Rinaldo-
ne (45 MW) y Camposcala (53
MW). Esta alianza permitira ace-

lerar el despliegue de la cartera de
almacenamiento de BNZ en Euro-
pa, donde la compainia se encuen-
tra desarrollando 530 MW en ba-
terias dentro de un pipeline total
de 850 MW. Forma parte de su es-
trategia multitecnoldgica, que ya
supera los 2,7 GW entre energia
solar, edlica y almacenamiento.
El contrato abarca el suministro
completo de equipos BESS, inclui-
dos baterias, contenedores, siste-
mas de conversion de potencia
(PCS) y equipos de media tension

(MVS), asi como servicios de pues-
ta en marcha, pruebas de acepta-
cién in situ, formacion técnica y un
sistema de gestion energética (EMS)
de terceros.

Ademas, el acuerdo incorpora un
Long-Term Service Agreement
(LTSA) que cubre garantias exten-
didas para los principales compo-
nentes, mantenimiento preventi-
vo anual, monitorizacién remota
24/7 y garantias de rendimiento,
disponibilidad y eficiencia energé-
tica del sistema. Luis Selva, direc-

tor general de BNZ, ha sefialado:
“El acuerdo representa un paso es-
tratégico en nuestra apuesta por el
almacenamiento energético como
pieza clave de la transicion ener-
gética. La integracion de baterias
nos permitird mejorar la estabili-
dad de la red y maximizar el valor
de la energia renovable que produ-
cimos”. “La alianza acelerara atin
mas el despliegue del almacena-
miento de energia en Europa”, ha
zanjado Javier Izcue, vicepresiden-
te de Sungrow Europe.
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Airbus y Boeing ante su edad de oro: las
aerolineas necesitaran 40.000 aviones mas

La renovacion de flotas impulsara la mayor ola de entregas de las ltimas décadas

V. de Elena MADRID.

La industria aeronautica mantiene
intactas sus previsiones de crecimien-
to alargo plazo pese ala incertidum-
bre geopolitica y econdmica. Los tres
grandes fabricantes de aviones co-
merciales, Airbus, Boeing y Embraer,
coinciden en que el trafico aéreo se-
guira creciendo de forma sostenida
hasta 2045. Esto, junto a la necesa-
ria renovacion de flotas, impulsara
una fuerte demanda de aeronaves
mas eficientes que llevara a las aero-
lineas a incorporar méas de 40.000
nuevos aviones durante los proximos
veinte ainos. Los principales motores
del mercado seran el auge de las cla-
ses medias en paises emergentes y
la sustitucion de aeronaves antiguas.

Boeing estima que seran necesa-
rias 43.625 nuevas entregas entre
2026y 2045, lo que permitira que la
flota comercial mundial pase de los
27.945 aviones actuales a méas de
50.000 unidades, un incremento cer-
cano al 80%. De ese total, méas de
33.500 corresponderan a aviones de
pasillo tnico, que seguiran siendo el
segmento dominante del mercado.

Airbus maneja unas cifras muy si-
milares. El fabricante europeo pre-
vé una demanda de 42.060 aerona-
ves en el mismo periodo, de las que
22.240 responderan al crecimiento
del mercado y 19.820 serviran para
reemplazar aviones antiguos. En su
escenario, el 81% de las entregas co-
rrespondera también a modelos de
pasillo tnico.

Por su parte, 1a brasilefia Embraer
centra su analisis en el mercado de
aeronaves de hasta 150 plazas. La
compania brasilefia calcula que este
segmento absorbera 8.500 nuevos
aviones hasta 2045, por un valor de
650.000 millones de délares.

Asia liderara el crecimiento

Los tres fabricantes sitian a Asia co-
mo el principal motor del crecimien-
to mundial de la aviacion. Segiin Em-

Aviones de Airbus en su sede de Toulouse. ere

braer, China registrar4 el mayor in-
cremento del trafico de pasajeros,
con un crecimiento medio anual del
5,2%, seguida de Oriente Medio
(4,6%), Africa (4,4%) y Latinoamé-
rica (4,3%). En 2045, Asia-Pacifico

y China concentraran el 40% del tra-
fico mundial de pasajeros. Airbus
también apunta a un desplazamien-
to del centro de gravedad de la avia-
cion hacia el este. El fabricante des-
taca el crecimiento econémico y de-

Un mercado que va mucho mas alla:
también hay que fabricar profesionales

Estas perspectivas también alimentaran a toda la cadena de valor de
la aviacién, no s6lo a los fabricantes. Boeing calcula que el mercado
mundial de servicios aeronduticos alcanzaré los 4,86 billones de déla-
res hasta 2045 y que la industria necesitara incorporar 2,4 millones de
nuevos profesionales, entre ellos 674.000 pilotos, 728.000 técnicos
de mantenimiento y mas de un millén de tripulantes de cabina. En car-
ga, espera que aumente un 3,7% anual, requiriendo 2.900 cargueros
nuevos y convertidos por la expansion del comercio electrénico.

mografico de paises como India, Viet-
nam, Indonesia o Malasia, junto con
la expansion de las clases medias y
el aumento de los viajes para visitar
familiares y amigos. Boeing coinci-
de en esta vision, aunque subraya
que tanto los mercados maduros co-
mo los emergentes mantendran un
reparto equilibrado de 1a demanda.
En su prevision, el 55% de las nue-
vas entregas se destinaran a econo-
mias en desarrollo, mientras que el
45% restante corresponder4 a Nor-
teamérica, Europa y otros mercados
consolidados.

La renovacion gana peso

Mas alla del crecimiento del trafico,
la sustitucién de aeronaves apunta
a ser el gran dinamizador del mer-
cado. Boeing calcula que aproxima-

damente la mitad de las nuevas en-
tregas serviran para retirar aviones
menos eficientes y sustituirlos por
modelos de nueva generacion, una
renovacion que permitira reducir el
consumo de combustible y las emi-
siones. Airbus eleva atin més el pro-
tagonismo de este proceso. La com-
pania prevé que en 2045 practica-
mente toda la flota mundial estara
formada por aviones de tltima ge-
neracion, frente al 39% actual.

La eficiencia también aparece co-
mo uno de los argumentos principa-
les de Embraer, especialmente para
las rutas regionales. El fabricante bra-
silefio considera que la creciente des-
centralizacion econémica y el desa-
rrollo de ciudades medianas favore-
ceran el uso de aeronaves de menor
capacidad capaces de operar con al-
ta frecuencia y conectar mercados
secundarios.

Mas pasajeros y rutas directas

Los tres informes coinciden en que
el trafico de pasajeros seguira cre-
ciendo a un ritmo superior al de la
economia mundial. Boeing proyec-
ta un incremento anual del 4%, su-

Airbus, Boeing y
Embraer estiman
que el trafico aéreo
se duplicara en el
mundo en 20 afios

ficiente para duplicar el volumen de
pasajeros en dos décadas. Airbus pre-
vé un crecimiento del 3,9% anual,
impulsado por la incorporacién de
1.400 millones de personas ala cla-
se media y el aumento de la pobla-
ci6n urbana. Embraer sittia la evo-
lucibn en el 3,7%.

El crecimiento no llegara tnica-
mente por el aumento del ntimero
de viajeros, sino también por la trans-
formacion de la red aérea. Airbus
destaca que el mayor alcance de los
nuevos modelos permitira abrir co-
nexiones directas entre ciudades me-
dianas que hasta ahora no resulta-
ban rentables. Boeing recuerda, por
su parte, que las aerolineas han in-
corporado cerca de 5.500 nuevas ru-
tas desde 2015 y seguiran amplian-
do las conexiones punto a punto.

Airbnb elige a los primeros pueblos para su programa de turismo rural

El plan, que alcanzara los
43 millones, arrancara en
Arago6n y Andalucia

V. E. MADRID.

Airbnb ha seleccionado la comarca
de Calatayud (Aragdn) y el Bajo Gua-
dalquivir (Sevilla) para poner en mar-
chalos dos primeros proyectos de su
programa Compromiso Rural, una
iniciativa dotada con 43 millones de
euros (50 millones de ddlares) du-

rante tres afios con la que busca im-
pulsar un modelo de turismo maés
descentralizado en la Espafia rural.
Ambas propuestas han sido elegidas
entre mas de 30 candidaturas pre-
sentadas por entidades de desarro-
llo rural de todo el pais y serviran co-
mo proyectos piloto antes de abrir
nuevas convocatorias.

La iniciativa nace con el objetivo
de generar actividad econémica en
municipios afectados por la despo-
blacion. Contempla ayudas para reha-
bilitar viviendas e inmuebles en de-

suso, recuperar patrimonio histori-
co y natural, asi como financiaci6on
para proyectos empresariales vincu-
lados al turismo y al desarrollo local.

El primero de los proyectos selec-
cionados, Triangulo del Agua, esta
impulsado por ADRI Calatayud y bus-
ca convertir una zona de paso en un
destino de estancia. Para ello recupe-
raré el embalse de La Tranquera co-
mo centro de turismo activo con ac-
tividades como kayak, paddle surf,
senderismo o bicicleta de montafia,
rehabilitara edificios municipales pa-

ra crear viviendas de alquiler social
en Godojos y transformar3 el histo-
rico taller del Gltimo alfarero de Al-
hama de Aragdn en un espacio de vi-
sitas y experiencias artesanales. El
objetivo es aprovechar el flujo de mas
de 320.000 visitantes que cada afio
recibe el cercano Monasterio de Pie-
dra y aumentar las pernoctaciones.
El segundo proyecto se desarrolla-
r4 en el Bajo Guadalquivir, promovi-
do por el Grupo de Desarrollo Rural
Adelquivir. La iniciativa pretende
construir una identidad turistica pro-

pia para esta comarca sevillana arti-
culando una red de experiencias en
torno al aceite, el vino, el patrimonio,
la naturaleza y los antiguos caminos
histéricos que atraviesan el territo-
rio. Entre las actuaciones previstas
figuran la creacién de un centro de
oleoturismo en Los Molares, nuevos
alojamientos ligados a una bodega
en Lebrija, la restauracion de la To-
rre del Homenaje del Castillo de las
Aguzaderas y la mejora del entorno
de observacion de aves del pantano
dela Torre del Aguila.
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En guardia por el
desembarco en
automociony
centros de datos

Bruselas refuerza el control de inversiones
extranjeras ante la oleada chinay
estadounidense en sectores estratégicos

JOSE M. RODRIGUEZ SILVA
MADRID
En los ultimos tiempos, tanto Chi-
na como Estados Unidos han toma-
do posiciones estratégicas en nu-
merosas industrias espafolas. Des-
dela gestion de puertos con Cosco
hasta algunas de las principales
plantas renovables, operadas por
Three Gorges, que aspira a seguir
creciendo en Es-

mo las puertas abiertas de Espafa
a China en industrias estratégicas
como el motor, con Almussafes co-
mo ultimo caso, y sobre Ias inver-
siones estadounidenses en espe-
cial en lo que tiene que ver con la
tecnologia.

Bruselas esta sometiendo estos
dias a consulta publicaun nuevo re-
glamento delegado que expande el

numero de ope-

paifia. raciones corpo-
Aestoseuneel INVERSION rativas o inversio-
gran desembarco nes extranjeras
automovilistico en que la Comi-
conlas fabricas de ORIGEN. En Espafia y sién podrd emi-
SAIC en Galiciay Europa el 40% de las tir dictamenes en
lacomprade par- inversiones extranjeras campos comolos
te de Almussafes proceden de EEUU, frente a materiales criti-
como ultimos ex- un 6% de China en Espafiay cosolaindustria.
ponentes. un 9% en el conjunto de la Documentos que
En el caso de Es- UE. Ochoa (FTI Consulting) nosonvinculan-
tados Unidos, el no cree que el mayor tes, pero que sin
rol central lo esta escrutinio vaya a cambiar el lugaradudaten-
jugando ahoraen balance; si que las dran mucho pe-
el mundo de los compaiiias, ante ciertas soentodaslasca-
centros de datos inversiones, tengan en pitales y enla opi-
€on macroproyec- cuenta la geopolitica. nién publicay em-
tos como los de presarial, por lo
Amazony Micro- queeldevenirde
soften Aragénen CHINA. Bruselas la esta la norma es se-
un creciente cli- presionando sobre todo por guido muy de cer-
ma de desconfian- las ayudas a empresas para ca en los princi-
za hacia la inver- que compitan fueraa palesforosde de-
sion en Espafa precios mas bajosy cisifidon.
porlastiranteces ahoguen la industria local, «La inversion
entre los gobier- lo que esta llevando a extranjeraen Eu-
nos. American muchas compafiias chinas a ropa haevolucio-
Tower es una de replantear su estrategia nado de una pers-
las compaiiias con europea, reforzando la pectiva predomi-
mas torres de te- inversion local, las joint nantemente eco-
lecomunicacio- venturesy el didlogo con las nomicahacia otra
nes del pais. instituciones, explica Ochoa. enlaquelasegu-
Los fondos esta- ridad econémica,
dounidenses son la resiliencia de
omnipresentes en OBJETIVO. Aquellos las cadenas de su-
el Ibex y son ac- sectores en los que deciden ministroyla pro-
cionistas claves los gobiernos: Tecnologia, teccién de secto-

de empresas es-
tratégicas priva-

Industria y Automévil y
Aeronautico, con el 50% de

res estratégicos
se han converti-

das como Moeve las decisiones de la junta do enfactores de-
(Carlyle), el fabri- espafiola y un peso similar terminantes pa-
cante de motores en las decisiones europeas. ra evaluar deter-
de aviacion ITP minadas opera-
Aero (Bain en una cionesy, explica
operacion donde endeclaraciones

hubo condiciones por el Gobierno
espafiol) y numerosas plataformas
de renovables.

La Comision Europea planea aho-
ra ejercer un mayor control de las
inversiones extranjeras en toda la
Union y en el radar tiene casos co-

a EL MUNDO Carlos Ochoa, senior
managing director de FTI Consul-
ting.

Espafia aprobd en la pandemia
elfamoso escudo antiopas para pro-
teger a sus empresas durante la pan-
demia y lleg6 para quedarse. Cada
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vez mas operaciones pasan por su
filtro.

En Espafia, en 2025, la Junta de
Inversiones Exteriores (Jinvex) re-
cibid 196 solicitudes de autoriza-
cion previa, lo que representa un
crecimiento del19% respecto al afio
anterior, aunque casi una cuarta par-
te se archivaron por no necesitar
ese tramite. El alza se produjo en
mayor medida incluso en Alema-
nia, donde se dispard un 30% has-
talos 339 casos de control de inver-
siones.

Italia que tiene un régimen mas
estricto para aprobar inversiones
en industrias estratégicas, analizé
835 situaciones, un15% mas. Por su
parte, el pais dirigido por Emma-
nuel Macron tuvo sobre lamesa po-
der de veto sobre 392 operaciones,
un 27% mas.

Ochoa considera que la situacion
iraamas. «<Estamos asistiendoaun
cambio estructural. La Union Euro-
peaylos Estados miembros dispo-
nen hoy de mas herramientas pa-
ra analizar inversiones en sectores
sensibles y, previsiblemente, vere-
mos un uso cada vez mas frecuen-
te de estos mecanismos, especial-
mente en tecnologias criticas, in-
fraestructuras y defensa», apunta.

EN LAMIRA

El mayor control no se esta tradu-
ciendo en un veto a la entrada de
grupos ajenos a la Union Europea
salvo contadas excepciones.

Seguin el analisis de todaslas ope-
raciones notificadas en la UE, ape-
nas un 5% fue retirada o denegada
por parte de un Estado Miembro, y
un 11% se aprobo con condiciones,
elmismo porcentaje que autorizo de
forma parcial el Gobierno espafiol,
que el pasado afio no veto ninguna
operacion y apenas ha bloqueado
algunaenlos ultimosafios. Solo una
en 2024 (Talgo por parte de inverso-
res huiingaros) y otra en 2022.

Una aproximacion similar sigue
Alemania, con condiciones en ape-
nas un 2% de sus inversiones ex-
tranjeras, pero no Francia e Italia.
El pais galo de hecho puso limite a
99 operaciones en 2024, mientras
que Italia no dio la luz verde com-
pleta a 32 proyectos.

En un contexto de mayor escru-
tinio, los dos paises con mas pape-
letas de recibir Ia lupa son Estados
Unidos y China. Aunque sobre el
papel, uno es el gran aliado euro-
peoy el otro unrival, en el dia a dia
las fronteras son mucho mas borro-
sas y la retirada inversora nor-
teamericana hace que cadavez mas
0jos se muevan hacia Pekin, como
bien ejemplifica Espafa, que aun
asi sigue por debajo dela media eu-
ropea en penetracion de empresas
chinas, al menos en cantidad.
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«Objetivo cumplido» ante Trump

e La UE cree que su sumision ante los aranceles de Trump hace un afio ha dado los resultados previstos
e Los funcionarios comunitarios consideran un triunfo la estabilidad que ofrece el asimétrico acuerdo

DANIEL VIANA BRUSELAS
CORRESPONSAL
«Lafotografia dela vergiienza», «hu-
millacién» o incluso «la capitu-
lacién continental». Hace un afio, las
criticas contrala Comision Europea
y, en especial, contra la presidenta
Ursulavonder Leyen arreciaban des-
de practicamente todos los am-
bitos intelectuales y espectros poli-
ticos tras el pacto comercial que ha-
bia firmado con el presidente de Es-
tados Unidos, Donald Trump. Elacuer-
dodeTurnberry (Escocia) establecid
que EEUU impondria unarancel ge-
neral maximo del 15% a los produc-
tos europeos, mientras la Union Eu-
ropea eliminaria las tasas a los bie-
nes industriales estadounidenses.
Docemesesdespués, desde el Eje-
cutivo comunitario mantienen que el
convenioalcanzado fue elmenos ma-
lo posible, y los acontecimientos pa-
recian darlelarazon después de que,
en la madrugada del jueves al vier-
nes, Trump anunciase la renovacion
de los aranceles con un tipo del 10%
paralaUE envirtud de «lafaltadeac-
tuacion frente al comercio de produc-
tos fabricados mediante trabajo for-
zoso». Esa cifra estd por debajo del
nivel maximo acordado en la locali-

«El acuerdo no
fue perfecto, lo
sabemos, pero si
fue pragmatico»

Las amenazas
no siempre se
traducen en

hechos, creen

dad escocesa y en la Comision la va-
loraron «positivamente», aunque de-
jando claro que el motivo que ahora
habuscado el presidente estadouni-
dense es poco menos que delirante.
Pero apenas unas horas después,
el magnate amenazd con imponer
unatasa «considerableloantes posi-
ble» tras la decision de la UE de san-
cionar a Google con 890 millones de
euros. Mas de 1.000 millones de dé-
lares por «favorecer sus propios ser-
vicios en Google Search y por impo-
ner restricciones a las empresas pa-
radirigiralos consumidores hacia ca-
nales de compra alternativos, a me-
nudo mas baratos, en Google Play».
«Estados Unidos de Américanoes
lahucha de Europa, ni permitiremos
que lo sea (...) La Unién Europea pa-
gard un precio muy alto por esta con-
ducta ilegal y profundamente poco
ética, sobrelaquelesheadvertidorei-
teradamente», asegurd Trump en su
red social. Bruselas, sin embargo, man-
tiene la calma. En la capital comuni-

taria siempre tienen en mente que el
presidente de Estados Unidos habla
y amenaza mucho pero que sus pa-
labras no siempre se traducen en he-
chos. Einsisten en defender las bon-
dades del pacto de Turnberry.
«Sabemos que el acuerdo nunca
fue perfecto. Fueunacuerdo pragma-
tico. Su objetivo era aportar estabili-
dad y una relativa previsibilidad, asi
como evitar una alternativa que ha-
bria provocado graves dafios econd-

micos, perturbaciones e incertidum-
bre, con consecuencias dramaticas
paralaUnion Europeay también pa-
raEstados Unidos», apuntan fuentes
comunitarias.

«Esjusto afirmar que hacumplido
sus principales objetivos. Ha pro-
tegido nuestro comercio y nuestras
inversiones frente a lo que, de otro
modo, habria sido un conflicto co-
mercial transatlantico creciente eim-
previsible. Ha ayudado a salvaguar-

darnuestros principalesintereses eco-
nomicos y hareforzado la unidad de
la Unién Europea», prosiguen en la
Comision.

Y todavia mas. En Bruselas sub-
rayan que «solo el afio pasado, el co-
mercio debienesy serviciosentrela
Union Europeay Estados Unidos al-
canzo alrededor de 1,8 billones de
euros, lo que equivale a unos 4.900
millones de euros diarios». «Miles
de empresas operan a ambos lados

LA I‘JLTIM A ROND A Los nuevos gravame- que los nuevos grava-

nes entraron en vigor a menes son «completa-
DE TASAS LEVANTA UNA OLA las 00:01del viernes, mente injustificados»,
GLOB AL DE PROTE ST AS justo cuando expiraron lo mismo que su

los provisionales que homologo de Nueva

habia decretado tras Zelanda, Christopher
La dltima ronda de tamente injustificada». una dura derrota enla Luxon. Los analistas
subidas arancelarias La CasaBlanca ha Corte Suprema. indican que la Casa
anunciada por el anunciado aranceles El ministro de Comer- Blanca incluye muchas
presidente de Estados adicionales de entre el cio de Australia, Don excepciones arancela-
Unidos, Donald Trump, 10% y el 12,5% para 60 Farrell, rechazo que las rias. «Esto deberia
harecibido una oleada economias, alegando tasas sobre sus expor- reducir el impacto de
de criticas por sus que esas naciones no taciones a Estados estos gravamenes. No
socios comerciales, habian aplicado de Unidos crezcan al obstante, contribuiran
entre ellos Chinay manera adecuada una 12,5%, desde el 10%del a precios mas altos
Japon, y el ministro de prohibicion sobre afo pasado. tanto para los consumi-
Comercio de Australia bienes fabricados con Farrell sostuvo que dores finales como
la calificé de «comple- trabajo forzado. Australia considera paralas empresas».

del Atlantico y existen cadenas de
valor y suministro altamente inte-
gradas. Por todas estas razones eco-
ndmicas, y por los intereses especi-
ficos de las empresas europeas, es-
tarelacion es muy importante. Esta-
dos Unidos no es simplemente un
gran socio comercial. Se tratade dos
economias muy interdependientes
e interconectadas, cuya competi-
tividad y seguridad econdmica se
venreforzadas cuando cooperamos.
Este fue uno de los principales mo-
tivos del acuerdo: garantizar, en la
medida de lo posible, estabilidad y
previsibilidad», concluyen.

En Bruselas, en definitiva, sacan
pecho del acuerdo. No lo quieren
decir asi y prefieren mantener el
siempre contenido lenguaje comu-
nitario. Pero en los despachos del
edificio Berlaymont escocieron las
fuertes criticas del afio pasado, y
creen que no se entendié que con
Trump y su Administracién debe
primar el pragmatismo. Y repiten
siempre que ante los cambios de
opinion y aldabonazos de Estados
Unidos, la Unién Europea ofrece es-
tabilidad y que eso, alalarga, dara
mas réditos. Aunque no venda tan-
tos titulares como Washington.
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La presidenta de la Comision Europea, Ursula von der Leyen. reuTers

Bruselas reforma las ayudas de Estado
para blindar a la industria siderurgica

Plantea, como parte de la reforma, rebajar las exigencias que se aplican a startups

Lidia Montes BRUSELAS.

Bruselas quiere cambiar las reglas
por las que los paises de la Union
Europea pueden rescatar a empre-
sas en dificultades. La Comision Eu-
ropea ultima una actualizacion re-
gulatoria en la que plantea que, ala
hora de conceder ayudas a estas em-
presas, se considere a la industria
siderurgica como sector que podria
recibir estas ayudas y reducir las exi-
gencias a las startups.

El Ejecutivo comunitario abri6
una consulta pablica para que las
partes interesadas se pronuncien,
antes del 4 de septiembre, sobre el
nuevo borrador de ayudas de Esta-
do para salvar o reestructurar em-
presas no financieras en crisis. Una
propuesta que pretende actualizar
la normativa de 2014 y adaptarla al
contexto actual, en un contexto geo-
politico incierto y tras el cambio de
perspectiva que ha arrojoé la crisis

empresarial derivada de la pande-
mia.

El texto de Bruselas plantea in-
cluir el sector siderurgico en el mar-
co de las industrias que podrian re-
cibir estas ayudas. Por tanto, los Go-
biernos podrian ayudas a las em-
presas de acero en dificultades que
se encuentren en dificultades y se
sometan a una reestructuraciéon ade-
cuada.

El borrador quiere, por otro lado,
excluir a ciertos tipos de empresas
emergentes de la prueba de solven-
cia a la que se deben someter las
empresas consideradas en dificul-
tades econdmicas. Con esta medi-
da, Bruselas quiere contextualizar
que las pérdidas iniciales acumula-
das de empresas innovadoras y star-
tups son habituales y no implican,
necesariamente, riesgo de quiebra.

Ademas, la propuesta plantea in-
cluir ciertos instrumentos financie-
ros bajo el capitulo de lo que se con-

Incluira ciertos
instrumentos
financieros bajo
consideracion de
capital propio

sideraria capital propio ala hora de
evaluar si una empresa atraviesa di-
ficultades. Con esta revision se am-
pliaria la flexibilidad de lo que se
considera una empresa en dificul-
tades y permitiria evaluar, de for-
ma mas precisa, el riesgo real de
quiebra.

El borrador sometido a consulta
cumple con una serie de finalida-
des. Por un lado, Bruselas plantea
simplificar y agilizar el procedimien-
to ya que, sostiene, el sistema actual
es muy complejo y ralentiza mucho
los procesos. Ademas, plantea faci-

litar las reestructuraciones para que
las normas sean maés claras para las
empresas y sea mas facil que pue-
dan recuperarse de un revés econo-
mico.

La nueva norma, siguiendo la ten-
dencia marcada anteriormente por
otras actualizaciones, tendra en cuen-
ta las transiciones verde y digital.
Por tanto, en estos procesos de re-
estructuracion se tendran en cuen-
ta si una firma se encuentra atrave-
sando un proceso de descarboniza-
cion, electrificacion o digitalizacion.

El marco normativo fija cuando
un Gobierno podra utilizar dinero
publico para salvar a una empresa
en dificultades. La legislacion de
2014 se basa en la premisa de que
los rescates deben ser la excepcion,
no la norma en la UE. De esta for-
ma, se evitaria que los Gobiernos
mantengan a empresas sin viabili-
dad que distorsionen la competen-
cia del mercado tnico.

Pero es cierto que la pujante ri-
validad con otras potencias mun-
diales y la necesidad de crear gigan-
tes europeos que compitan con ellos
ha obligado al bloque comunitario
a repensar su soberania industrial.
El escenario de 2014 dista del con-
texto global actual y los que la UE
consideraba hasta ahora como so-
cios, entre ellos EEUU o China, es-
tan planteando mas desafios.

La competencia con gigantes em-
presariales estadounidenses o chi-
nos se hace cada vez mas acucian-
te y la UE debe ponerse las pilas si
no quiere quedarse atrés en esta ca-
rrera global. El bloque debe conser-
var su capacidad de producir bie-
nes y tecnologias estratégicas para
no depender de terceros paises, una
debilidad que se exhibi6 en la pan-
demia y que golped de lleno a in-
dustrias como la del automévil con
la falta de microchips chinos.

Es asi que el Ejecutivo comunita-
rio pretende que la actualizacion

Bruselas busca
reforzar la
autonomia
estratégica frente a
EEUU y China

tenga en cuenta los objetivos indus-
triales europeos. Si las normas an-
teriores tenian como foco mante-
ner la equidad de las condiciones
de competencia en el mercado tni-
co, la propuesta sumara a la lista de
elementos la resiliencia, la autono-
mia estratégica y la seguridad eco-
némica como otros factores.

A efectos practicos implicaria que,
alahora de valorar si conceder ayu-
das a una empresa en dificultades,
se contemple como afecta esta de-
cisién a la competencia del merca-
do tnico, como hasta la fecha, y que
se analice si la firma es estratégica
para la soberania industrial.

La UE depende de Pekin en ma-
terias primas criticas, en paneles so-
lares o baterias. Mientras, EEUU
lanz6 su particular plan de subsi-
dios para impulsar su industria del
automovil y la de tecnologias lim-
pias. Lo que ha obligado al bloque
a actuar.

La UE sanciona a cinco jueces iranies y un hacker por la represion

Les acusa de violaciones
contra los Derechos
Humanos en el pais

Agencias BRUSELAS.

La Uni6én Europea aprob6 nuevas
sanciones contra seis personas por
su “responsabilidad en graves vio-
laciones de los Derechos Humanos”
en Iran, entre ellas cinco jueces de
tribunales revolucionarios y un des-
tacado integrante de un grupo de

ciberdelincuencia vinculado al ré-
gimen, al que el bloque atribuye ha-
ber facilitado la persecucion de opo-
sitores politicos, activistas y mino-
rias religiosas.

La nueva bateria de medidas
adoptada por los Veintisiete respon-
de al recrudecimiento de la repre-
si6n interna en Iran y eleva a 269
personas y 53 entidades la lista de
sancionados. Las medidas contem-
plan la congelacion de activos, la
prohibicion de viajar a territorio co-
munitario y el veto a poner fondos

o recursos economicos a disposi-
ci6on de los afectados.

“Mientras la atenci6n del mun-
do esta puesta en la guerra en Orien-
te Proximo, no podemos perder de
vista la represion de Iran contra su
propio pueblo”, reivindic6 la Alta
Representante de la UE para Poli-
tica Exterior, Kaja Kallas, en un men-
saje en sus redes sociales.

En concreto, los Veintisiete han
incluido en la lista de sanciones a
cinco jueces de tribunales revolu-
cionarios regionales por haber pre-

sidido procesos judiciales contra di-
sidentes politicos y minorias reli-
giosas, entre ellos la premio Nobel
de la Paz Narges Mohammadi, ba-
sados en acusaciones de seguridad
nacional y religion formuladas de
manera imprecisa.

Segun explica el Consejo de la
UE, que retne a los Estados miem-
bros, estos magistrados han impues-
to penas de muerte, largas conde-
nas de prision, castigos corporales,
multas y otras penas adicionales
contra activistas y opositores, in-

cluidos participantes en las protes-
tas del movimiento ‘Mujer, Vida, Li-
bertad’ tras la muerte bajo custodia
de Mahsa Amini en 2022.

La UE ha sancionado a Nima Sa-
lehi, ingeniero informatico y funda-
dor del grupo cibernético Ashiya-
ne, al considerar que esta organiza-
ci6n coopera estrechamente con la
Policia Cibernética irani (FATA) y
con el Cuerpo de la Guardia Revo-
lucionaria Islamica (CGRI) en cibe-
rataques dirigidos contra oposito-
res e instituciones extranjeras.
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El presidente Trump sube
la economia global a una montana rusa

Empresas y bancos centrales navegan a ciegas por los altibajos de los precios
del petroleo y los vaivenes causados por los aranceles de Estados Unidos

AMANDA MARS
Madrid

Vuelven los aranceles, vuelve a
calentarse la guerra de Irdn, au-
menta el riesgo de inflacion v per-
siste una intensa incertidumbre.
El presidente de EE UU, Donald
Trump, ha subido la economia
global a una montaifia rusa de gi-
ros violentos y, en poco méis de
tres semanas, el mundo ha pasado
de pensar en una normalizacion
del mercado del crudo a temer
los cuellos de botella. El ataque
por parte de los huties (aliados
de Teherdn) a los petroleros sau-
dies en el mar Rojo significa po-
ner en jaque la via de exportacion
alternativa a Ormuz, y el precio
por barril de brent supero los 100
ddlares, lo que implica un enca-
recimiento acumulado del 40%.
La guerra comercial, contenida
en buena parte por los tribunales
estadounidenses, estrena capitulo
con otro decreto de Washington,
vy el Banco Central Europeo ya ad-
vierte de que el escenario optimis-
ta planteado en junio, con descen-
s0s del coste de la energia, se an-
toja “bastante improbable”,

“Los bancos centrales y las
compaiias navegan a ciegas por-
que el mapa de riesgos ha cam-
biado de forma permanente: va
no basta con optimizar costes,
hay que construir cadenas de su-
ministro y estrategias capaces de
aguantar la incertidumbre”, afir-
ma Alicia Garcia-Herrero, eco-
nomista jefa para Asia Pacifico
en el banco de inversion Natixis.
“La volatilidad en el precio de las
materias primas —e, igual de im-
portante, en el acceso a las rutas
comerciales— no es un fenémeno
pasajero: estd aqui para quedar-
se, los shocks geopoliticos no son
episodios aislados, sino el nuevo
escenario estructural, y eso esti
obligando a las empresas a prio-
rizar la resiliencia por encima de
la rentabilidad pura”, afiade, una
tendencia que se consolidd tras la
covid v que ahora se refuerza.

La guerra estd a punto de cum-
plir su quinto mes, la fragilidad de
las negociaciones ha quedado pa-
tente v todos los agentes economi-
cos (empresas, bancos centrales,
inversores, hogares, gobiernos)
observan los datos economicos
con cautela. BBVA Research, por
ejemplo, presentd unas previsio-
nes a primeros de junio en las que
se situaba un precio del petréleo
en el entorno de los 90 dilares pa-
ra la segunda mitad de 2026 y no
esperaba el retorno al nivel pre-
guerra hasta el verano de 2027.“Y
justo después, cuando se anuncio
el preacuerdo [entre Washing-
ton y Teheran], las buenas noti-
cias desbordaron nuestras previ-

'

Donald Trump, el viernes en una cena de gala en la Casa Blanca. ROD LAMKEY, JR. (AP/LAPRESSE)

siones, el petréleo llegd a tocar los
72 euros, pero ahora nos encon-
tramos con que la situacion se ha
endurecido, tampoco es una sor-
presa, ya éramos conscientes de
que se trataba de un proceso lar-
go y con altibajos”, explica Rafael
Doménech, responsable de Anali-
sis Economico de BBVA Research.

Sorpresa seria, hoy por hoy,
la falta de sorpresa. Firmas como
Goldman Sachs o Rystad Energy
calculan que los precios podrin
escalar a 120 délares por barril a
finales de afio si el conflicto sigue,
lo que obliga a los bancos centra-
les a andar con tiento para con-
trolar la inflacion. La subida del
crudo calienta los precios de la
energia y estos el coste de la vida
en general. El jueves se reunid el
BCE para decidir si subia el precio
del dinero, una forma de enfriar
la economia v embridar la infla-
cion, v opto por mantenerlos en el
2,25% (en junio habia aplicado una
subida de un cuarto de punto). Los
mercados, no obstante, descuen-

tan que habri un alza en septiem-
bre y el discurso de la presidenta,
Christine Lagarde, sond pesimis-
ta: “La perturbacion energética
podria intensificarse aun masy
sus efectos sobre otros precios y
sobre los salarios podrian ser ma-
vores de lo previsto actualmente”,
dijo en la rueda de prensa poste-
rior al encuentro en Francfort. La
inflacion se suavizo hasta el 2.8%
en junio, desde el 3,2% de mayo,
pero cree que permaneceri en
torno al 3% lo que queda de afio,
lejos del objetivo del 2%.

“Dadme un poco de tiempo”,
dijo Trump el miércoles ante sus
seguidores en un mitin en Marie-
tta (Georgia), en referencia a los
precios del petrdleo y a la debi-
lidad de los pactos con Irdn. Y es
justo el tiempo lo que esta jugan-
do en contra del presidente, que
comenzo este conflicto prome-
tiendo una solucion rapida, pero
estd despertando a los fantasmas
de esas guerras interminables en
las que EE UU ha tendido a que-

El dato

Y/

0

de inflacién. La presidenta

del Banco Central Europeo,
Christine Lagarde, calcula que
la inflacion se mantendra en
torno a esta tasa en lo que resta
de ano, lejos del objetivo del

2%, por la inestabilidad en los
precios energeticos.

darse atrapado en las altimas dé-
cadas: no las pierde, pero tampo-
co las gana, y se convierten en una
ciénaga (véase Afganistian o Irak).

La Reserva Federal estadou-
nidense se relne esta semana y
el mercado cree mas probable
un mantenimiento de los tipos
hasta al menos septiembre, aun-
que el nuevo presidente, Kevin
Warsh, no ha dado grandes pis-
tas. La inflaciéon dio un respiro en
junio, precisamente coincidien-
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do con el alto el fuego con Irdn v
la reapertura del estrecho de Or-
muz. El indice de precios al consu-
mo (IPC) bajo siete décimas, hasta
el 3,5% en junio, pero la evolucion
del conflicto despierta dudas para
los proximos meses. Se afiaden los
nuevos gravamenes a las importa-
ciones de productos extranjeros,
aunque el efecto en el consumidor
final se demora mas que en el caso
de los choques petroliferos.

“El problema es la acumula-
cion de choques que por separa-
do serian mds manejables”, apun-
ta también Doménech. La tension
comercial también ha vivido una
suerte de tregua, impuesta en este
caso por la decision de los tribu-
nales estadounidenses, peroenla
medianoche del jueves al viernes
entro en vigor el nuevo decreto
para imponer aranceles de entre
el 10% y el 12,5% a 60 paises socios,
entre ellos, Espafia y el resto de
la UE, China, Reino Unido o Ja-
pon. En las altimas dos semanas,
Trump ha anunciado gravimenes
también para Brasil (25%), Canada
(50%) v de hasta el 200% para los
fairmacos genéricos.

Resiliencia

La economia global ha mostrado
una resiliencia notable ante todos
los embates sufridos desde 2020
y la prevision de crecimiento pa-
ra este afno se mantiene en el 3%,
gracias a la adaptabilidad del sec-
tor privado, una politica moneta-
ria no restrictiva, y el impulso de
gasto de los Gobiernos. Aun asi, la
incertidumbre mantiene muchos
proyectos embalsamados —"Sin
estos choques estariamos crecien-
do con mayor intensidad’, recuer-
da Doménech— v, aungue el PIB
espaiol avanza con solidez, regio-
nes como la zona euro no han sa-
lido de la anemia. La sucesion de
anuncios y cambios de parecer
constituye asi un elemento de tur-
bulencia para la economia. Bruse-
las sefialo el viernes que los grava-
menes recién aprobados cumplen
el acuerdo comercial con Washin-
gton firmado en verano de 2025
(el pacto establecia que EE UU
aplicaria un arancel del 15% a la
mayoria de los productos euro-
peos, mientras que la UE elimi-
naba los impuestos a gran parte
de los productos industriales es-
tadounidenses).

De hecho, el arancel del 10%
opera teoricamente como un te-
cho y eso se traduciria en una re-
baja para sectores que ahora pa-
gan tasas mas elevadas, como el
calzado, el vino o el aceite de oli-
va, mientras que la industria qui-
mica, los bienes de equipo o los
componentes industrialessivana
ver incrementados sus gravime-
nes. Con todo, el impacto final se
veri con el disefio final y aplica-
cion del nuevo sistema, que ain
genera dudas al margen de cual-
quier cambio de parecer en la Ca-
sa Blanca, algo habitual. La alta re-
presentante para Politica Exterior
de la UE, Kaja Kallas, expresa el
viernes su frustracién con estas
palabras: “;Quién puede hacer
un seguimiento de los aranceles
que se estin haciendo?”. Algo asi
ocurre también en los mercados.
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El conflicto entre EEUU e Iran se desplaza al
mar Rojo y al Caspio tras la pausa en Ormuz

Los huties atacan Arabia Saudi mientras Teheran acusa a Ucrania de golpear un buque

elEconomista.es MADRID.

La guerra entre Estados Unidos e
Iran ha abierto nuevos escenarios
tras dos semanas de escalada mili-
tar. Mientras Washington y Teheran
encadenan dos noches sin ataques
directos y el estrecho de Ormuz vive
una relativa calma, el conflicto se ha
desplazado hacia el mar Rojo y el mar
Caspio. Los huties de Yemen, alia-
dos de Iran, han atacado instalacio-
nes petroleras saudies, mientras Tehe-
ran ha acusado a Ucrania de golpear
un buque mercante irani.

El Ejército estadounidense no ha
informado de nuevos bombardeos
sobre Iran desde la madrugada del
juevesy las fuerzas iranies tampoco
han lanzado ataques contra bases de
EE.UU. desde el viernes. Pese a ello,
Washington mantiene el bloqueo na-
val sobre los puertos iranies y ningu-
na de las partes ha anunciado un al-
to el fuego.

La pausa coincide con la media-
ci6n de Oman para tratar de reabrir
el transito por el estrecho de Ormuz,
por donde antes del conflicto circu-
laba cerca del 20% del petroleo y el
gas comercializados en el mundo.
Una delegaciéon omani ha manteni-
do conversaciones en Teheran para

Barcos de la Guardia Revolucionaria irani. EUROPA PRESS / CONTACTO / ROUZBEH FOULADI

negociar un mecanismo que permi-
ta gestionar el paso seguro de los bu-
ques. Iran califico los contactos de
“constructivos” y asegur6 que se han
producido algunos avances, aunque
insistié en que el estrecho contintia
oficialmente cerrado y que las nego-
ciaciones seguiran en proximos dias.

Mientras tanto, el portavoz mili-
tar huti, Yahya Saree, afirmoé que el
grupo lanz6 ataques con misiles y
drones contra instalaciones de
Aramco, la mayor petrolera del mun-
do. Reuters confirmé una columna
de humo cerca de la refineria de Ji-
zan, mientras que las defensas aé-

reas saudies interceptaron dos misi-
les dirigidos contra instalaciones ener-
géticas en Yanbu, uno de los princi-
pales puertos petroleros del pais en
el mar Rojo. La ofensiva amenaza
ademas con reactivar la guerra civil
de Yemen, donde las fuerzas del Go-
bierno respaldado por Arabia Saudi
han vuelto a bombardear posiciones
huties tras meses de relativa calma.

Al mismo tiempo, Iran acusé a
Ucrania de atacar un buque comer-
cial irani en el mar Caspio, un inci-
dente en el que, segtin Teheran, mu-
ri6 un marinero y otro resulté heri-
do. El Ministerio de Exteriores irani
convoc) al encargado de negocios
ucraniano para protestar por lo que
calificd de un ataque “hostil y crimi-
nal”. La denuncia coincidi6 con unas
declaraciones del presidente ucra-
niano, Volodimir Zelenski, quien ase-
gurd que Rusia esta facilitando a Iran
informacion obtenida por satélite pa-
ra apoyar sus operaciones militares
en Oriente Proximo.

Sibien la paralizacion de los ata-
ques en el estrecho de Ormuz ha re-
bajado la tensién y abren la puerta
a una desescalada, la aparicion de
nuevos focos de conflicto evidencia
que la guerra sigue ampliando su
alcance a territorios vecinos.

Trump anuncia una
autopista entre
Marruecos y el
Sahara Occidental

Agencias MADRID.

El presidente de Estados Unidos,
Donald Trump, anunci6 ayer una
gran autopista que llevara su nom-
bre y que conectara las localida-
des de Tiznit y Dajla, esta tltima
en la zona ocupada del Sahara Oc-
cidental. El proyecto, presupues-
tado en unos 880 millones de eu-
ros, recorrera 1.000 kilbmetros
de poblaciones costeras, entre ellas
El Aaitin, también en la zona del
Séhara Occidental controlada por
Marruecos. El extremo sur de la
autopista, en Dajla (Villa Cisne-
ros), alcanzara el macroproyecto
en construccion del Puerto Atlan-
tico de la ciudad, que entrara en
servicio en 2028. Trump agrade-
ci6 el proyecto al rey de Marrue-
cos: “Gracias al muy respetado
Mohamed VI, rey de Marruecos.
Qué gran honor. Espero poder re-
correr toda esta gran carretera al-
gan dia. Espero que sea pronto”.
La antigua colonia espafiola fue
ocupada por Marruecos en 1975
pese ala resistencia del Frente Po-
lisario, con quien se mantuvo en
guerra hasta 1991. Trump ha si-
do un acérrimo defensor del plan
marroqui desde que reconoci6 la
soberania de Rabat sobre el Sdha-
ra a finales de 2020, poco antes
del final de su primer mandato.
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