.' Material Eléctrico

Confemetal exige al Gobierno el
reconocimiento del sector instalador
como ‘servindustria’

La patronal se suma a la iniciativa de APIEM, AGREMIA y AECIM para
rescatar a los instaladores de un ‘limbo” administrativo que les impide
acceder a ayudas industriales y oculta su peso real en el PIB.

Por Sara Portillo Redactora del Area de Material Eléctrico

Comenz6 como una reivindicacion del sector instalador en Madrid y
esta escalando hasta el nivel estatal. La patronal del sector del metal,
Confemetal, exigird a la Administracion, mediante un _documento de
necesidades y prioridades, que tenga en cuentael concepto de
‘servindustria’, reconociéndolo como un nuevo subsector
econoémico.

El objetivo es acabar con el anacronismo que supone que empresas
con una alta responsabilidad técnica sigan clasificadas bajo el CNAE
de construccion, un “limbo” que “no refleja la realidad técnica ni
normativa” de esta actividad.Asi lo explicaba Desirée Fraile, directora
general de APIEM, en declaraciones para C de Comunicacion.

Segun el mencionado informe, esto afecta amas de 84.000
empresas espafnolas, que aportan un valor afiadido bruto de 24.000
millones de euros (el 1,5 % del PIB) y sustentan a 800.000
profesionales, entre asalariados (670.000) y autobnomos.

El presidente de la Comision de Instalaciones y Servicios de
Confemetal, Francisco Alonso, explicO durante un encuentro
informativo que todas las asociaciones han “consensuado” este
borrador como un decalogo de soluciones ante el hecho de que el 70
% del tejido (formado por microempresas) se encuentran con barreras
para acceder a subvenciones de modernizacion y digitalizacion
exclusivas del sector industrial. El sector persigue también que su
clasificacion administrativa esté a la altura de su responsabilidad
técnica y su peso en la transicion energética.

Mas informacion: https://material-
electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/204184/confemetal
-servindustria-exige-gobierno-sector-instalador



https://material-electrico.cdecomunicacion.es/author/sara-portillo
https://confemetal.es/uploads/galerias/con9185/confemetal-necesidades-y-prioridades-comisi-n-de-instalaciones-y-servicios-vf.pdf
https://confemetal.es/uploads/galerias/con9185/confemetal-necesidades-y-prioridades-comisi-n-de-instalaciones-y-servicios-vf.pdf
https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/202823/servindustria-sector-instalador-del-cnae-de-construccion
https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/202823/servindustria-sector-instalador-del-cnae-de-construccion
https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/204184/confemetal-servindustria-exige-gobierno-sector-instalador
https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/204184/confemetal-servindustria-exige-gobierno-sector-instalador
https://material-electrico.cdecomunicacion.es/noticias/instaladores/204184/confemetal-servindustria-exige-gobierno-sector-instalador
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SABADELL Ultimo cierre: 3,26 euros A 2,87% IBEX 35

TiTuLo ULTIMA VARIACION DIARIA AYER ANO % TiTuL0 ULTIMA DIARIA AYER ANO %
COTIZACION EUROS % MIN. MAX. ANTERIOR  ACTUAL COTIZACION EUROS % MIN. MAX. ANTERIOR  ACTUAL
3,30 Acciona 241,400| -0,800 -0,33 | 239,600 245400| 76,80 29,85 Grifols 8922 -0026 -029 | 8810 8958| 18,34 -16,62
Acciona Energia | 22,520| 0,120 -0,53 | 22,440 23,000| 2873 054 IAG 4282| -0,038 0,88 | 4253 4338| 3433 -983
325 W"‘\/W Acerinox 13,290/ 0,100 0,76 | 13,170 13,380| 4573 498 Iberdrola 20,160] 0,170 085 | 20,020 20230| 4677 9,18
,/—AWN ACS 119,100| -1,600 -1,33 | 118,500 122,100| 82,64 4037 Inditex 51,860) -0,260 -0,50 | 51,860 52,620 17,50 -7,95
3,20 Aena 23620 0,320 -134 | 23540 24,040\ 3172 084 Indra 50,400/ 0,320 0,64 | 48410 50,680|186,05 3,83
Amadeus 49,220 -0,600 -1,20 | 48,850 49,870| -6,40 -21,67 Logista 33,280 0,260 0,79 | 32,980 33360 16,14 1049
315 T T T T ArcelorMittal 49,330 -0950 -1,89 | 48790 50,640| 77,26 2626 Mapfre 4110] 0,030 074 | 4080 4128| 8309 -4,02
09.00 11.00 13.00 15.00 17.00 B. Sabadell 3263] 0091 287 | 3184 3263| 9556 -303 Merlin Properties | 14,800| -0,180 -1,20 | 14,580 14,980| 27,04 19,07
B. Santander 10,366] 0,090 088 | 10294 1044413240 294  Naturgy 27,680| 0280 1,02 | 27,480 27,960 2146 6,79
MAYORES SUBIDAS DEL IBEX%  MAYORES BAJADAS DEL IBEX%  TIPOS OFICIALES Bankinter 14,255| 0,365 2,63 | 13950 14,280| 9646 0,71  Puig Brands B 18,320| -0,060 -0,33 | 18,290 18,620| -14,79 23,20
B. Sabadell +2,87  ArcelorMittal -1,89  Espafia 200  BBVA 18,780/ 0,065 035 | 18,660 1893513195 -633 Redeia 14920| 0,020 -0,13 | 143880 15050| -378 -034
Bankinter +2,63 Aena 1,34 Alemania 200 CaixaBank 10,610] 0250 241 | 10450 10620/119,16 158 Repsol 21,670] 0450 212 | 21,300 21910| 52,17 36,08
CaixaBank +241  ACS 11,33 Zona euro 200  Cellnex Telecom | 28,690 0,360 127 | 28,200 29410 -883 459 Rovi 79,700 -1,000 -1,24 | 78400 80,350| 2,53 2551
Repsol +2,12  Fluidra 1,25  Reino Unido 375  Colonial SFL 5455/ 0015 028 | 5420 5465 1099 -0,18 Sacyr 4624) 0022 047 | 4616  4680| 27,76 19,61
Unicaja Banco +1,72  Rovi 1,24  EEUU. 375  Enagds 17,120 0,230 1,36 | 16,930 17,150/ 20,08 30,19 Solaria 25240| 0,070 -0,28 | 24930 25650|13225 39,06
Enagés +1,36  Amadeus 1,20 Japon 075  Endesa 38420 0330 087 | 38210 38,650 5818 2543 Telefonica 3810 0012 032 | 3784 3836| -443 9,08
Cellnex Telecom  +1,27  Merlin Properties  -1,20  Suiza 000 Ferrovial Se 57,680 = = | 57320 58320| 3826 423 UnicajaBanco 2,728] 0046 172 | 2,694 2734|14392 -1,80

Naturgy +1,02  1AG 0,88 Canadd 225  Fluidra 20,600] -0260 -125 | 20,440 20,840| 1,13 -11,05

Cazas turcos para Espana: «El
acuerdo hara crecer la industria»

Turkish Aerospace escenifica la alianza con Espafa para fabricar aviones de Defensa

MARINA PINA MADRID
Mehmet Demiroglu, CEO y pre-
sidente de Turkish Aerospace Indus-
tries (TAI), pasa esta semana en Ma-
drid para escenificar un momento
historico paralaindustria aeroespa-
cialturcay espafiola después de afios
de conversaciones: la firma de un
contrato millonario pararealizar una
transferencia de tecnologia del Hiir-
jet, el avidn de entrenamiento turco
que sustituird en la proxima década
alos F-5 de Talavera la Real.

El acuerdo para dotar al Ejército
del Aire de un nuevo sistema de en-
trenamiento avanzado basadoenel
Hirjet se ha consolidado como uno
delos mayores programas aerondu-
ticos recientes en Espafia, con un pre-
supuesto global que ronda los 3.120
millones de euros y una adjudica-
cién principal cercana alos2.600 pa-
ra la adquisicion de 30 aeronaves y
sus sistemas asociados. El proyecto
esta liderado por Airbus en alianza
con TAI en una union temporal de
empresas que incorpora ademas a
unamplio tejidoindustrial espafiol,
con compaiias como Indra, GMV,
Sener o CT Ingenieros, hasta sumar
un total de 16 firmas. El calendario
prevé las primeras entregas entre
2028 y 2029, mientras que la plena
operatividad, tras unafase de adap-
tacion con sistemas nacionales, no
llegara hasta el 2035.

Ayer, en la sede de Getafe de Air-
bus, se escenifico la firmadel contra-
to. El dia anterior, Demiroglu recibio
aELMUNDO enlosdidlogos EFE De-
fensa para explicar los avances del
acuerdo. El plan es que los aviones
lleguen montados desde Turquia y
luego esala UTE la que los esparioli-
ce. «Permitira que laindustria de de-
fensa espanola crezca», afirmo el pre-

sidente de TAI, pues estan abiertos a
que «si hay una demanda [del Hiir-
jet] con la misma configuracion que
la espafiola, se ofrecera asi».
sPuede que Espafia se convierta
enun hub europeo para el programa
Hiirjet? «Aun no se ha decidido, pe-
ro si, la respuesta es si. Si hay otros
paises que quieren configuracion es-
pafiola, ya sea en Europa o en otras
partes delmundo, Espafia podria ser
uno de los hubs», asegura.
Aunque Demiroglu se muestra
cauto, si confiesa que paises que ne-
cesitan modernizar su flota de avio-
nes de entrenamiento se estan fijan-
do en el Hiirjet turco, bautizado en
Espafia como prgrama Saeta Il. Men-
ciona a Japon y Reino Unido como

El presidente y consejero delegado de TUSAS, Mehmet Demiroglu. F.VILLAR / EFE

dosposibles clientes en el futuro. «Y
habramas enlos proximos afios que
promoveran Hiirjet con la colabo-
raciéon de Airbusy, insiste.

Segun sus palabras, el hecho de
que Espafiase hayadecantadoporel
Hiirjet como la mejor opcidn para el
entrenamiento de sus pilotosrespon-
de a varios motivos. «Primero de to-
do, Hiirjet es la plataforma mas mo-
derna, la mas reciente tecnologia.
Combina las capacidades de entre-
namiento de T-7 [se refiere al Boeing
Saab T-7] y las capacidades de com-
bate de T-50 [KAi Golden Eagle desa-
rrollado por Corea del Sur y Lockhe-
ed Martin]. Es basicamente una ver-
sion hibrida de las dos. Puedes usar-
la como entrenador o como caza de

combate cuando lo necesites».

Aestovende como ventajaadicio-
nal los tiempos de entrega. Segun
afirma, el T-7 de Boeing «no esta dis-
ponible enlos préximos cinco o seis
afios porque esta bloqueado por la
Fuerza Aérea Americana, mientras
que el programa Hiirjet yaha empe-
zado una produccion serial». Otra
ventaja que el CEO ve en este siste-
ma de entrenamiento es que «inclu-
yetodostodos estandares dela OTAN,
asi que no hay transicion a otro sis-
tema, los pilotos ya estan listos». Por
ultimo, vende una ventaja a un pro-
gramafuturo: «Las capacidades que
estan siendo probadas en el Hiirjet
las vamos a implementar en el pro-
grama KAAN».

Esto es una estrategia comercial
acertada para Turkis Aerospace, pues
el programa KAAN es un caza turco
de quinta generacion que ha supe-
radolafase de disenoyrealizado va-
rios vuelos de prueba. Mientras Es-
pafia agota la vida util de los F-18 y
hadescartadolacompradel F-35de
Lockheed Martin; sumado a la falta
de acuerdo sobre el desarrollo del
avion de sexta generacion FCAS, el
KAAN se perfila como una posible
opcidn ante estos problemas conlos
otras aeronaves. Aunque Demi-
rogluasegura «no saber» sihay con-
versaciones sobre este avion, tam-
bién afirma: «Estamos listos» si el
Gobierno de Espaiia lo quiere.

Demomento, Sanchezhadadoun
primer paso abriendolas puertasdel
mercado Europeo delaDefensaa Tur-
quia con el Hurjet. El programa for-
ma parte de los 10.000 millones que
el Gobierno destind para aumentar
el gasto en Defensa y pronto cazas
turcos formaran a pilotos espafioles.

CIERRES Y MONTAJES, S.A.

Por acuerdo del Administrador unico,
se convoca a los sefiores accionistas
de Cierres y Montajes, Sociedad
Anénima, a la Junta General Ordinaria a
celebrarse en su domicilio social
Zamudio, Bizkaia, poligono
orrelarragoiti P-5H, Nave 13), el dia 17
de junio de 2026 a las 15,30 hrs. en
primera convocatoria, y el dia 18 de
Junio del mismo afio, en tramites de
segunda convocatoria, en iguales lugar
y hora, con arreglo al siguiente Orden

del Dia: .
ORDEN DEL DIA:

Primero.- Examen y aprobacion, de las
cuentas anuales, de la gestion social y
de la propuesta de aplicacion del
resultado, todo ello referido al gjercicio
cerrado a 31 de diciembre de 2025.

Segundo.- Cese y nombramiento de
Administrador unico

Tercero.- Ruegos y preguntas.

Cuarto.- Delegaciones y
autorizaciones.

Quinto.- Aprobacion del Acta.

De conformidad con lo establecido en
el articulo 272.2 del Texto Refundido de
la Ley de Sociedades de Capital, se
hace constar el derecho que asiste a
todos los accionistas de examinar en
el domicilio social y de obtener copias,
de forma gratuita, de los documentos
gue seran sometidos a la aprobacion
e Junta.
Asi mismo se recuerda el derecho de
informacion que conforme al articulo
197 del Texto Refundido de la Ley de
Sociedades de Capital, asiste a l0s
accionistas.
Zamudio (Bizkaia), 23 de abril de 2026.-
(E3| ,/?\éj_ministrador unico, Unai Abasolo
aldiz.
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Tubos Reunidos encara en junio el pago
de parte de la deuda con la SEPI y la banca

Los 15 millones de la venta de su aceria en Sestao fueron destinados a mantener su caja

Aida M. Pereda BILBAO.

Tubos Reunidos se enfrenta el pro-
ximo mes de junio a un match ball
con la SEPI y las entidades bancarias
acreedoras, con las que acord6 apla-
zar el calendario de pago de parte de
su deuda a los meses de junio y di-
ciembre de este aflo, y a 2027. Por
tanto, la renegociacion y reestructu-
racion de su financiacion es urgen-
te, teniendo en cuenta no sélo la pro-
ximidad del pago sino también la co-
municacioén que remitio el pasado lu-
nes a la Comision Nacional del
Mercado de Valores (CNMYV), don-
de alertaba de su complicada situa-
ci6én y de la posibilidad de entrar en
concurso de acreedores, al no haber
conseguido, hasta la fecha, refinan-
ciar su deuda ni encontrar un inver-
sor que se incorpore a su capital.
Durante el ano pasado, Tubos Re-
unidos realiz6 una minima amorti-
zacion de su deuda, que asciende a
un total de 263,2 millones de euros.
Y eso a pesar de que en septiembre
de 2024 culmind la reordenacion de
parte de sus activos no productivos
para precisamente lograr dinero con
el que pagar la deuda. Por un lado,
vendi6 a Gescrap, por 15,2 millones
de euros, el terreno y las naves de su
aceria de Sestao, en Vizcaya, que lle-
vaba sin actividad mas de un afio tras
concentrar la produccion en la nue-
va aceria de Amurrio, en Alava. Ade-
mas, se deshizo de su antigua fabri-
ca de estiramiento en Pamplona, ce-
rrada en 2022, que Servicios Ecol6-
gicos Navarra (SEN) adquirié por
3,55 millones. De esos ingresos ex-
traordinarios de 18,75 millones de
euros, inicamente amortiz6 1,6 mi-
llones de la deuda con la SEPI, segtin
sereflejan en sus cuentas. El resto
prefirio destinarlo entonces a man-
tener viva la caja de la compania.

Clausula de amortizacion
Sin embargo, el contrato de présta-
mo firmado con la SEPI a través del

Tubos Reunidos no descarta la necesidad de presentar concurso de acreedores de forma voluntaria. ce

Fondo de Apoyo a la Solvencia de
Empresas Estratégicas (FASEE) es-
tablecia una clausula, como es habi-
tual en estos casos, que cualquier in-
greso extraordinario obtenido por la
venta de activos debia destinarse a

amortizacion anticipada de la deu-
da. Aun con todo, en abril de 2025,
con el objetivo de priorizar la gestion
de la tesoreria, Tubos Reunidos y sus
entidades financiadoras consensua-
ron una modificaciéon de los calen-

Un nuevo escenario en caso de concurso

A medida que se acerca la posibilidad de que Tubos Reunidos entre
en concurso de acreedores, la Sepi se veria mas obligada a capitali-
zar el importe de la deuda, de forma total o parcial, en el caso de
que no se atendiesen los pagos de su amortizacion. Es decir, la Sepi
podria convertirse en accionista en lugar de acreedor. Y eso es algo
que podria anticiparse si finalmente se declara el concurso. Porque
aunque la Sepi no puede aplicar una quita de la deuda, la conversion
en capital si es posible contractualmente. De esta forma, la deuda
de 134,13 millones con la Sepi desapareceria del pasivo y se conver-

tiria en capital.

darios de vencimiento del préstamo
sindicado, el bono By el FASEE ges-
tionado por la Sepi. El objetivo del
grupo en aquel momento perseguia
que ese dinero se quedara en caja,
argumentando que necesitaba liqui-
dez para hacer frente a la crisis aran-
celaria.

Como consecuencia, los pagos del
principal previstos para 2025 —un
total de 15,2 millones por la amorti-
zacién anticipada vinculada a la ven-
ta de la aceria de Sestao y 27,5 mi-
llones por la amortizacion ordina-
ria— fueron aplazados a los afios 2026
y 2027. Mientras tanto, su deuda ban-
caria ronda ya los 129 millones y los
110 millones prestados por la Sepi
en 2021, con vencimiento a tres anos,
se elevaban a 134,13 millones al cie-
rre de 2025 a causa de los intereses.

Blue Earth Capital
entra en Zunibal
en un nuevo
fondo de Nazca

La gestora articula un
fondo de continuacion
para traspasar el activo

elEconomista.es MADRID.

Nazca Capital abre el capital de
Zunibal, empresa especializada
en soluciones tecnoldgicas para
la pesca y el monitoreo marino,
al fondo Blue Earth Capital. La
gestora espaiola ha articulado
un fondo de continuidad para
esta participada con el objetivo
de impulsar su proxima fase de
crecimiento.

El nuevo vehiculo estara res-
paldado por este un inversor glo-
bal con base en Suiza, cuya es-
pecializaci6n es la inversion en
impacto. Esta operaciéon permi-
tira a la gestora de fondos de ca-
pital riesgo mantener su posicion

45

PAISES

Crecimiento geografico de
Zunibal desde la entrada de
Nazca en el capital

como socio de referencia tras un
periodo de aproximadamente
cinco afos.

Durante este periodo, Zunibal
ha duplicado su resultado bruto
de explotacion (ebitda) hasta al-
canzar los 12,5 millones de eu-
ros, ha ampliado su presencia in-
ternacional a méas de 45 paises y
ha completado tres adquisicio-
nes, incluyendo dos operaciones
internacionales en Taiwan y Aus-
tralia. DC Advisory ha sido ase-
sor financiero de Nazca.

La firma también ha aprove-
chado para reforzar su plantilla
en més de un 25%, hasta alcan-
zar los 120 profesionales, y ha
ampliado su alcance a nuevos
segmentos dentro del ecosiste-
ma marino.

La embotelladora de Coca-Cola crece un 6,5% en el primer trimestre

CCEP ingresa 684
millones en Espana,
Andorra y Portugal

elEconomista.es MADRID.

La embotelladora Coca-Cola Euro-
pacific Partners (CCEP) ha cerrado
el primer trimestre del afio con un
aumento de ventas del 6,7% hasta
alcanzar los 5.001 millones de eu-
ros, en un periodo en el que los in-
gresos de la compania en Espa-

fia,Andorra y Portugal se situaron
en 684 millones de euros, un 6,5%
por encima de 2025.

Segun la notificaci6n enviada ayer
ala CNMV, en la marcha de la com-
paiiia en Iberia destaco el sdlido de-
sempefio de Fuze Tea tras la finali-
zacion de la transicion desde su an-
terior marca de té frio, Nestea, asi
como el avance en la categoria de
otros sabores como Sprite y Fanta,
la fortaleza de Aquarius y Monster,
que compensaron el descenso en
Coca-Cola original.

Segiin CCEP, “hemos tenido un
buen comienzo de afio mostrando
una evolucién maés equilibrada de
los ingresos” en un periodo en el
que el aumento de volumen se be-
nefici6 de una Semana Santa mas
temprana, lo que permiti6 un soli-
do crecimiento en comparables y
un incremento de cuota.

Por categorias

Por categorias, el 58,2% de los in-
gresos de la embotelladora para Eu-
ropa y Asia-Pacifico procedi6 el pri-

mer trimestre de los refrescos de
Coca-Cola, que registraron un in-
cremento del 0,7%; el 22,5% llegd
de los sabores y mezclas tras avan-
zar un 1,2%; el 11,4% correspon-
di6 a agua, bebidas deportivas, be-
bidas con té y bebidas con café, que
crecieron un 1,7%; y el 7,9% res-
tante procedi6 de las bebidas ener-
géticas y mezclas de refrescos con
bebidas espirituosas, que experi-
mentaron una subida del 9,2%.

La compaiiia aprovech6 su comu-
nicacion de resultados para avan-

zar que pagara un dividendo el pro6-
ximo 27 de mayo con cargo al pri-
mer semestre de 2024 de 0,82 eu-
ros por accién, un calculo que re-
presenta el 40% del dividendo to-
tal de 2025.

Este anuncio, segin la multina-
cional, es “la confirmacion de nues-
tras previsiones para 2026 y el ac-
tual programa de recompra de ac-
ciones demuestran la fortaleza de
nuestro negocio y nuestra capaci-
dad para seguir creando valor para
los accionistas”.



Dacia lanza
una ofensiva

de coches
hibridos y

eléctricos

C.D.Madrid

La marca automovilistica ru-
mana Dacia, propiedad del
grupo Renault, se ha propues-
to seguir ganando presencia
en el mercado espafiol, donde
el afio pasado fue la segunda
firma mas vendida a clientes
particulares y donde su mo-
delo Sandero es el coche mas
vendido desde hace afios.

La estrategia de la compa-
fifa pasa por ganar cuota de
mercado en Espana. En 2025
logré casi un 6% en el merca-
do total, con cerca de 66.000
unidades, de las que mas de
50.000 fueron adquiridas por
clientes particulares, segiin
afirmé ayer Laurent Senge-
nes, director de la compaiia
en Espafa.

Para crecer en el mercado
nacional, Dacia pondra en
marcha una fuerte ofensiva
de producto, en el marco del
plan estratégico FutuReady
del grupo Renault, que con-
templa el lanzamiento de cua-
tro nuevos modelos eléctricos
hasta 2030. De hecho, a fina-
les de este afio llegara un nue-
vo eléctrico pequeno, basado
en la plataforma del Renault
Twingo —ambos se fabrican
en Novo Mesto (Eslovenia)-.

También llegara antes de
final de 2026 el nuevo Striker,
un todocamino del segmento
C que contara con una amplia
oferta de motorizaciones de
combustion e hibridas. Con
este modelo, la firma refuerza
su estrategia orientada a cre-
cer en el segmento compacto
del mercado, el que registra
mayores ventas y que aporta
un margen mas alto —la firma
ya cuenta con el Jogger y el
Bigster en este segmento-.

Ademas, la empresa prevé
reforzar laapuesta porlaelec-
trificacion, de forma que los
eléctricos e hibridos pasen de
representar un cuarto de sus
matriculaciones a alcanzar los
dos tercios en el futuro.

Hongqi negocia
con Stellantis para
fabricar en Espaiia

LA ‘ROLLS-ROYCE’ CHINA/ |.a marca de |ujo del grupo FAW podria
producir sus modelos en la planta de Figueruelas, Zaragoza.

Daniel G. Lifona. Madrid

El fabricante chino de auto-
moviles de lujo Honggj, cono-
cido por ser la marca preferi-
da del expresidente de China
Mao Zedong, negocia con el
grupo automovilistico Ste-
llantis para fabricar sus vehi-
culos en una de las tres plan-
tas que la compaiiia tiene en
Espana, segun adelanto ayer
Reuters.

Segun la agencia, el duefio
de Honggi —el fabricante esta-
tal FAW Group- esta mante-
niendo las conversaciones
con Stellantis a través del fa-
bricante chino de vehiculos
eléctricos Leapmotor, con el
que Stellantis tiene una joint
venture para comercializar y
fabricar coches eléctricos fue-
ra de China. Tanto FAW co-
mo Stellantis son inversores
en Leapmotor.

EnZaragoza
Segun las fuentes consultadas
por Reuters, los vehiculos de
Hongqi se fabricarian en la
planta de Stellantis en Figue-
ruelas (Zaragoza), donde
Leapmotor tiene previsto em-
pezar a fabricar coches eléc-
tricos a finales de este afio.
Ademas de la planta de Zara-
goza, Stellantis tiene otras dos
factorias: en el distrito madri-
lefio de Villaverde y en la ciu-
dad pontevedresa de Vigo,
donde fabrica modelos de las
marcas Peugeot, Citroén,
Opel y —-mas recientemente—
delaitaliana Lancia.
Stellantis y CATL estan
construyendo en Figueruelas,
junto ala planta de montaje ya
existente de Stellantis, una fa-
brica de baterias para vehicu-
los eléctricos con una inver-

Apostamos por
la economia circular.

Una de las ultimas novedades de Honggi en el Salén de Pekin.

Hongqi esta en
conversaciones con
Stellantis a través
de la marca china
Leapmotor

si6n conjunta de hasta 4.100
millones de euros y una previ-
siéon de empleo de hasta
4.000 puestos de trabajo
cuando la gigafactoria esté a
pleno rendimiento.

Honggqi anunci6 en 2025
que prevé lanzar 15 modelos
eléctricos e hibridos en Euro-
pa para 2028 en 25 mercados
diferentes.

Elinterés de Honggqi por fa-
bricar automoviles en Espafia
se une a la opcion de que una
factoria de SAIC Motor —pro-
pietaria de las marcas MG,
Maxus y Roewe- pueda ins-
talarse en nuestro pais, con-
cretamente en Galicia.

Con Gira Wind, nuestra empresa dedicada al reciclaje intergral
de nuestros parques eélicos.

Naturgy

naturgy.com

La firma china prevé
lanzar 15 modelos
eléctricos e hibridos
en Europa para el
aio 2028

Ademas de SAIC, Honggiy
Leapmotor, hay otros fabri-
cantes de automoviles chinos
interesados en producir en
Espafia sus modelos destina-
dos al mercado europeo, en-
tre ellos Chery, BYD, Chan-
gan, BAICy Geely.

Precisamente, el Grupo
Chery reafirmé ayer su com-
promiso con integrarse en las
cadenas de suministro locales
de la industria automovilisti-
ca, y puso de ejemplo la cola-
boracion con el proyecto de
Ebro en la Zona Franca de
Barcelona, donde ya se en-
samblan vehiculos semimon-
tados en China.

Miércoles 29 abril 2026 Expansiéon 9

EMPRESAS

Ebro multiplica por
diez los ingresos y
recorta las pérdidas

E. Galian. Barcelona

La compaiia automovilistica
espafola Ebro EV Motors, so-
cia del grupo chino Chery, al-
canz6 todos los objetivos pre-
vistos en 2025, su primer afo
completo de actividad, segiin
informo ayer tras presentar
las cuentas anuales. La em-
presa, con sede en Barcelona,
multiplico por diez los ingre-
sos, logro por primera vez un
ebitda positivo y redujo sensi-
blemente las pérdidas en un
ejercicio marcado por el lan-
zamiento completo de sus
operaciones y el cumplimien-
to de los compromisos adqui-
ridos en su plan de negocio.

La firma cerr6 el afio con
una facturacion total de 357
millones de euros, diez veces
mas que los 35 millones regis-
trados en 2024, y superd los
333 millones que se habia
marcado como objetivo.

A nivel operativo, el grupo
logr un “hito historico” al al-
canzar un ebitda ajustado po-
sitivo de 4,4 millones de eu-
ros, lo que representa un mar-
gen del 1,2%, frente a los 15,3
millones negativos del ejerci-
cio anterior. Ebro logré estas
cifras, segun explico ayer, gra-
cias “al incremento de las
ventas provocado por el lan-
zamiento de nuevos modelos
comerciales y la densificacion
de la red comercial a lo largo
del afio”, lo que le permitio
acelerar las operaciones en la
segunda mitad de 2025.

Desde su renacimiento co-
mo empresay la adjudicacion
de las antiguas instalaciones
de Nissan en Barcelona en
2023, Ebro ha acometido in-
versiones millonarias para
reacondicionar el centro y lle-
var a cabo su proyecto indus-
trial. Todo ello ha contribuido
a que la empresa esté en pér-
didas, aunque el afio pasado
logrd reducir un 32% los nu-
meros rojos al pasar de 24 mi-
llones negativos a 16,3 millo-
nes de nimeros rojos.

Rafael Ruiz, presidente de Ebro
EV Motors.

Chery confirma que
iniciara las pruebas
para fabricar coches
en Barcelonaenel
tercer trimestre

En este contexto la inversion
en activos ascendi6 a 92,5 mi-
llones, frente a los 46,5 millo-
nes de un afio antes, destacan-
do especialmente la partida
de 43,5 millonesdestinadaala
nueva linea de soldadura M1.

Respecto a las ventas, Ebro
cerr6 2025 con 14.148 vehicu-
los vendidos a concesionarios
(sell in) y 12.459 matriculacio-
nes registradas. Estos datos
otorgan a la marca una cuota
de mercado del 1,1% en Espa-
fia. Asimismo, laempresa aca-
ba de anunciar el lanzamiento
de su primer modelo 100%
eléctrico para finales de 2026,
que también se fabricara en la
plantadelaZona Franca.

En paralelo, el CEO de
Chery Auto, Yin Tongyue,
confirmoé ayer que el grupo
chino iniciara las pruebas pa-
ra producir vehiculos de sus
marcas Omoda y Jaecoo en
esta instalacion durante el
tercer trimestre del afio.
Chery posee un 40% de Ebro
Factory, la sociedad que ex-
plotala fabrica.
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“Estamos enfrentando un escenario
de estanflacion en la Union Europea”

ENTREVISTA VALDIS DOMBROVSKIS Comisario de Economia y Productividad, Aplicacion y Simplificacion de la Comision Europea/ [ | pol ticoeu ropeo
destaca que la volatilidad de los precios de los combustibles fosiles es la mayor amenaza para nuestra resiliencia econémica.

Andrés Stumpf. Bruselas
Valdis Dombrovskis (Riga,
1971) se ha convertido en la
cabeza visible de una de las
grandes prioridades de la Co-
mision Europea: lasimplifica-
ci6n de lanormativa. Lainsti-
tucion quiere que Europa de-
je de ser vista por parte de las
empresas como un infierno
administrativo y burocratico
con el objetivo de atraer talen-
to e inversion y cerrar la bre-
cha en términos de competiti-
vidad que se ha abierto en la
ultima década con gigantes
globales como Estados Uni-
dos y China. El politico leton
atiende a un grupo de medios
europeos en el contexto de la
presentacion de su nuevo
plan para lograr una regula-
cion mas clara y mas simple
en el bloque comunitario, un
pasomasen esta estrategiade
revisar toda la normativa. Sin
embargo, lo hace en un entor-
no marcado por el impacto
economico derivado de la
guerra en Oriente Medio y la
enorme incertidumbre que
hadespertado.

— La situacién econdmica es
muy incierta. ;Estamos ante
un riesgo real de estanfla-
ci6n en Europa por laguerra
en Oriente Medio?

Si, efectivamente estamos
enfrentando un escenario de
estanflacion donde la econo-
mia europea se estd ralenti-
zando mientras la inflacion
contintia aumentando. Nues-
tras previsiones, que se deta-
llaran enlarevision de prima-
vera, apuntan a una desacele-
racién econdémica en Europa
de entre 0,4 y 0,6 puntos por-
centuales debido al shock de-
rivado de los precios de la
energia.

Antes del conflicto en
Oriente Medio, nuestra previ-
sién de crecimiento para la
UE era de aproximadamente
un 1,5% para este afio, lo que
daunaidea de la magnitud de
la ralentizacién a la que nos
enfrentamos. La volatilidad
de los precios de los combus-
tibles fosiles es la mayor ame-
naza para nuestra resiliencia
econodmicay, por ello, reducir
esta dependencia mediante el
despliegue de renovables es
clave para minimizar los im-
pactos econdmicos negativos.
- Alaluz de esta desacelera-
cion, varios paises han solici-

Bloomberg News

Valdis Dombrovskis, comisario de Economia y Productividad, Aplicacién y Simplificacién de la Comisién Europea.

& & Lacizusula general de escape
esta reservada para casos de crisis
severas en la UE y ahora mismo
estamos en unaralentizacion”

tado activar la clausula de
escape para las reglas fisca-
les.

En este momento no nos
encontramos en un escenario
de recesion economica grave,
sino en uno de ralentizacion, y
la clausula general de escape
esta reservada para casos de
crisis severas en la zona euro
o la UE en su conjunto. El
nuevo marco de gobernanza
economica, que apenas lleva
un afio en aplicacion, ya es
mucho mas flexible que en el
pasado y permite a los Esta-
dos miembros fijar sus pro-
pias trayectorias fiscales con
un enfoque a medio plazo.
Ademas, este marco incluye
estabilizadores automaticos
que son los que entraran en

funcionamiento ahora. Por
ejemplo, las caidas en los in-
gresos fiscales por la ralenti-
zacion, el aumento del gasto
en prestaciones por desem-
pleo o el incremento de los ti-
pos de interés no tienen que
ser compensados fiscalmente
de manera inmediata por los
gobiernos, lo que permite una
politica mas expansiva sin ne-
cesidad de medidas discrecio-
nales extraordinarias.
- Elpresidente del Gobierno
de Espaiia, Pedro Sanchez,
ha planteado la posibilidad
de extender hasta un afio los
Fondos de Recuperacion
para dedicarlo a proyectos
energéticos. ;Es factible?
Los plazos del Mecanismo
de Recuperacion y Resilien-

k& Los plazos del Mecanismo de
Recuperacion y Resiliencia son
extremadamente estrictos (...)
técnicamente no es factible cambiarlo”

cia son extremadamente es-
trictos: todos los hitos y obje-
tivos deben cumplirse para fi-
nales de agosto y las solicitu-
des de pago deben presentar-
se antes de que termine sep-
tiembre. Cualquier cambio en
estos plazos requeriria modi-
ficar el reglamento del plan,
algo que técnicamente no es
factible en el tiempo que que-
day que, ademas, carece de la
unanimidad necesaria entre
los Estados miembros, mu-
chos de los cuales insisten po-
liticamente en respetar los
plazos actuales.

En el caso de Espana, don-
de ya ha habido una libera-
cion sustancial de fondosenla
parte de préstamos, nuestro
mensaje es que deben cen-

k& & Estamos decididos aintensificar
la aplicacion de laley y las acciones
de presion en todos aquellos casos
de sobrerregulacion nacional”

trarse totalmente en la imple-
mentacion en los pocos meses
que quedan. Para proyectos
que no lleguen a tiempo, pro-
ponemos un enfoque por eta-
pas: completar el hito hasta
donde sea posible con fondos
del plan de recuperacion y fi-
nalizar el resto con fondos na-
cionales o de cohesion, para
que la inversion no se pierda.
- Han presentado su nuevo
plan para unas normas mas
simples y claras en la UE.
¢Por qué ahora y cudl es el
objetivo?

El objetivo fundamental de
esta comunicacion es estable-
cer las ambiciones necesarias
para fortalecer la competitivi-
dad de Europa, permitiendo
que se consolide como una

economia de mercado social,
nacional y sostenible. Para lo-
grarlo, es imprescindible con-
tar con normas de la UE que
ofrezcan resultados reales y
que se centren en la eficacia,
evitando a toda costa el exce-
so de regulacion que lastra
nuestra economia.

Desde que asumimos el

cargo, hemos implementado
una agenda de simplificacion
sin precedentes en términos
de escala y ambicion, y este
documento representa el si-
guiente paso estratégico para
modernizar por completo la
forma en que las leyes euro-
peas son disefiadas, imple-
mentadas y, sobre todo, apli-
cadas. Buscamos que la legis-
lacion sea mas agil, limpia
desde su concepcion.
- La concesion de permisos
publicos a las empresas es
uno de los procesos mas fa-
rragosos.

Es parte de nuestra agenda

y ha estado muy presente en
varias propuestas ‘Omnibus’ y
en un numero de nuestras
nuevas iniciativas. Trabaja-
mos en ello. Lo que vemos es
que los procedimientos de
permisos largos y costosos a
veces estan impidiendo al-
canzar nuestros objetivos, por
ejemplo, en lo que respecta al
despliegue de renovables o a
nuestra estrategia de materias
primas criticas. Es vital acele-
rar y simplificar esos procedi-
mientos para que se realicen
en plazos razonables y traba-
jamos en ver como hacerlo sin
afectar alos estandares.
- Existe el temor de que esta
simplificacion suponga un
recorte de ciertos estanda-
res. ;Puede convertirse este
proceso en desregulacion?

Quiero ser absolutamente
enfatico y muy explicito al
respecto: lo que estamos ha-
ciendo aqui no es, bajo ningu-
na circunstancia, un proceso
de desregulacion. No nos es-
tamos alejando de nuestros
elevados estandares sociales o
ambientales, ni estamos abo-
liendo los objetivos politicos
fundamentales del Pacto Ver-
de. Nuestro enfoque consiste
en encontrar la manera de al-
canzar exactamente los mis-
mos objetivos politicos, pero
con una carga administrativa

> Pasa a pag. siguiente
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“Las reglas fiscales seguiran en pie asi

que los planes anticrisis deben

Lidia Montes BRUSELAS.

La espiral alcista que han dibujado
los precios de la energia tras el es-
tallido del conflicto en Oriente Me-
dio golpear4 la economia europea.
La Uni6n Europea se aproxima a
un escenario de estanflacion: altos
niveles de inflaciéon y desaceleracion
economica. Esta coyuntura, segiin
confirma el comisario de Economia,
Valdis Dombrovskis, en una entre-
vista con medios internacionales en
la que particip6 elEconomista.es,
supondra una contraccion en las
perspectivas de crecimiento de en-
tre el 0,4% y el 0,6%. Los Estados
miembro disponen medidas para
paliar la crisis energética y algunos,
como Espafia o Italia, reclaman que
se suspendan las reglas fiscales. Sin
embargo, el comisario leton descar-
ta activar esta medida si no se pro-
duce un escenario de crisis econd-
mica. La receta de Bruselas sigue
siendo que las capitales apliquen
medidas temporales y especificas,
dentro de una respuesta “modera-
da” que se mantenga dentro de los
planes estructurales nacionales.

¢La estanflacién continda siendo un
riesgo para la economia europea?
Nos enfrentamos a este escenario:
la economia se est4 desacelerando,
la inflacion estd aumentando. En la
segunda quincena de mayo, publi-
caremos nuestras previsiones eco-
noémicas de primavera, donde todo
esto quedar4 reflejado. Dependien-
do la duracién del conflicto o de la
intensidad de la crisis de los precios
de la energia, esperamos una desa-
celeracion econémica en Europa de
entre 0,4y 0,6 puntos porcentua-
les. A modo de comparacién, antes
de la guerra en Iran, nuestras pre-
visiones econémicas apuntaban a
un crecimiento econdmico en la UE
de alrededor del 1,5 % este afio. Es-
to da una idea de la magnitud de la
desaceleracion a la que nos podria-
mos enfrentar.

¢Como puede impactar esta situa-
cion en la economia espaiola?

Elimpacto en Espafia es coherente
con lo que vemos, en términos ge-
nerales, en toda Europa. Hay que
decir que Espafia también ha esta-
do implantando con bastante fuer-
za las energias renovables en los dl-
timos afios, lo que puede mitigar el
impacto. Es lo que vemos también
en general en Europa. Nos enfren-
tamos a una crisis derivada de la vo-
latilidad de los precios de los com-
bustibles fosiles, por tanto, reducir
esta dependencia de los combusti-
bles fosiles importados puede ayu-

imitarse”

Espana:

“Las renovables
pueden mitigar el
golpe econdmico
de la crisis en
Oriente Medio”

‘Next Generation':
“Los plazos

del plan de
Recuperacion
son estrictos y

deben respetarse”

Crisis energética:
“La UE es mas
resiliente ante

la actual crisis
delo quelo era
en 2022”

dar a minimizar el impacto econ6-
mico. La UE es mas resiliente ante
la actual crisis energética de lo que
lo era en 2022.

¢Qué opina sobre la solicitud de sus-
pender las reglas fiscales para ha-
cer frente a los costes energéticos
como pidieron Espaiia e Italia, uno a
nivel europeo y el otro nacional?

Nuestro consejo a los Estados miem-
bro es que mantengan el enfoque
especifico y temporal en la respues-
ta fiscal y la aplicacién de las medi-
das. Esto se refiere también al im-
pacto fiscal porque, en este momen-
to, tras la pandemia del Covid-19y
tras la crisis energética relacionada
con la invasién de Rusia a Ucrania,
los Estados miembro tienen unos
niveles elevados de déficit y deuda.
Ademas, el entorno de los tipos de
interés es muy diferente. Durante
el Covid apliciAbamos el estimulo
fiscal basado en el crecimiento, los
tipos de interés estaban en torno a
cero. Ahora los tipos de interés son
mucho mas altos, lo que también li-
mita nuestro margen fiscal y el mar-
gen para el endeudamiento. Por lo

tanto, nuestra recomendacion ge-
neral es que la respuesta sea mode-
rada para mantenerse dentro de los
parametros de los planes estructu-
rales fiscales nacionales. Hay que
sefialar que también existen algu-
nos estabilizadores automaticos en
el nuevo marco de gobernanza eco-
némica. Por ejemplo, si no es nece-
sario compensar la caida de los in-
gresos debida a la desaceleracion
econdmica, tampoco es necesario
compensar el componente ciclico
de las prestaciones por desempleo,
y los tipos de interés también con-
tribuyen a la compensaciéon. Hay
ciertos elementos que permiten una
politica fiscal més expansiva.

La semana pasada, el presidente del
Gobierno pidio una extension de seis
adoce meses de los fondos ‘Next Ge-
neration’ para no perder los fondos
vinculados al plan de Recuperacion,
que termina en agosto. ;Es una op-
cion que considera Bruselas?

Los plazos del plan de Recupera-
ci6n son muy estrictos y estan esta-
blecidos. Por lo tanto, deberan res-
petarse. Es decir, finales de agosto

EU

es la fecha limite para camplir tan-
to los hitos como los objetivos. Fi-
nales de septiembre para presentar
todas las solicitudes de pago. Apar-
tarse de esos plazos requeriria cam-
bios en el reglamento del plan de
Recuperacion, algo no es técnica-
mente factible con los meses que
faltan. Este debate no es nuevo. Ya
se ha debatido anteriormente. Las
opiniones de los Estados miembro
son muy diferentes, y varios de ellos
insisten en respetar los plazos exis-
tentes. Si optaramos por prorrogas
mas hasta 2027, se requiere la una-
nimidad de los Estados y, en estos
momentos, no vemos que exista.

¢Qué recomienda a los paises con fi-
nanciacion atin por entregar?

Nuestro mensaje a los Estados
miembro ha sido siempre el mis-
mo: que se centren en la aplicacion
de acuerdo con los plazos estable-
cidos en el reglamento. Es algo en
lo que llevamos varios afios insis-
tiendo. Hemos pedido a los paises
que realicen ajustes o revisiones de
sus planes de Recuperacion preci-
samente para tener una evaluacion
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realista de qué proyectos de inver-
sién pueden concluirse y cuéles no.

¢Qué pasa con los proyectos de in-
version de los planes de Recupera-
cion que no han sido terminados an-
tes de agosto?

Comprendemos la dificultad si hay
un gran proyecto de inversién que
no puede completarse. Para evitar
que el pais pierda todo el dinero de-
dicado a esa iniciativa, proponemos
adoptar un enfoque por etapas que
establece hitos y objetivos. Hasta es-
ta etapa, este gran proyecto de inver-
sion se lleva a cabo con el plan de Re-
cuperacion, y a partir de esa etapa,
se lleva a cabo con otras fuentes de
financiacién. Por lo tanto, el dinero
que ya se ha invertido en el marco
del plan de Recuperacion no se pier-
de. Se lleva el proyecto hasta una fa-
se de madurezy, a partir de ahi, uti-
lizan financiacién eficiente o finan-
ciacion nacional, o las fuentes de fi-
nanciacion que estén disponibles. En
el caso de Espaia, también ha habi-
do revisiones sustanciales, por ejem-
plo, en la reduccién de la solicitud de
préstamos del plan de Recuperacion.
Ahora es importante centrarse en la
implementacion y la ejecucion, en
los pocos meses que nos quedan.

Hoy se retine la Comision Europea
con el primer ministro electo hiinga-
ro, Peter Magyar. ;Hasta qué punto
puede Budapest reescribir su propio
plan de Recuperacion?

Estamos colaborando con el futuro
Gobierno hiingaro en el plan de Re-
cuperacion ya que nos queda muy
poco tiempo. Todos los hitos y ob-
jetivos deben cumplirse antes de fi-
nales de agosto. Todas las solicitu-
des deben presentarse antes de fi-
nales de septiembre. Solo quedan
unos pocos meses. Asi que, obvia-
mente, lo importante para Hungria
es abordar las cuestiones relaciona-
das con nuestros denominados su-
perhitos —hitos que estipul6 Bruse-
las para cumplir con las garantias
del Estado de Derecho o indepen-
dencia del poder judicial y que con-
dicionan la recepcion de fondos—.
Hungria tiene margen para modi-
ficar su plan de Recuperacion, co-
mo han hecho todos los Estados
miembros. Lo que aconsejamos a
los Estados miembro en esas revi-
siones es que sean realistas.

¢Puede Hungria destinar el dinero a
un banco nacional de desarrollo o a
un fondo diferente para eludir el pla-
zo del 31 de agosto para gastarlo?
Si, es posible, en cierto sentido, trans-
ferir la financiacion del plan de Re-
cuperacion a bancos de desarrollo
o instituciones financieras de desa-
rrollo. Si, existe esa posibilidad. Va-
rios Estados miembros la han esta-
do utilizando. En este momento, no
sé si las autoridades hiingaras tam-
bién estaran interesadas en este me-
canismo, pero, en teoria, este me-
canismo existe.

Usted se ha comprometido a cerrar
los procedimientos de infraccién de
larga duracion a los Estados miem-

Proyecciones:
“Esperamos una
desaceleracion
econdmica en
Europa de entre
un 0,4%y 0,6% ”

Inversiones:
“Planteamos
proyectos por
etapas con fondos
comunitarios y
nacionales”

Simplificacion:
“No estamos
desregulando. No
hemos renunciado
a nuestros altos
estandares”

Hungria:

“Es posible
transferir
financiacion ‘Next
Gen’ a bancos de
desarrollo”

Infraccion:
“Tenemos que ser
mas estrictos a la
hora de conceder
prorrogas y aplicar
sanciones”

bro. A menudo parece que el proble-
ma es que el caso llegue a tramitar-
se. ¢(La Comision Europea se ceiiira
alos plazos y evitara dejar casos en
el aire?

Lo que buscamos es agilizar los pro-
cedimientos, aumentar su automa-
tizacion y endurecer las sanciones.
Concretamente, la idea es simplifi-
cary acelerar los dictamenes recien-
tes cuando sea necesario. También
ser mas estrictos a la hora de con-
ceder prorrogas para un procedi-
miento. Establecemos una serie de
condiciones sobre como pueden ha-
cerlo. Las prorrogas deben tener por
objeto permitir que los paises adop-
ten medidas para cumplir con lo que
les pide Bruselas en su dictamen
motivado. Solo puede haber una so-
licitud para ampliar el plazo. La idea
es acelerar los procedimientos. El
afo pasado, la duracién media de
un caso de infraccién fue de casi 3
afios. Y casi una quinta parte de los
casos de infraccion duraron més de
5 afos. Por eso queremos acelerar
esos procedimientos. También, cuan-
do sea necesario, recurrir mas a los
didlogos previos a la infraccién. En
general, han sido eficaces para re-

solver los problemas antes de ini-
ciar el procedimiento de infraccion.

Derogar legislaciones puede supo-
ner un problema...;Cémo se puede
evitar que la desregulacion cause
perjuicios a los Estados miembro?
Lo que estamos haciendo no es des-
regulacion. Hemos sido muy cla-
ros al respecto. No estamos renun-
ciando a nuestros elevados estan-
dares sociales o medioambienta-
les. No estamos aboliendo nuestros
objetivos politicos que forman par-
te de nuestro Pacto Verde. Esta-
mos buscando como alcanzar nues-
tros objetivos con menos carga ad-
ministrativa y menos costes. Esta
peticién procede, claramente, de
los Estados miembro. Ha habido
varias conclusiones del Consejo Eu-
ropeo en las que se insta a la Co-
mision a trabajar en esta agenda
de simplificacion. Es también una
fuerte demanda de nuestra comu-
nidad empresarial, especialmente
de las pymes. La mayoria sefialan
las cargas administrativas como el
mayor obstéculo para hacer nego-
cios. Es necesario cambiarlo para
impulsar nuestra propia competi-
tividad en un mundo cada vez més
desafiante.

¢Se plantean una simplificacion de
las reglas fiscales para activar la clau-
sula de escape sin necesidad de una
crisis severa?

Nuestras normas fiscales han sido
revisadas hace poco. Ya estamos
aplicando el marco revisado. En
cuanto a las clausulas de escape ge-
neral, estas se aplican en situacio-
nes de grave recesiéon economica.
Actualmente, no nos encontramos
en una situacién de grave recesion
econdmica, sino en una de desace-
leracién econémica. Y vale, enton-
ces quiza podriamos plantear una
modificacion terminologica o me-
todologica, una simplificacion de
las leyes generales de escape para
permitir su uso también sin que ha-
ya una recesion econémica. En es-
te tipo de cosas es donde tenemos
que distinguir entre simplificacién
y cambio de politica. Si cambiamos
nuestros objetivos politicos con el
Pacto Verde o las normas fiscales.
Eso es un cambio de politica, no es
una simplificacion.

La Union Demécrata Cristiana de Ale-
mania (CDU) queria una moratoria en
la obligacion de permisos medioam-
bientales para poner en marcha obras
de construccion o proyectos indus-
triales. {Se menciona esa moratoria
en esa comunicacion de ayer?

No necesariamente lo llamaria mo-
ratoria. Pero el proceso de conce-
sion de permisos es parte de nues-
tra agenda. Los procesos de conce-
sién de permisos nos impiden, a ve-
ces, alcanzar nuestros objetivos en
el despliegue de renovables o alcan-
zar los objetivos de la estrategia de
materias primas o el desarrollo de
vivienda. Estamos mirando como
acelerar estos plazos de los permi-
so0s. Son parte de nuestra agenda.

Economia

Bruselas plantea endurecer
las multas a los paises que
ignoren sus directivas

Lidia Montes BRUSELAS.

Bruselas prosigue con su simpli-
ficacion regulatoria en un intento
por eliminar las barreras del mer-
cado tnico y agilizar los procesos
burocraticos para que sean més
eficientes. La Comisi6on Europea
present6 una propuesta que se
vuelve mas estricta con los proce-
dimientos de infraccién para los
Estados miembro que no cumplen
con la traslacion de la normativa
europea a su legislacion nacional.
Al tiempo endurecer4 las sancio-
nes para aquellas capitales que no
aplican la norma UE.

La propuesta lanzada ayer en
Estrasburgo pretende acelerar los
expedientes cuando las directivas
europeas no se transponen a la re-
gulacion nacional. Si un Gobier-
no no notifica a Bruselas a tiem-
po la aplicacién de una directiva o
no ofrece informacion adicional
una vez que el procedimiento de
infraccion se ha activado, Bruse-
las reduce a seis meses el plazo por
el que activa el segundo paso del
expediente.

El procedimiento de infraccién
consta de tres pasos: un primer
aviso, por el cual se da dos meses
a un pais para subsanar la situa-
cion. Si la directiva europea sigue
sin aplicarse, se remite a ese Go-
bierno un segundo aviso, con otros
dos meses de plazo y, en tltima
instancia, la Comision Europea
puede llevar el caso ante el Tribu-
nal de Justicia de la Unién Euro-
pea (TJUE).

Lo que plantea el Ejecutivo co-
munitario es una perspectiva mas
estricta cuando los paises piden
ampliar ese plazo de dos meses que
tienen para responder a Bruselas.
La idea es que solo se conceda esa
extension en el segundo paso del
procedimiento, a partir de ahora.

Por otro lado, Bruselas quiere
reducir el nimero de casos de pro-

cedimientos de infraccion de lar-
ga duracion. Para ello se centra-
ra en procesos que llevan abier-
tos més de cinco afios pero que
todavia no han llegado a la Jus-
ticia europea. Para los procedi-
mientos que lleguen a este um-
bral final, Bruselas plantea endu-
recer las sanciones como elemen-
to disuasorio.

En este sentido, el comisario de
Economia, Valdis Dombrovskis
aclaro6 que esa comunicacién “es-
tablece un enfoque renovado en
materia de aplicaci6n de la nor-
mativa, basado en procedimien-
tos maés agiles, una mayor auto-
matizacion, sanciones mas disua-
sorias y un énfasis en la reduccion
de los casos pendientes desde ha-
ce tiempo en todos los ambitos del
Derecho de la UE.

Uno de los puntos clave de esta
propuesta es la introduccion de
mecanismos disuasorios creibles
para aquellos paises que no cum-
plan con la normativa europea. En
caso de infracci6n, se espera que
los paises colaboren para corregir-
las. Si esto no sucede, los Trata-
dos de la UE permiten imponer
sanciones desde el momento en el
que el caso llega al TJUE.

En un paso mas, el fallo de la
justicia europea puede llevar a
multas més elevadas por la no
transposicion de la normativa eu-
ropea, ya que se considera que pri-
va a los ciudadanos europeos de
sus derechos. La Comision Euro-
pea anuncia, asi, que aplicara un
enfoque maés estricto en el calcu-
lo de estas sanciones con un im-
porte mas elevado para reforzar
su efecto disuasorio.

El paquete incluye un plan de
accion para ejecutar una “profun-
da limpieza” legislativa que bus-
cara abordar la “fragmentacion e
incoherencia” de muchas disposi-
ciones que muchas veces se sola-
pan entre si.
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El ministro de Hacienda, Arcadi Espafia, y el de Economia, Carlos Cuerpo, tras el Consejo de Ministros. SERGIO GONZALEZ VALERO

El Gobierno da por segura mas
inflacion y aleja aun mas los PGE

Cuerpo sube la prevision de IPC para el aflo a un minimo del 3,1% por la guerra

C. S.MADRID
El Gobierno ajusta al alza la proyec-
cion de inflacién para este afio al
3,1% ala espera de evolucién de la
Guerra de Iran y elude ya garanti-
zar que va a presentar Presupues-
tos para este mismo afio, pesea que
concluye ya el mes de abril. El vice-
presidente primero, Carlos Cuerpo,
ha afirmado que cuando antes del
verano se vea con mas claridad la
evolucion de la guerra, se decidira
para qué periodo se presentan los
presupuestos sin especificar si pa-
ra 2026 o para 2027. De momento
se da aun mas tiempo incluso para
el paso previo a presentar presu-
puestos.

Tras el Consejo de Ministros, Cuer-
po ha presentado el llamado Infor-
me de Progreso Anual, que modifi-
ca alguna de las previsiones del pa-
sado noviembre, pero que no cons-
tituye auin el llamado cuadro macroe-
conémico de actualizacién de
proyecciones necesario antes de la
presentacion del Proyecto de Presu-
puestos para 2026 prometido por el
propio presidente del Gobierno, Pe-
dro Sanchez.

Cuerpo hajustificado que siga sin
dar siquiera este paso inicial, porque
hay que «trabajar semanas» parare-
coger el impacto de la evolucién de

la guerra. Ha sefialado que sélo lo
sucedido hasta ahora en los precios
ha supuesto un «ajuste automatico
de un punto», puesto que el Gobier-
no yano preveé un deflactor del Pro-
ducto Interior Bruto de un 2,1%, si-
no del 3,1%.

De haberse cumplido lo estable-
cido en la Constitucion, el Consejo
de Ministros debio de haber aproba-
do ya cuadro macroeconémico pa-
ra2026 en septiembre y presentado
Presupuestos a finales de ese mes,
cuando aun no habia estallado el
conflicto en el Golfo Pérsico.

Mientras tanto, Cuerpo mantiene
una prevision de crecimiento del Pro-
ducto Interior Bruto de Espafia del
2,2% para 2026 porque aunque ya
prevé un recorte de unas décimas
porlaguerra, cree que se pueden ver
compensados por labuena dinami-
ca arrastrada del pasado afio. Y, pe-
seal mayor gasto por la guerra, apues-
ta que el déficit publico bajara con
respectoal PIBdesde el 2,1% de 2025
al 1,6%. Sin embargo, las nuevas re-
glas del euro no ponen tanto el foco
en el déficit sino en la regla de gas-
to. Sobre este importante punto, Cuer-
po ha asegurado que Espaiia, apro-
vechando «todos los margenes de
flexibilidad», cumpli6 laregla en 2025
al crecer este variable un 4,5%, que

es justo el maximo que permitia la
UE. Lo que no ha garantizado el vi-
cepresidente primero del Gobierno
es que sevayaa cumplir en 2026.No
ha proporcionado datos con el mis-
mo argumento de la incertidumbre
mundial. «<Estamos intentando ate-
rrizar el impacto de la guerra».
Elvicepresidente si se ha mostra-
do convencido de que la deuda con
respecto al PIB bajard por primera
vez desdela pandemia desde el 100%.
Y hareivindicado que Espafia figu-
ra entre los paises con precios ma-
yoristas de electricidad mds bajos
de la UE. Ha dado datos de los ma-

Espaiia cumplio
al limite laregla
de gasto en 2025,
segun sus datos

Cuerpo prevé

«semanas» antes
del paso previo a
los Presupuestos

yoristas, no de los que realmente
terminan apareciendo en el recibo.

Por su parte, el ministro de Hacien-
da, Arcadi Espafia, ha debutado en
rueda de prensa tras el Consejo de
Ministros y ha afirmado sobre los
Presupuestos que «el Gobierno es-
ta centrado enlas prioridades delos
ciudadanos» por las consecuencias
del conflicto internacional. «Unmen-
saje de tranquilidad. A pesar de la
prorroga presupuestaria el Gobier-
no sigue funcionando».

Su intervencidn ha sido mas po-
litica que la del vicepresidente pri-
mero uniéndose a la portavoz, Ela-
ma Saiz, en contra del PP. <E1 PP ha
dado un paso mas, yano planteaun
debate sobre qué tipo de modelo fis-
cal quiere, si no, sobre impuestos si
0 impuestos no, y eso es muy preo-
cupante y peligroso», afirmo Arcadi
Espafia, que se ha preguntado, por
ejemplo, de dénde sale el dinero pa-
ra pagar un trasplante de corazon,
que cuesta mas de 90.000 euros.
«Hay que pedir un esfuerzo adicio-
nal alas rentas mas altas, y ese es el
camino que tenemos que recorrer y
nuncaen unasubasta deimpuestos
siono, que esunaformade plantear
un debate sobre Estado de bienes-
tar si 0 no», en opinion del socialis-
ta valenciano.

El Gobierno
financia el
crecimiento
en defensa
de Tecnobit

JOSE M. RODRIGUEZ SILVA
MADRID
El Gobierno sigue dando pul-
mon financiero a las empresas
de defensapara queinviertanen
las capacidades necesarias pa-
ra afrontar los nuevos progra-
mas que necesitaran las Fuerzas
de Armadas. Una de ella es Tec-
nobit, la filial militar de Grupo
Oesia, que recibié mas de 12 mi-
llones de euros en forma de prés-
tamo blanco a través del Fondo
de Apoyo a Ia Inversion Indus-
trial Productiva.

Este fondo, dependiente del
Ministerio de Industria, ya ace-
lerd la expansion de Escribano,
ITP Aeroy Sapa Placencia enlos
dltimos afios, ha inyectado aho-
raliquidezala compaiiia que pre-
side el empresario Luis Furnells,
segun documentacion a la que
ha tenido acceso a EL MUNDO.

Lacompaiiia yarecibio masde
4 millones de euros como primer
pago y recibira en los préoximos
dos afios el resto en un prés-
tamo que tiene tres afios de ca-
rencia y que esta otorgado a un
4,64% deinterésfijo. Lafinancia-
cidén otorgada por el Gobierno se
une a la que Banco Europeo de
Inversiones concedid al grupoen
diciembre, cuando le otorgé un
préstamo de 30 millones para «fi-
nanciar las actividades de [+D+i
en tecnologias avanzadas».

Tanto el Grupo Oesia como su
filial militar se han especializa-
do en tecnologias nicho comolo
relacionado con comunicaciones
satelitales, subsistemas dentro
deladefensa o masrecientemen-
te la fotdnica. Eso ha permitido
al grupo acceder a grandes con-
tratos con los Eurofighter o ser
uno de los socios locales de los
misiles Patriot.

Este proximo jueves, la com-
pafiia, que Indra estuvo intere-
sada en adquirir, presentara su
plan estratégico para los proxi-
mos cuatro afios enlos que sele
auguraunimportante crecimien-
to, yaque se haasegurado su pre-
sencia en contratos claves como
el nuevo programa de avion en-
trenador del Ejército del Aire.

Las lineas de este plan pasan
por profundizarlainternaciona-
lizacién del grupo con el area
Asia-Pacifico como prioritaria,
con la entrada en mercados co-
mo Japdn e Indonesia, asi como
reformular también sus nego-
cios civiles.

Asi, en linea con las dltimas
tendencias, la empresa planea
reorientar su linea de servicios
digitales para orientarla hastala
hiperautomatizacion, lo que ad-
vierte, llevara a «evolucionar los
modelos operativos».
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Emiratos Arabes Unidos se retira de
la OPEP y profundiza la crisis regional

El pais saldra de la organizacion tras 59 afios por desacuerdos con Arabia Saudi

elEconomista.es MADRID.

Movimiento de calado en el espec-
tro petrolero mundial. Emiratos
Arabes Unidos (EAU) anuncié ayer
que abandonar4 este proximo 1 de
mayo la Organizacion de Paises Ex-
portadores de Petroleo asi como la
alianza del grupo con Rusia y otras
naciones (la OPEP+) tras 59 afios
como miembro de la primera. El
adi6s del emirato al histérico car-
tel supone un duro golpe para los
grupos de paises exportadores de
petroleo agrupados en el mismo y
para su lider de facto, Arabia Sau-
di, en un momento en que la gue-
rra con Iran ha provocado una cri-
sis energética historica y ha deses-
tabilizado la economia mundial.

El motivo detras de esta abrup-
ta salida es que en Abu Dabi tienen
previsto llevar a cabo un reajuste
estratégico a raiz de la guerra con
Iran. La salida de EAU desde este
viernes les ayudara a satisfacer la
demanda cambiante, segin afirmé
ayer el Ministerio de Energia del
pais en un comunicado, en el que
comentaba que el pais aumentara
gradualmente la produccion.

Con cifras de 2025, anteriores a
la disrupcién que ha supuesto la
guerra en Iran, EAU contaba con
una cuota del 12,16% en el cartel,
situandose como el tercer mayor
pais productor con unos 3,8 millo-
nes por dia (mb/d). En cuanto a vo-
lumen de exportaciones, el ano pa-
sado se registr6 una media de 2,75
mb/d.

“Esta decision refleja la vision es-
tratégica y econdmica a largo pla-
zo de los EAU y su perfil energéti-
co en evolucion, que incluye una
inversion acelerada en la produc-
cién nacional de energia, y refuer-
za su compromiso con un papel res-
ponsable, fiable y con visi6n de fu-
turo en los mercados energéticos
mundiales”, justifica el escrito. “Es-
ta decision se produce tras unare-

vision exhaustiva de la politica de
produccién de los EAU y de su ca-
pacidad actual y futura, y se basa
en nuestro interés nacional y en
nuestro compromiso de contribuir
eficazmente a satisfacer las necesi-
dades apremiantes del mercado”,
afnadia el comunicado.

La sorprendente pérdida de EAU,
miembro de la OPEP desde 1967,
podria generar desorganizacién y
debilitar al cartel, que por lo gene-
ral ha tratado de mostrar un fren-
te unido a pesar de los desacuer-
dos internos sobre una serie de cues-
tiones que van desde la geopoliti-
ca hasta las cuotas de produccion.

La salida se
produce en un
momento de
tension con el
bloqueo de Ormuz

El deseo de EAU de desplegar
nueva capacidad de produccion les
hallevado a entrar en conflicto con
su gran rival regional, Arabia Sau-
di, en las reuniones de la OPEP de
los tiltimos afios. Las tensiones tam-
bién se han recrudecido de forma
intermitente a medida que ambos
paises compiten por la influencia
regional. A principios de este afo,
Arabia Saudi tom6 medidas para
frenar la creciente influencia emi-
rati, ya que ambos paises respalda-
ban facciones opuestas en la gue-
rra de Yemen.

Los desacuerdos sobre cuestio-
nes petroleras ya han llevado a
Abu Dabi al borde de abandonar
la OPEP en otras ocasiones, aun-
que nunca lleg6 a hacerlo. En el
plano més internacional, apuntan
desde Reuters, la salida de Emi-
ratos Arabes Unidos de la OPEP
supone una gran victoria para Do-

Emiratos supone el 12% de la produccion de la OPEP

En % sobre total

Arabia Saudi @ Iraq
® Nigeria ( Libia © Otros*
100
8,37
90
4,39
80
8,61
70
11,52
60
12,16
50
40 14,83
30
20
10

0

Emiratos Arabes Unidos

Irdn © Kuwait

Produccion febrero

(mill. barriles diarios)

2,48

1,3
1,45

2,55

3,41

3,6

4,39

10,43

Fuente: Bloomberg *Venezuela, Argelia, Republica del Congo, Gabén y Guinea Ecuatorial. €

nald Trump, quien ha acusado a
la organizacion de “estafar al res-
to del mundo” al inflar los precios
del petroéleo.

Rivalidad con Arabia Saudi

La ruptura se produce después de
que EAU, centro de negocios regio-
nal y uno de los aliados méas impor-
tantes de Washington, criticara a
otros Estados 4rabes por no haber
hecho lo suficiente para proteger-
los de los numerosos ataques ira-
nies durante la guerra. Anwar Gar-

gash, asesor diplomatico del presi-
dente del emirato, criticé la res-
puesta de los paises arabes y del
Golfo ante los ataques iranies en
una sesion celebrada el lunes en el
Foro de Influencers del Golfo. “Pa-
rece que se esta gestando algo im-
portante en Oriente Medio”, cons-
tata Javier Blas, analista energéti-
co de Bloomberg. “Aparte de Iran,
EAU ha mostrado su descontento
con varios vecinos y con su perte-
nencia a diversas organizaciones”,
subraya.

“El anuncio no tendra repercusio-
nes inmediatas en el mercado ener-
gético mundial, pero si sugiere que la
oferta mundial serd mayor de lo que
seria de otro modo una vez que se rea-
bra el estrecho de Ormuz”, interpre-
ta en una nota para clientes David
Oxley, analista de Capital Economics

Segtn el estratega, la declaracion
ha sido bastante imprecisa en cuan-
to a los motivos concretos de la de-
cision. Sin embargo, tras haber in-
vertido fuertemente en ampliar la
capacidad de produccién energéti-
ca en los tltimos afos, el panora-
ma general es que “en EAU estan
ansiosos por extraer méas petroleo
y, en tltima instancia, consideran
que estar fuera de las obligaciones
de la OPEP+ les dara mas flexibili-
dad”, explica Oxley.

“Si bien EAU es relativamente
pequefio (como actor petrolero glo-
bal), las implicaciones para el mer-
cado petrolero mundial serian atin
mayores si esto desencadenara una
mayor desintegraciéon del grupo, y

El pais contaba
con una cuota del
12,16% en el cartel,
como tercer mayor
pais productor

si los grandes productores, como
Arabia Saudi y Rusia, decidieran
aumentar ain més su produccion”,
cierra el experto.

Antes de que estallara el conflic-
to de Israel y Estados Unidos con-
tra Iran, EAU era el tercer mayor
productor de la OPEP, represen-
tando aproximadamente el 12% del
suministro total del grupo. “La im-
plicacién a largo plazo es una OPEP
estructuralmente més débil”, indi-
ca Jorge Leon, jefe de analisis geo-
politico en Rystad Energy que an-
teriormente trabajo en la secreta-
ria de la OPEP.

“Fuera del grupo, los Emiratos
Arabes Unidos tendrian tanto el in-
centivo como la capacidad para au-
mentar la produccién, lo que plan-
tea cuestiones mas amplias sobre
la sostenibilidad del papel de Ara-
bia Saudi como estabilizador cen-
tral del mercado”, afiade.

Los expertos avisan de que el petrdleo esta en fase ‘autodestructiva’

Advierten de que los
cambios en la demanda
podrian ser permanentes

Vicente Nieves MADRID.

El precio del petréleo acumula ya
varias semanas por encima de los
90 ddlares por barril. El litro de ga-
solina, diésel o queroseno se ha dis-
parado, lo que esta llevando a los
consumidores a modificar sus pa-
trones de consumo, por ahora, de

forma temporal. El mercado suele
autorregularse, precisamente, a tra-
vés de los precios. Cuando estos su-
ben mucho, se produce lo que se co-
noce como destruccion de deman-
da (se reduce la demanda para en-
contrar un nuevo punto de equilibrio
con la oferta), una fase en la que se
encuentra ahora el petréleo.

Los expertos creen que, si esta fa-
se se prolonga, el mercado de pe-
tréleo podria sufrir cambios perma-
nentes. Y los expertos empiezan a
temer que la prolongacién del co-

lapso del Estrecho de Ormuz cam-
bie el mercado de petrdleo para
siempre. Cuanto mas se prolongue
el conflicto, mayores seran las pro-
babilidades de que estos cambios
se materialicen, a medida que se
acumulen los barriles perdidos.
Segiin revelan desde la agencia
Bloomberg ya se podrian haber per-
dido hasta 1.000 millones de barri-
les de oferta, algo “practicamente
garantizado”, al tiempo que ya se
esta destruyendo demanda a gran
escala en Asia. Sin embargo, esta

destruccion se esta extendiendo por
el mundo de forma lenta, silencio-
sa pero constante, a medida que los
gobiernos estan a punto de agotar
las reservas de petréleo almacena-
das que estaban utilizando para
amortiguar el impacto de la pérdi-
da de suministro de Oriente Medio
sobre los precios. Goldman Sachs
ya vaticina que el precio del crudo
alcanzara los 120 dolares por barril
a finales de afio, mientras que el
combustible de aviacion se agota
poco a poco.

Los analistas sefialan que la esca-
sez de suministro de petrdleo esta
golpeando con fuerza a la industria
petroquimica. Numerosos sectores
dependen de estos productos, in-
cluidos los vehiculos eléctricos y las
energias renovables. Si suben los
precios del crudo, el encarecimien-
to se traslada a toda la cadena, des-
delos coches eléctricos hasta los ca-
bles, lo que termina encareciendo
también las alternativas a los hidro-
carburos y reduciendo la demanda
energética en su conjunto.
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Luz verde alaley de prevencion de
riesgos laborales sin apoyo de CEOE

ANTEPROYECTO/ Abogados laboralistas advierten del coste organizativo para las empresas, que deberan
reasignar a empleados para realizar de funciones preventivas, y de mas control en pequefios negocios.

Gonzalo D. Velarde. Madrid

Atn a expensas de superar el
tramite parlamentario, donde
el texto podria sufrir modifi-
caciones con las enmiendas
de los grupos politicos, el Go-
bierno dio ayer luz verde a la
reforma de la ley de preven-
cion de riesgos laborales, sin
elapoyo de las organizaciones
empresariales. Después de 20
meses de negociacion, CEOE
y Cepyme salieron de la nego-
ciacion tras denunciar la uni-
lateralidad por parte del Mi-
nisterio de Trabajo en la con-
feccion del texto definitivo
aprobado por el Consejo de
Ministros, que si cuenta con el
apoyo de los sindicatos.

De este modo, el Ejecutivo
manda el anteproyecto de ley
al Congreso de los Diputados.
Una norma con la espera mo-
dernizar la vigente desde
1995, y en la que principal-
mente se amplia el foco de la
accion preventiva de riesgos
asociada alaempresas.

La reforma fue un compro-
miso alcanzado en el marco
de la Estrategia Espafiola de
Seguridad y Salud en el Tra-
bajo 2023-2027 que si conto
con el consenso de todos los
agentes sociales hacer ahora
practicamente tres afios. No
obstante, el desarrollo técnico
de los rasgos de la nueva ley
de prevencion es lo que alejé
las posturas hasta el punto de
impedir un nuevo acuerdo.

La vicepresidenta segunda
del Gobierno, Yolanda Diaz,
defiende la pertinencia de la

norma, teniendo en cuenta
que en el afio 2025 fallecieron
mads de 700 personas en su
puesto de trabajo, una cifra
que es “brutal” a pesar de que
se ha reducido un 40%, en lo
que califica la siniestralidad
laboral del “principal proble-
ma” en Espafia.

“Hablamos de absentismo,
pero los datos de aumento de
IT por salud mental se han in-
crementado un 500%, no es
una maldicién divina en Es-
pafla o Europa. Tenemos en
estaley la posibilidad de abor-
dar futuros absentismo, ac-
tuar antes para que la ciuda-
dania no enferme. Es mejor
actuar ex ante que culpar alos
trabajadores que enferman
de una responsabilidad que
no es suya”, argumento ayer
laministra de Trabajo.

Clavesdelaley
La normativa obligara a las
compaiiias a integrar el bie-
nestar psicoldgico en sus pla-
nes de prevencion, equipa-
rando la vigilancia de la salud
mental a la fisica mediante
examenes médicos especifi-
cos. Aqui, la desconexion di-
gital pasa a convertirse en un
derecho de salud laboral, por
lo que las empresas deberan
detectar patologias derivadas
del estrés o la hiperconectivi-
dad y aplicar medidas correc-
toras inmediatas.
Paralelamente, la ley intro-
duce por primera vez un pro-
tocolo obligatorio de reincor-
poracién tras bajas de larga
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duracién (mas de seis meses)
para garantizar que un retor-
no adaptado al puesto.
Ademas, en el plano orga-
nizativo, el anteproyecto de
ley endurece los requisitos
para las pequefias empresas.
La reforma limita a un maxi-
mo de diez trabajadores el su-
puesto en el que el empresa-
rio puede asumir personal-
mente la gestion de la preven-
cion, reduciendo el umbral
actual de 25 empleados para
las compafiias que cuentan
con un solo centro de trabajo.
Una de las novedades mas

cuestionadas por la patronal,
es la creacion del delegado te-
rritorial, designado por las or-
ganizaciones sindicales y em-
presariales, que tendra potes-
tad para vigilar el cumpli-
miento de la norma en nego-
cios de menos de diez em-
pleados que carezcan de
representacion legal. Estos
delegados podran realizar vi-
sitas presenciales, proponer
mejoras y, en dltima instan-
cia, denunciar deficiencias
ante la Inspeccion de Trabajo.

Finalmente, el nuevo mar-
co legal mantiene el rigor del

régimen sancionador, con
multas que pueden alcanzar
elmillén de euros en los casos
mas graves. Sin embargo, se
limita la via de “pronto pago”
que permite una reduccion
del 40% en la cuantia de la
multa, quedando totalmente
vetado en aquellos casos don-
de la infraccion deriva en un
accidente de trabajo o una en-
fermedad profesional.

Impacto empresarial

En este punto, la nueva nor-
mativa generara un impacto
al menos en el plano organi-

Los expertos prevén
un aumento de las
cargas burocraticas
y mayor exposicion a
sanciones

zativo para las empresas, es-
pecialmente en las mas pe-
querias. “No se puede negar
que van a tener dificultades”,
senala Aurora Sanz socia di-
rectora de Tax & Legal de
Grant Thornton y Técnica
Superior en PRL, especiali-
dad de Seguridad en el Traba-
jo asegurando que un coste
econdmico de contratacion
de un servicio de prevencion
o designacion de personas
trabajadoras formadas, un
coste organizativo de liberar
tiempo de dichas personas
trabajadoras para la realiza-
cién de funciones preventi-
vas, y complejidad técnica de
gestion de riesgos psicosocia-
les, digitales y organizativos
mas sofisticados. “Ademas,
tendra un impacto juridico
en cuanto a incremento de
obligaciones documentales
y de supervision, mayor ex-
posicion a sanciones”, ase-
gura Aurora Sanz.

Marina de Castro, direc-
tora del departamento La-
boral de MATO Legal asegu-
ra que la introduccion de la
figura del agente territorial
puede tener un impacto sig-
nificativo, especialmente en
el ambito de las microem-
presas, donde la gestion de
la prevencion suele ser mas
informal y carece de soporte
técnico especializado. “Si se
percibe como una figura de
apoyo técnico, puede supo-
ner un avance en la mejora
de la prevencion. Por el con-
trario, si se configura como
un mecanismo adicional de
control o supervision, existe
el riesgo de generar rechazo
en el tejido empresarial mas
pequeiio”, advierte.

Las nuevas pensiones, de 1.767 euros, disparan un 6,1% el gasto

G.D.Velarde. Madrid

Las nuevas pensiones de jubi-
lacion del régimen general
ascienden ya a 1.767 euros al
mes en catorce pagas. La cifra
es un 3,8% mayor que hace
un afio y constituye el princi-
pal acelerante del gasto en
pensiones que esta experi-
mentando la Seguridad So-
cial de forma continuada.

A cierre del mes de abril la
factura de las 10,4 millones de
prestaciones contributivas
que perciben los 9,4 millones
de pensionistas ascendi6 a
14.336 millones de euros, lo
que supone un 6% mas que
en el mismo mes del pasado
aflo. Es decir, el incremento

del desembolso rebasa la in-
flacion aun con el repunte ex-
perimentado por la guerra de
Iran (3,4% en marzo) y ha de-
jado atrés el nivel de larevalo-
rizacion ejecutada por el Go-
bierno a comienzos de afio,
del 2,7%.

Cabe recordar que, de me-
dia, las cuantias de las pensio-
nes que se dan de alta en el
sistema son un 17% mas altas
que aquellas que causan baja.
Este desfase es el responsable
neto de que la aumento de la
factura sea sensiblemente
mayor que el de la subida
efectuada.

De este modo, teniendo en
cuenta que la factura de pres-

taciones contributivas rebaso
ligeramente los 240.000 mi-
llones en el pasado ejercicio,
el coste seria mayor al que
agrega la subida de mas de
7.300 millones prevista por el
aumento del 2,7%.

En este sentido, la pension
media del sistema de la Segu-
ridad Social se situd en abril
en 1.368 euros mensuales, un
4,5% mas que en el mismo
mes del afio anterior —inclu-

La factura mensual
crece a mas ritmo
que el IPC y se sitiia
en 14.336 millones
de euros

yendo la cuantia de las distin-
tas clases de pension (jubila-
cion, incapacidad permanen-
te, viudedad, orfandad y en
favor de familiares)-.

Por su parte, la pension
media de jubilacion, que per-
ciben mas de dos tercios del
total de pensionistas (6,6 mi-
llones de personas), alcanzo a
1 de abril los 1.569,7 euros
mensuales, un 4,4% mas que
enabril de 2025.

Por su parte, la pension
media de las clases pasivas
del Estado —personal militar
y al personal civil de la Admi-
nistracion General del Esta-
do, de la Administracién de
Justicia, de las Cortes Gene-

rales y de otros 6rganos cons-
titucionales o estatales, asi co-
mo a funcionarios transferi-
dos a las comunidades aut6-
nomas- ascendié a 2.405 eu-
ros mensuales en catorce pa-
gas. El coste de la némina de
estas 738.790 prestaciones as-
ciende a1.776 millones de eu-
roSs.

Jubilacién demorada

Segun los datos publicados
por el departamento dirigido
por Elma Saiz, en los tres pri-
meros meses de 2026, se re-
gistraron 96.612 nuevas altas
en pensiones de jubilacion,
casi un 13% fueron jubilacio-
nes demoradas voluntarias

(12,7%), lo que supone casi
dos puntos porcentuales mas
que al cierre de 2025 y ocho
puntos por encima de las re-
gistradas en 2019.

Como consecuencia del re-
traso voluntario del momen-
to del retiro y lamenor antici-
pacion, la edad media de ac-
ceso a la jubilacion se sitia en
65,2 afios, cuando en 2019 era
de 64,4 afios —en 2022 entra-
ron en vigor nuevos incenti-
vos paralademoraen el acce-
so a la jubilacion y se reconfi-
guro el marco legal parala ju-
bilacién anticipada-. Ade-
mas, el 66,1% de los nuevos
jubilados accedieron con
edad ordinaria (64.160).
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La coalicion de democristianos y
socialdemdcratas acuerda reducir los gastos
sanitarios en 38.000 millones de euros en 2030
pese a la fuerte oposicion social y en sus propios
partidos

Rosalia Sanchez
Corresponsal en Berlin

Los alemanes esperaban con tension
en el bolsillo la rueda de prensa del
Gobierno de hoy, tras el consejo de
ministros que lanzara una bateria de
recortes, pero el desenlace se ha ade-
lantado. La coalicién formada por la
Union Cristianodemdcrata (CDU) de
Merz y los socialdemocratas del SPD
ha estado negociando hasta el tlti-
mo momento y, en cuanto hubo acuer-
do, varios medios alemanes accedie-
ron al documento, que contiene un
golpe al seguro sanitario y se suma
al recorte de ayudas piiblicas y de las
pensiones. El canciller Friedrich Merz,
que apenas llegé al Gobierno decla-
ré que el estado de bienestar aleman
era «insostenible», lo esta cercenan-
do como no se hacia en este pais des-
de la Agenda 2010 de Gerhard
Schroder, en el afio 2000. Y si aque-
lla agenda parti6 en dos al SPD, que
no ha vuelto a ser el mismo partido
desde entonces, los actuales recortes
amenazan también con romper la
unidad de la CDU, que observa el de-
saforado programa de rearme, de
unos 100.000 millones al afio, en coin-
cidencia con los recortes sociales.
Desaparece, por ejemplo, la gra-
tuidad de la seguridad social para los
cényuges que no cotizan. La reforma
contempla casos de dificultades para
familias con varios hijos de hasta sie-
te afos, padres de nifios discapaci-
tados, pensionistas y personas que
cuidan de familiares dependientes.
Pero quienes no cumplan estas con-

diciones deberan pagar una contri-
bucién minima del 2,5 por ciento de
los ingresos del cényuge asegurado
a partir de ahora. Originalmente, el
proyecto elaborado por la ministra
de Sanidad Warken preveia una con-
tribucion del 3,5 por ciento, que ha
quedado suavizado, pero el tabd ha
caidoy queda abierta la puerta a su-
cesivas subidas.

El SPD también ha logrado aumen-
tar significativamente el umbral para
la exencion del seguro hasta los
100.000 euros. Esto pretende evitar
que demasiados trabajadores con al-
tos ingresos abandonen la Seguridad
Social y se cambien a un seguro mé-
dico privado. Aumentan ademas los
copagos por medicamentos y hospi-
talizacién, ademds de cambios de re-
glas en la financiacion que sin duda
sobrecargardn a las Cajas del Seguro,
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El canciller aleman Friedrich
Merz sufre un bajisimo indice
de popularidad. peuters

las Krankenkassen, cuyo déficit se si-
tian en torno a los 3.300 millones
anuales. En conjunto, el paquete de
austeridad prevé un ahorro estatal de
19.300 millones de euros el préximo
afio. Para 2030, el ahorro total crece-
ra hasta 38.300 millones de euros, con
el foco puesto en la reduccién del gas-

La sanidad germana no soporta el cambio demografico

En 2025 nacieron en Alemania menos bebés que en cualquier otro
afio desde 1946. Si en aquel momento, en un contexto de plena
posguerray hambre, con la poblacién diezmada porla Il Guerra
Mundial y las condiciones sanitarias en su peor estado, nacieron
unos 922.000 bebés en Alemania, el afio pasado apenas vinieron al
mundo 654.300 nifios, un 3,4% menos que el afio anterior. La
tendencia, desde hace décadas, se manifiesta irreversible. En 2025,
ademas, las muertes superaron los 1,01 millones, dando lugarala
estructura de poblacién a la que el Gobierno aleman pretende
reaccionar con estas medidas. El contexto, ademas, presenta una
economia estancada, que todavia no se ha recuperado desde la
pandemia. El déficit anual mds reciente de las Cajas del Seguro
(Krankenkassen, GKV) se sitiia en torno a 3.300 millones de euros,
correspondiente al déficit del Fondo de Salud (Gesundheitsfonds)
de 2023. Merz gané las elecciones prometiendo reducirlo,
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to en consultas, clinicas y medica-
mentos.

El objetivo de la reforma del segu-
ro sanitario es «mantener estables
las contribuciones para las personas
aseguradas y sus empleadoresy, se-
gun el Gobierno alemadn, que calcula
el colapso del actual sistema si no se
reforma debido al cambio demogra-
fico. Los planes de reforma se basan
en 66 propuestas de una comision de
expertos especialmente designada
por el Gobierno federal. El resultado
se suma al recorte de las ayudas pii-
blicas a los parados de larga duracién
yalareforma de las pensiones, que,
segun declaré Merz recientemente,
quedardn convertidas en una «cober-
tura bdsica» para la vejez y ya no se-
ran suficientes para garantizar el ni-
vel de vida a largo plazo.

Merz también planea recortar la
ayuda a mds de 850.000 nifios a los
que uno de sus padres no paga la ma-
nutencién, reduciendo el limite de
edad a los 12 afios y dejando a los chi-
cos de entre 12 y 18 con las manos va-
cfas. El ahorro de esta medida, toda-
via por concretar, seria de alrededor
de mil millones de euros y afectaria
aun grupo de poblacién que ya vive
al limite: padres solteros juste por
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encima del limite de ingresos para
recibir la prestacién social basica.
Ninguna de estas medidas sale poli-
ticamente gratis y Merz estd pagan-
do un alto precio en las encuestas.

Hundido en las encuestas

En el altimo ranking de popularidad
de Insa, Merz ocupa el ultimo pues-
to de una lista de 20 politicos alema-
nes, que encabeza su ministro de De-
fensa, Boris Pistorius, el mas apre-
ciado con diferencia. La pérdida de
aprobacién dentro de su propio cam-
po politico es especialmente llama-
tiva. Entre los votantes conservado-
res, Merz acaba también en la parte
trasera, mientras lidera el presiden-
te de Baviera, Markus Séder, y se le
adelanta también Pistorius.

Pero es en las encuestas sobre si
hoy hubiera elecciones en Alemania
donde el panorama se recrudece to-
davia mas. El ultimo barémetro de
tendencias publicado ayer por RTL
muestra a la ultraderecha de Alter-
nativa para Alemania (AfD) en pri-
mer puesto, con el 27%, a cinco pun-
tos de ventaja de CDU/CSU, que cae
hasta el 22%, mientras que el SPD no
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supera el 12%. Este desarrollo esta
minando la posicién de Merz en su
propia casay hay un grupo de dipu-
tados dispuestos a plantarle cara
abiertamente.

Se llaman a si mismos ‘Grupo 25’,
porque su nticleo lo componen los 18
diputados que entraron el afio pasa-
do en el Bundestag. Todos tienen me-
nos de 35 afos. Ya dieron guerra el
otofio pasado, a cuenta de la reforma
de las pensiones, y se les han ido su-
mando adeptos desde entonces. Se
reinen una vez por semana en la
Paul-Lébe-Haus, coordinadas por Jo-
hannes Winkel, Nora Seitz, Lukas
Krieger y Konrad Korner, y represen-
tan ala franja de poblacién maés per-
judicada por las reformas.

El presidente federal de la ‘CDU de
Mayores’, Hubert Hiippe, también se
ha distanciado de Merz y su Gobier-
no. «Es importante que todos los que
han trabajado y pagado contribucio-
nes durante 45 afos reciban notable-
mente mds que la seguridad basica
en la vejez, incluso si solo han recibi-
do el salario minimo», defendié. De
lo contrario, afirma, «el incentivo para
trabajar en lugar de recibir la ayuda
social basica seria atin menor y se fo-
mentaria el trabajo no declarado».
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Menos gastos sociales para
reducir el déficit y pagar el
rearme por la amenaza rusa

R.Séanchez
Berlin

Los recortes de gastos sociales en Ale-
mania persiguen rebajar su déficit pi-
blico y, ademads, financiar su rearme
militar. Segin el dltimo informe del
Instituto Internacional de Investiga-
cion para la Paz de Estocolmo (Sipri),
Alemania se sittia en el cuarto puesto
de lalista de presupuestos militares
mas altos del mundo. Solo EEUU, Chi-
nay Rusia gastan més en armamento
que Alemania, cuya Bundeswehr (Ejér-
cito) cuesta ahora 108.000 millones de
euros al afio. Incluso Ucrania, inmer-
sa en una guerra contra una gran po-
tencia como Rusia, gasta menos dine-
ro al afio en el presupuesto de defen-
sa que Alemania. En 2025, Ucranija
destiné 46.000 millones de euros a ese
apartado, méas de la mitad de todo el
gasto publico, mientras que Alemania
invirtié 97.000 millones, un 24% mas
que el afio anterior.

«Ese aurmnento del gasto militar, del
2% en 2025, se inscribe dentro de un
proceso. El incremento ya fue de un
orden de magnitud similar en 2024.
Alemania ahora gasta ahora en con-
Jjunto en defensa mas del doble que en
2021, cuando rondaba los 50.000 mi-
llones. Hace diez afios, Alemania se-
gufa ocupando el noveno puesto entre
los paises con mayor gasto militar del
mundo, mientras que hoy esta en la
parte mas destacada de la lista», pone
en contexto el director de Sipri, Karim
Haggag.

Helicopteros alemanes.gnacio Gil

Y, ademas de comprar armamento
para enviar a Ucrania y para rearmar
a su propio Ejército, Alemania esta re-
convirtiendo buena parte de su sector
industrial a la fabricacién de arma-
mento, desde sectores en los que ha-
bia perdido el liderazgo mundial, como
la exportacion de automéviles o ma-
quinaria pesada. El mercado aleman
ha superado a China y se ha converti-
do en el cuarto exportador mundial de
armas entre 2021y 2025, segtin Sipri.
Alemania vende armamento princi-
palmente a Ucrania, Singapur, Arge-
lia, EE.UU. y Turquia, mientras que
compra principalmente a EE.UU. (65%),
Israel (10%), Francia (5%), Noruega (5%)
y los Paises Bajos.

Presupuesto ilimitado

Tras ganar las elecciones, pero toda-
via sin ser investido canciller por el
Bundestag, Friedrich Merz promovio,
junto a la ultraderecha de AfD, una vo-
tacion parlamentaria para levantar el
freno a la deuda de la Constitucion,
con el objetivo de disponer de un pre-
supuesto ilimitado para la defensa.
Desde entonces; han crecido en torno
a este creciente gasto piblico varias
destacadas empresas. Rheinmetall, el
gigante del armamento terrestre, vehi-
culos blindados y municién de artille-
ria; Hensoldt, especialista en sensores
y radares militares; Thyssenkrupp Ma-
rine Systems (TKMS), fabricante de
submarinos y fragatas; Diehl Defence,
conocida por sus misiles guiados y sis-
temas antiaéreos; Krauss Maffei Weg-
mann (KMW), fabricante del Leopard
2y dela artillerfa Panzerhaubitze 2000;
y MBDA Deutschland, la filial alema-
na del consorcio europeo de misiles.

En la nueva Estrategia de Seguri-
dad Nacional, recién publicada por el
ministro de Defensa Boris Pistorius,
el politico mds popular de Alemania
en todas las encuestas, el objetivo de-
clarado es hacer de la Bundeswehr el
«Ejército convencional mas fuerte de
Europa». Su objetivo: responder a sus
compromisos con la OTAN y hacer
frente a Rusia, que aparece identifica-
da en el documento como el gran ene-
migo potencial. «A corto plazo, aumen-
taremos nuestra capacidad defensiva
y de resistencia, a medio plazo busca-
Temos un aumento significativo y glo-
bal de 1a capacidad, y a largo plazo es-
tableceremos la superioridad tecno-
16gican, es el objetivo.
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