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La patronal plantará al Gobierno en la 
negociación de cuotas de autónomos
APORTACIÓN POR INGRESOS REALES/  Seguridad Social cita a los agentes sociales el próximo 14 de julio  
para iniciar las conversaciones sobre la revisión del esquema de cotización para los próximos tres años.

Gonzalo D. Velarde. Madrid 
El Gobierno quiere pisar el 
acelerador de la negociación 
de las nuevas cuotas de autó-
nomos para los años 2026, 
2027 y 2028. El secretario de 
Estado de Seguridad Social, 
Borja Suárez, anunció en el 
día de ayer que el Ministerio 
convocará a los agentes socia-
les el próximo 14 de julio para 
la primera toma de contacto 
de las conversaciones que de-
ben resultar en la revisión del 
marco de cotizaciones para 
los trabajadores por cuenta 
propia. Esto es, según recoge 
la reforma del Régimen Espe-
cial (RETA) pactada entre el 
Ejecutivo, patronal (y asocia-
ciones de autónomos) y sindi-
catos en 2022, avanzar hacia 
un modelo de aportaciones a 
la Seguridad Social en fun-
ción de los rendimientos.  

Este año finaliza el primer 
marco acordado que sustitu-
ye a la antigua elección volun-
taria de las bases de cotiza-
ción: los quince tramos de in-
gresos que cuentan cada uno 
de ellos con una base mínima 
y máxima y que llevan asocia-
da una cuota mensual. Estos 
han variado en el primer trie-
nio de aplicación y deberían 
de hacerlo en las dos siguien-
tes revisiones que completan 
el periodo transitorio hasta el 
establecimiento definitivo en 
función de los ingresos reales. 
Sin embargo, el departamen-

to dirigido por Elma Saiz em-
pieza con mal pie esta nueva 
negociación. De entrada, la 
principal asociación repre-
sentativa del colectivo, ATA, 
ha anunciado que no acudirá 
a la convocatoria hasta que no 
se resuelvan dos reivindica-
ciones que vienen reclaman-
do desde hace dos meses. Pe-
ro, además, fuentes empresa-
riales consultadas por EX-
PANSIÓN, apuntan a que el 
plantón podría ser total por 
parte de las organizaciones 
empresariales ya que la idea 
inicial es que tampoco acu-
dan ni CEOE ni Cepyme a es-
ta primera convocatoria.  

“ATA no va a acudir a esa 
reunión mientras no se solu-
cionen los errores que ha ha-
bido y que están vigentes en 
estos momentos en cuanto a 
la regularización de cotiza-
ciones sociales del año 2023. 
No vamos a abrir un nuevo 
capítulo para 2026 mientras 
no se cierre este capítulo que 
es el año 2023”, aseguraba el 
presidente de ATA, Lorenzo 
Amor, tras el anuncio del se-
cretario de Estado realizado 
durante su comparecencia en 

la Comisión de Trabajo y Se-
guridad Social del Congreso 
de los Diputados.  

Se refieren desde la asocia-
ción de autónomos, concreta-
mente, a dos cuestiones. Por 
un lado, el cambio de criterio 
en la cuota de los autónomos 
en pluriactividad que se ha 
producido con la aplicación 
del nuevo sistema. Histórica-
mente, a los trabajadores que 
cotizan al régimen general y 
al RETA simultáneamente se 
les devolvía la mitad de lo co-
tizado por encima de la base 

máxima de cotización. Gene-
ralmente, la casuística en la 
que están envueltos 40.000 
autónomos en este momento 
es que el trabajador se encon-
traba cotizando por la base 
máxima del régimen general 
y se le devolvía el 50% de lo 
cotizado en el RETA, al estar 
por encima de la máxima 
–por lo que todos ellos cotiza-
ban por la mínima en el régi-
men de autónomos al tener 
las contingencias ya cubiertas 
con su empleo principal co-
mo asalariados–. Con el nue-

vo sistema se producen tres 
efectos indeseados que ATA 
exige revertir: primero, que 
ya no se puede cotizar por la 
mínima en esta circunstancia 
sino que la Tesorería aplica la 
regularización en base a los 
rendimientos, pese a estar ya 
por encima de la base máxi-
ma en el régimen general; se-
gundo, que en muchos casos 
este ajuste está provocando 
que los autónomos hayan co-
tizado por debajo de sus ren-
dimientos y la Seguridad So-
cial esté reclamando las canti-
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Exigen arreglos  
en la cotización de 
los autónomos en 
pluriactividad y de 
los societarios

dades debidas; y tercero, que 
la devolución del 50% se apli-
ca sobre la cuantía reclamada 
en la regularización por ren-
dimiento neto, es decir, se pa-
ga por este exceso más que 
con el histórico pago por base 
mínima. Y además, cuando 
esta aportación al RETA ya 
no revierte en los trabajado-
res autónomos ya que sus 
contingencias están cubier-
tas, incluso la de jubilación, 
porque para los 40.000 en 
pluriactividad que están en 
base máxima de régimen ge-
neral su pensión –máxima– 
se calculará con la base de 
asalariado. Por lo que se exige 
que el esfuerzo solidario sin 
contraprestación tenga una 
tarifa plana o una cuota boni-
ficada, para eliminar el carác-
ter confiscatorio de la regula-
rización. 

El segundo elemento es 
que la Seguridad Social aplica 
un criterio según el cual, 
aquellos autónomos que no 
hubiesen presentado la decla-
ración del IRPF de 2023 o que 
de haberla presentado, no hu-
biese declarado rendimien-
tos, no pueden mantener la 
base de cotización a 31 de di-
ciembre de 2022. Lo cual 
afecta a autónomos colabora-
dores, familiares de socios de 
sociedades y socios de las 
mismas que no perciben re-
muneración de la sociedad o 
del autónomo principal. “Es 
discriminatorio y más cuando 
hay autónomos que presen-
tan rendimientos netos nega-
tivos y sí se pueden acoger”, 
denuncian desde ATA. 

CEOE, Cepyme y ATA 
se ausentarán  
de la primera 
reunión convocada 
por el Ministerio

J.Brines. Valencia 
La Generalitat Valenciana se 
ve acuciada por los pagos a 
sus proveedores y lleva meses 
reclamando al Gobierno el 
FLA extraordinario que, en 
los años anteriores, ya estaba 
disponible para estas fechas. 

Para afrontarlo, el gobierno 
valenciano está negociando 
con varias entidades financie-
ras la concesión de préstamos 
a corto de hasta 1.816 millo-
nes de euros destinados a 
afrontar los pagos pendientes 
a proveedores. Esta iniciativa 
debe contar con el visto bue-
no del Gobierno. 

La consellera de Hacienda, 
Ruth Merino, afirmó ayer 
que la Generalitat se ha visto 

obligada a adoptar esta medi-
da para resolver los graves 
problemas de liquidez provo-
cados por la no aprobación 
por parte del Gobierno de Es-
paña del FLA extraordinario. 

Merino dijo que “se trata 
de la primera vez en doce 
años que el Gobierno de Es-
paña no autoriza este meca-
nismo, lo que impide la llega-
da de 1.900 millones de euros 
correspondientes al primer 
desembolso de un fondo que 

asciende a 2.490 millones”. 
La vicepresidenta, Susana 

Camarero, añadió  que la po-
lítica de control de gasto “no 
puede compensar la situa-
ción de infrafinanciación de-
bida a la falta de FLA extraor-
dinario y de una reforma del 
sistema de financiación auto-
nómica”. Por ello, instó al Go-
bierno a ofrecer una solución 
estructural para garantizar el 
pago de servicios esenciales 
como farmacias, residencias 
y otros proveedores. 

Si el Consejo de Ministros 
autoriza la petición, la Gene-
ralitat emitirá un decreto ley 
que permitiría generar un 
crédito extraordinario y que 
deberá ser aprobado primero 

por el Consell y  ratificado por 
el parlamento regional. 

La titular de Hacienda 
también destacó la “buena 
acogida” de la propuesta por 
parte de las entidades finan-
cieras y recordó que la Gene-
ralitat ya ha suscrito en el últi-
mo año con varias entidades 
financieras operaciones de 
refinanciación de deuda viva 
con el FLA. 

El déficit, con más deuda 
El Consell aprobó también el 
acuerdo por el que la Genera-
litat financiará el déficit del 
ejercicio 2024 mediante ope-
raciones de deuda pública 
fuera del Fondo de Liquidez 
Autonómico (FLA). 

El acuerdo permite a la 
Generalitat acudir a vías al-
ternativas de endeudamien-
to para cubrir 2.490 millones 
de euros del déficit de 2024, 
excluido el gasto derivado de 

la dana, mientras la Comi-
sión Delegada del Gobierno 
para Asuntos Económicos 
(CDGAE) no autorice la fi-
nanciación de dicho déficit a 
través del FLA.

La Generalitat Valenciana negocia con los 
bancos para endeudarse por 1.816 millones

La administración 
autonómica está 
acuciada por las 
deudas con sus 
proveedores

Ruth Merino, consellera de Hacienda, con Carlos Mazón, presidente 
de la Generalitat.
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La ministra de Inclusión, Seguridad Social y Migraciones, Elma Saiz, y el presidente de ATA, Lorenzo Amor.
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El consejo de Indra 
discute mañana la 
compra de Escribano
Pepe Bravo. Madrid 

Indra ha convocado para ma-
ñana una sesión extraordina-
ria de su consejo de adminis-
tración en la que está previsto 
que se debata la fusión por ab-
sorción de Escribano Mecha-
nical & Engineering (EM&E 
Group), la empresa familiar 
de su presidente ejecutivo y 
accionista, Ángel Escribano, 
según confirmaron a EX-
PANSIÓN fuentes cercanas 
al órgano de gobierno del gru-
po. La postura oficial de Indra 
es que “no hacen pública la fe-
cha ni el orden del día de las 
sesiones de su consejo de ad-
ministración”.  

Está previsto que al en-
cuentro, que ha sido convoca-
do por el CEO de Indra, José 
Vicente de los Mozos, no acu-
da el propio Ángel Escribano 
para evitar un conflicto de in-
terés. Su hermano Javier, que 
es consejero dominical de In-
dra y titular del otro 50% de 
EM&E, tampoco debería par-
ticipar en la sesión.  

Las fuentes indican que es 
previsible que en esta reunión 
del consejo de administración 
se aborde la integración de 
EM&E Group únicamente a 
título informativo y no se vote 
al respecto, lo que sí podría 
ocurrir en el encuentro ordi-
nario del máximo órgano de 
gobierno de Indra, previsto 
para el próximo 23 de julio.  

Ángel Escribano, además 
de presidente ejecutivo, es ac-
cionista de referencia de In-
dra con un 14,3% a través de la 
propia EM&E, lo que le con-
vierte en el segundo mayor in-
versor en el grupo y el prime-
ro privado, solo por detrás de 
la Sepi, dependiente del Mi-

nisterio de Hacienda, que 
cuenta con un 28%. Por de-
trás, están Sapa (7,94%) y 
Amber Capital (7,24%), ges-
tora de Joseph Oughourlian. 

El accionariado de EM&E, 
por su parte, se lo reparten al 
50% Ángel Escribano y su 
hermano Javier, que también 
es consejero de Indra y presi-
dente de EM&E.  

La empresa familiar entró 
en Indra en la primavera de 
2023, comprando acciones a 
un precio medio de 12,41 eu-
ros, frente a los 37 euros a los 
que cotiza en la actualidad. 
Entonces declaró un 3% y fue 
incrementando progresiva-
mente su cuota hasta el 14,3% 
actual. 

El análisis por parte de In-
dra de la fusión por absorción  
de EM&E Group, adelantado 
por EXPANSIÓN el pasado 
24 de abril, busca elevar la ca-
pacidad productiva de Indra 
en el sector de la Defensa. Se 
estima que la absorbida po-
dría valorarse entre 1.000 y 
1.500 millones de euros. 

Precedente de Cintra 
El debate sobre la integración 
de EM&E es polémico por el 
conflicto de interés del presi-
dente de Indra. Cuando Fe-
rrovial reabsorbió Cintra en 
2009, únicamente los inde-
pendientes del consejo de la 
filial de autopistas del grupo 
presidido por Rafael del Pino 
decidieron sobre la opera-
ción, consiguiendo mejorar el 
canje inicial desde seis hasta 
cuatro acciones de Cintra por 
cada una de Ferrovial, en vir-
tud de los intereses de los ac-
cionistas minoritarios.

Ángel Escribano, 
presidente de Indra, no 
participará para evitar 
un conflicto al ser su 
empresa familiar

Ángel Escribano, presidente ejecutivo y accionista de Indra.
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Está previsto que 
Indra celebre otro 
consejo, de carácter 
ordinario, el próximo 
23 de julio

Las eléctricas ofrecen paz 
judicial si hay pacto nuclear
IBERDROLA-ENDESA-GOBIERNO/ Las empresas están dispuestas a replantearse pleitos 
en marcha de 800 millones por la tasa Enresa si se prorrogan algunas centrales. 

Miguel Á. Patiño. Madrid 
Iberdrola y Endesa, las dos 
eléctricas con más intereses 
en centrales nucleares en Es-
paña, estarían dispuestas a re-
plantearse, o incluso cancelar, 
la guerra judicial que inicia-
ron contra el Estado hace me-
ses por daños patrimoniales si 
el Gobierno accede a negociar 
su plan para prorrogar unos 
años más la vida operativa de 
las instalaciones atómicas. Así 
lo aseguran fuentes de prime-
ra mano de las conversacio-
nes que mantiene el Ejecutivo 
con las dos grandes eléctricas.  
Las negociaciones han entra-
do en una fase decisiva. 

Apenas quedan cien días 
para que la central de Alma-
raz, en Cáceres, inicie el pro-
cedimiento burocrático para 
su cierre. El reactor I de esa 
central debe cerrar en no-
viembre de 2027, pero dos 
años antes, es decir,  el 1 de no-
viembre de este año, debe 
presentarse al Consejo de Se-
guridad Nuclear (CSN) un 
plan de cierre.  

Las eléctricas han plantea-
do al Gobierno extender tem-
poralmente la vida operativa 
no solo de este reactor, sino de 
prácticamente todo el resto 
del parque nuclear en España 
entre dos y cuatro años, aun-
que siempre manteniendo el 
año 2035 como fecha definiti-
va de cierre de la última cen-
tral atómica.  

Tal como adelantó EX-
PANSIÓN el pasado lunes, 
ese plan contempla extender 
Almaraz hasta 2030, Ascó 
hasta 2033 y Cofrentes hasta 
2034. Trillo y Vandellós se ce-
rrarían en 2035, como estaba 
previsto.  

A cambio de la extensión 
de las nucleares, y para inten-
tar acelerar un acuerdo, las 
eléctricas han ofrecido al Go-
bierno extraoficialmente re-
bajar la presión judicial que 
están ejerciendo desde hace 
meses. Sobre todo a raíz del 
decreto gubernamental que 
subió la denominada tasa En-
resa.  

Hasta el Constitucional 
Este gravamen es la tasa que 
las nucleares pagan al grupo 
estatal Enresa para que se en-
cargue de gestionar sus resi-
duos y el futuro achatarra-
miento de instalaciones ató-
micas. El pasado año, el Go-
bierno elevó drásticamente la 
tasa. En concreto, estableció 

una tasa de 10,36 euros por 
megavatio producido, una su-
bida del 30% con respecto a 
los 7,98 euros establecidos 
hasta ese momento.  

Las eléctricas, y su patronal 
nuclear (Foro Nuclear) anun-
ciaron demandas judiciales a 
todos los niveles, incluso en el 
Constitucional.  

Daño patrimonial 
Las eléctricas plantearon las 
demandas  por daño patrimo-
nial ante los tribunales una 
vez que les llegó la liquidación 
de la tasa en febrero. En  total, 
Iberdrola y Endesa reclaman 
cerca de 800 millones de eu-
ros (en torno a 450 millones 

Endesa y en torno a 350 millo-
nes Iberdrola). 

Palanca negociadora 
Además, han iniciado otro 
frente judicial contra el CSN 
por un reglamento sobre có-
mo y cuándo tienen que pa-
rarse las nucleares por razo-
nes de mercado. La batalla de 
la tasa Enresa, larvada duran-
te meses, fue aireada ayer de 
nuevo justo en un momento 
de máximos nervios en el sec-
tor. Algunos expertos ven una 
escalada en la guerra eléctri-
cas-Gobierno. Otros ven una 
negociación de manual. Se 
usan palancas para ejercer 
más fuerza. 

Central nuclear de Almaraz, en Cáceres.
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Cuando se les cobró 
la nueva tasa Enresa, 
en febrero, las 
eléctricas abrieron 
un frente judicial

Endesa reclama al 
Estado unos 450 
millones e Iberdrola 
unos 350 millones 
de euros

Miguel Á. Patiño. Madrid 
El pim-pam-pum diario en 
el que ha instalado el sector 
eléctrico desde hace meses, 
y en especial desde el apa-
gón del 28 de abril, vivió 
ayer otro episodio. El con-
sejo de ministros aprobó 
“un listado de actuaciones 
para aumentar la resilien-
cia de la red eléctrica”. En-
tre ellas, aprobó el desplie-
gue urgente de “compensa-
dores síncronos”. Son gran-
des máquinas al margen de 
las centrales eléctricas, que 

tendrá que desplegar Red 
Eléctrica, grupo depen-
diente de Redeia. La inver-
sión asociada es de 750 mi-
llones. Esas máquinas ser-
virán para regular las osci-
laciones de tensión de la 
red y evitar futuros apago-
nes. Es la primera vez que 
se instalan en la Península. 
Se instalarán ocho, y otras 
dos en Canarias, donde ya 
existen dos.  

Esas máquinas evitarán 
recurrir a las centrales de 
Iberdrola, Endesa y Na-

turgy, que hacían esa fun-
ción de modular la tensión 
a cambio de una remunera-
ción (restricciones técni-
cas). Según  el Gobierno, los 
compensadores ahorrarán 
200 millones al año al usua-
rio, y por lo tanto, serán me-
nos ingresos para Iberdro-
la, Endesa y Naturgy. Una 
crítica al Gobierno era que 
el precio de la luz se ha dis-
parado desde el apagón por 
mayor uso de restricciones 
técnicas para operar la red 
en “modo seguro”. 

Primer golpe a las eléctricas 
por el apagón: 200 millones
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MADRID 

El Gobierno de Pedro Sánchez afron-
ta una compleja tarea negociadora 
para convencer a sus socios parlamen-
tarios y agradar a los agentes sociales 
y económicos para que la Comisión 
Europea transfiera a España los 1.100 
millones de euros retenidos en fondos 
para la recuperación por incumplir  
dos medidas de calado: la subida del 
precio del diésel, eliminando la boni-
ficación de la que goza este combus-
tible; y el fin del abuso en la tempora-
lidad de los trabajadores públicos, con 
miles de empleados zarandeados por 
contratos mucho más volátiles que los 
que se firman en la empresa privada. 

La aritmética parlamentaria endia-
blada dificulta hasta el extremo la po-
sibilidad de sacar adelante estas dos 
iniciativas en los seis próximos me-
ses, que es el nuevo plazo que tiene Es-
paña para recuperar esos fondos con-
gelados por Bruselas. En el plano pu-
ramente político, el Ejecutivo necesita 
el apoyo de los grupos nacionalistas, 
muy pendientes de las exigencias en 
materia de temporalidad sobre las ins-
tituciones donde muchos de ellos go-
biernan; y de los partidos de izquier-
das, con un alza de impuestos al gasó-
leo –el combustible más utilizado en 
España– que no todos los partidos se 
atreven a respaldar en un contexto 
marcado por los escándalos. 

La Moncloa afronta un nuevo puzzle 
con el que se juega la recepción total 
de ese dinero que ha congelado Bru-
selas, más allá de los 24.137 millones 
incluidos en el quinto pago que el lu-
nes autorizaba la Comisión. Y si em-
piezan a fallar una parte de los fondos 

comunitarios, la inercia de la econo-
mía puede dejar de carburar. 

Subida del combustible  
El Ministerio de Hacienda tiene la in-
tención de cumplir con lo prometido 
al ejecutivo comunitario en materia 
de hidrocarburos: el fin de la bonifi-
cación de la que ahora goza el diésel, 
que permite que el coste de este pro-
ducto, más contaminante, sea de unos 
10 céntimos de euro por litro inferior 
al de la gasolina. Aunque en el depar-
tamento que dirige María Jesús Mon-
tero son conscientes de las dificulta-
des que afrontan para llevar a cabo 
esta medida, rechazada a un lado y al 

otro del arco parlamentario. Y tam-
bién en buena parte del sector ener-
gético y automovilístico, del que de-
penden miles de empleos y empresas 
en toda España. 

La última vez que lo intentaron fue 
a principios de año, dentro del paque-
te de medidas fiscales que impulsó el 
Ejecutivo, pero decayó junto a otras 

muchas medidas económicas. «El Go-
bierno no renuncia a aprobar esta me-
dida», apuntan fuentes de Hacienda. 
Otra cosa distinta es que esta vez cuen-
te con votos suficientes: los de Sumar 
o Podemos estuvieron más seguros. 
Pero el Ejecutivo ya se encontró con 
el veto de dos de sus socios, PNV y 
Junts, mucho más reacios.  

El as en la manga con el que el Go-
bierno intentará seducir a Bruselas, si 
el Congreso no le avala esta medida, 
es la constatación de que la recauda-
ción impositiva se encuentra en nive-
les récord. Ante este «esfuerzo», como 
lo ha denominado el ministro de Eco-
nomía, Carlos Cuerpo, no haría falta 
elevar el precio del diésel.  

Penalizar la interinidad 
La otra negociación que pende de un 
hilo es la de la temporalidad de los tra-
bajadores públicos. Aunque el Ejecu-
tivo ya aprobó una reforma en 2021, 
las dos sentencias posteriores del Tri-
bunal de la UE han obligado a presio-
nar aún más a las comunidades y ayun-
tamientos para que acaben con esa in-
terinidad cuando no esté justificada. 
Sin el papel de los gobiernos territo-
riales es imposible cumplir con este 
hito. En las autonomías, la tempora-
lidad supera el 40% del empleo públi-
co, y en los ayuntamientos, casi el 36%. 
En el caso del Estado no alcanza el 5%.  

El Ministerio de Función Pública, 
dirigido por Óscar López, tiene la in-
tención de introducir en aquella ley 
de 2021 las medidas que reclama Bru-
selas apoyándose en las incorporadas 
en el proyecto de reforma judicial, la 
ley Bolaños, que está en fase de trami-
tación urgente en el Congreso. Más allá 
de los apoyos parlamentarios, necesi-
ta el consenso de las comunidades, los 
ayuntamientos y de los sindicatos, con 
los que mantiene contactos en la Co-
misión de Coordinación del Empleo. 

Esa norma incluye precisamente 
acciones como la planificación de plan-
tillas por parte de los gestores de las 
administraciones públicas o planes de 
contratación que justifiquen esa tem-
poralidad de forma muy acotada. Y, 
como ya anticipó ABC, sanciones para 
las administraciones que no cumplan 
con el objetivo de acortar la tempora-
lidad que exige la Comisión Europea. 

JAIME MEJÍAS MADRID  

Los socios comerciales de la Unión Eu-
ropea cada vez son menos democrá-
ticos. Así se desprende de un estudio 
elaborado por el Banco Central Euro-
peo (BCE), que concluye que estados 
que no otorgan ningún valor a la de-
mocracia, como Rusia o China, se han 
erigido en socios fundamentales para 
la UE y sus estados miembros. 

Para comprender e ilustrar mejor 
la situación, el BCE ha elaborado el 

índice de comercio ponderado por de-
mocracia (DWTI), un indicador para 
comprobar el nivel de calidad demo-
crática de los socios comerciales de la 
Unión Europea a lo largo de los últi-
mos cuarenta años.  

Este indicador muestra que entre 
1985 y finales de los 90 el índice de co-
mercio ponderado por democracia ex-
perimentó un repunte significativo, 
hasta alcanzar su máximo histórico 
en 1999, con 0,59 puntos sobre 1. 

Sin embargo, entre 1999 y 2022, el 
DWTI de la Unión Europea retrocedió 
un tercio, registrando su mínimo his-
tórico en 2022, con un nivel de 0,41. A 
pesar del declive, en 2023 debido a las 
sanciones impuestas por la UE a Ru-
sia se produjo una pequeña mejora en 
el índice, que aún se sitúa sin embar-
go muy por debajo de los valores re-
gistrados a finales del siglo pasado. 

Uno de los factores que explica este 
fenómeno es el auge del comercio eu-
ropeo con China. Desde su ingreso en 
la Organización Mundial del Comer-
cio en 2001, el comercio entre Europa 
y el gigante asiático ha crecido de for-
ma exponencial, tanto que los datos 
actuales muestran que uno de cada 
cinco productos importados a la Unión 

vienen de China, a pesar de que el país  
ocupa el puesto 172 de 179 en el índi-
ce de democracia.  

Los autores del estudio recalcula-
ron el índice para sacar a China de la 
ecuación, por sus posibles efectos dis-
torsionadores sobre el resultado final, 
pero la realidad es que aún así el de-
clive se mantiene: se pasa de un valor 
0.629 en 1999 a 0.499 en 2022, lo que 
demuestra que aún obviando el auge 
comercial chino la nómina de socios 
comerciales de Europa tiene una me-
nor calidad democrática. Según el BCE, 
el descenso se explica por dos facto-
res: la relocalización de producción en 
países menos democráticos, como Chi-
na, y el retroceso de la democracia en 
los socios comerciales de la Unión.

Europa comercia cada vez más 
con dictaduras y autarquías

SEGÚN UN ESTUDIO DEL BANCO CENTRAL EUROPEO

El ministro de Economía, Carlos Cuerpo  // EFE

La odisea del Gobierno para salvar 
los 1.100 millones retenidos en la UE
∑ Quiere retomar el alza 

del diésel y penalizar  
la temporalidad pública 
sin tener aún los apoyos

Óscar López aprovecha  
la tramitación de la ley 
Bolaños para incluir 
sanciones a la interinidad 
en CC.AA. y ayuntamientos

k
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GUERRA COMERCIAL

escala hasta el 65% en el sumi-
nistro de determinados pro-
ductos estratégicos.  

“Destaca la industria aero-
náutica y espacial, en la que 
casi dos tercios de las impor-
taciones europeas pro vienen 
de EEUU, representando casi 
un 30% de la oferta total de es-
tos productos en la UE”, deta-
lla CaixaBank Research. 
Otras casos notables son los 
de la industria farmacéutica 
(tanto productos base, con 
una dependencia del 25,7%, 

como especialidades, donde 
llega al 38,7%) y la de “mate-
rial de transporte, en las que 
los productos estadouniden-
ses han alcanzado el 35% de 
las compras extracomunita-
rias y un 15% de la oferta total, 

niveles de dependencia que 
superan ampliamente los re-
lativos a China en ambos sec-
tores”. Otro tanto ocurre con 
los instrumentos y suminis-
tros médicos y odontológicos, 
con un 30,6% de importacio-

nes procedentes de EEUU; o 
con los equipos de medida, 
verificación y navegación, 
donde el peso supera el 25%. 

“Estas interdependencias 
comerciales ayudan a enten-
der por qué la UE ha adopta-
do un perfil contenido en sus 
respuestas a la escalada aran-
celaria de EEUU al tiempo 
que ha mantenido una retóri-
ca menos dura con China”, 
explica David Martínez Turé-
gano, economista de Caixa-
Bank Research. De este modo, 

NEGOCIACIÓN ARANCELARIA/La Unión Europea mantiene un nivel moderado de importaciones de EEUU pero es dependiente en  
aeronáutica, farmacia, instrumental médico o de navegación, lo que le resta margen para renegociar los aranceles de Trump.

Juande Portillo. Madrid 
La guerra comercial global 
emprendida por Donald 
Trump a su regreso a la Casa 
Blanca se ha convertido en un 
enorme quebradero de cabe-
za para la Unión Europea, 
donde preocupa la interrup-
ción del flujo de transacciones 
en ambas direcciones del 
Océano Atlántico. Aunque la 
amenaza directa del presi-
dente estadounidense radica 
en la imposición de un aran-
cel generalizado del 20% a to-
dos los bienes comunitarios 
que lleguen a su país, hacién-
dolos menos competitivos an-
te el consumidor norteameri-
cano, la fuerte dependencia 
europea de ciertos productos 
estratégicos de EEUU tam-
bién enciende alarmas y resta 
margen de maniobra a los ne-
gociadores de Bruselas a la 
hora de plantear represalias.  

“Con la amenaza de un 
arancel del 20% anunciado 
por Trump el 2 de abril y de 
una posible esca lada protec-
cionista en sectores clave, co-
mo la automoción o la indus-
tria farmacéutica, la UE ha 
adoptado un perfil conte nido 
en sus respuestas al tiempo 
que ha mantenido una retóri-
ca menos dura con China”, ex-
pone CaixaBank Research en 
su informe Dependencias im-
portadoras y urgencias compe-
titivas para la industria euro-
pea, al que ha tenido acceso 
EXPANSIÓN. El documento 
apunta que este “puede ser un 
posicionamiento estratégico, 
pero ninguna de estas decisio-
nes es difícil de entender a la 
luz de las dependencias im-
portadoras acumuladas en lo 
que lleva mos de siglo, desde 
minerales críticos a insumos 
intermedios y productos fina-
les”. 

En el caso del conjunto de 
la Unión Europea, detalla el 
documento, “las dependen-
cias de EEUU son modera-
das, pero afectan a sectores 
estratégicos”. Así, en térmi-
nos de productos manufactu-
rados no energéticos, la de-
pendencia europea de EEUU 
se ha mantenido relativamen-
te estable en los tres últimos 
lustros, contenida en el entor-
no del 13% de las importacio-
nes totales y el 3% de la oferta 
que llega al mercado común. 
Sin embargo, la dependencia 

La dependencia europea de EEUU   
alcanza el 65% en productos estratégicos

DEPENDENCIA EUROPEA DE EEUU EN PRODUCTOS ESTRATÉGICOS
Principales productos manufacturados no energéticos con mayor dependencia importadora en la UE (2023),
en millones de euros y % de origen

Fuente: CaixaBank Research

Especialidades farmacéuticas

Productos básicos de hierro, acero y ferroaleaciones

Aeronáutica y espacial y su maquinaria

Componentes electrónicos

Equipos de telecomunicaciones

Instrumentos y suministros médicos y odontológicos

Equipos de medida, verificación y navegación

Ordenadores y equipos periféricos

Productos farmacéuticos de base

Aluminio

Pilas y acumuladores eléctricos

Aceites y grasas

Motores, generadores y transformadores eléctricos

Electrodomésticos

Maquinaria para las industrias extractivas y de la construcción

Equipos eléctricos y electrónicos para vehículos de motor

Metales preciosos

Calzado

Productos electrónicos de consumo

Asientos y sus partes; partes de muebles

Procesado y conservación de pescados, crustáceos y moluscos

Herramientas

Neumáticos y cámaras de caucho

Fertilizantes y compuestos nitrogenados

Lámparas y aparatos eléctricos de iluminación
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40,8

28,4
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43,2

33,8

47,2

32,3

29,2

39,5

25,9

44,4

32,3

57
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35,8

27,4

27,8

27,4

26,7

32,8

38,7

1,1
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5,5

4,2

30,6

26,5

5,6

25,7

1,9

2,5

2,4

8,7

1,7

8,3

4

9

0,7

2,2
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Desde China
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Desde EEUU
(% sobre
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Grado de dependencia:

Mayor al 60% Mayor al 25% Inferior al 25%

Trump amenaza con 
tasas extra a los 
países que le 
respondan con sus 
propios aranceles  

agrega, “en las últimas sema-
nas, hemos visto además que 
países como Alemania están 
defendiendo un acuerdo rápi-
do que evite una escalada co-
mercial, centrándose sobre 
todo en sectores clave como la 
automación o la industria far-
macéutica, etc.”.  

Ayer mismo, el comisario 
de Economía, Valdis Dom-
brovskis, defendió la apuesta 
comunitaria por llegar a un 
pacto comercial con EEUU 
“lo más rápido posible”, inclu-
so aunque Trump conceda 
“un poco más de tiempo”, re-
trasando el plazo límite desde 
el día de hoy al 1 de agosto. 

Cabe recordar, para termi-
nar de comprender la posi-
ción prudente de la UE en la 
negociación, que en las cartas 
remitidas este lunes por 
Trump a una decena de paí-
ses notificando los nuevos 
aranceles que les impondrá, 
les advertía de que responder 
con contramedidas solo les 
conllevará tasas adicionales. 
“Si por alguna razón deciden 
elevar sus aranceles, sea cual 
sea la cifra a la que elijan au-
mentarlo, se le añadirá el 25% 
que cobramos” con los aran-
celes estadounidenses, ame-
naza Trump en todas sus mi-
sivas a los primeros ministros 
de cada país, alterando única-
mente el porcentaje del aran-
cel de base, que en el caso de 
la UE sería del 20%.  

A la espera de ver qué um-
bral de aranceles acaba acti-
vándose el 1 de agosto, que 
Trump presenta ahora como 
una fecha inamovible, la 
Unión Europea viene miran-
do con renovado interés a 
China, como potencial mer-
cado para los productos que 
deje de vender en EEUU. Lo 
cierto, sin embargo, es que eso 
previsiblemente conllevaría  a 
cambio un mayor flujo de im-
portaciones desde el gigante 
asiático, del que Europa ya 
han disparado su dependen-
cia en las dos últimas décadas 
pasando de un 12% a un 30% 
del total de importaciones (y 
un 7% del total de la oferta de 
manufacturas no energéticas 
que llega a la UE). La cota chi-
na llega al 81% de las pilas de 
Europa, el 70% de productos 
electrónicos y de iluminación, 
o el 65% de ordenadores y 
electrodomésticos. 

China se contempla 
como mercado 
alternativo pero la 
UE ha disparado su 
dependencia del país





 

Miércoles 9 julio 20252 Expansión

Andrés Stumpf. Bruselas 
En la Europa de los veintisiete países 
las empresas trabajan a diario para li-
mar la fragmentación y contar con 
una sola voz: la de Business Europe. 
La mayor asociación empresarial del 
panorama bruselense engloba a las a 
42 federaciones empresariales na-
cionales procedentes de 36 países 
distintos de la Unión Europea, el Es-
pacio Económico Europeo y los paí-
ses vecinos del bloque comunitario. 

No hay prácticamente regulación 
o propuesta legislativa que se abra a 
consulta pública y no cuente con la 
participación de Business Europe, 
que trata de alzar la voz y modular 
los detalles de estas iniciativas para 
que sean lo más favorables posibles a 
las compañías comunitarias. O, al 
menos, que no sean tan lesivas para 
las empresas que lo integran. 

La organización cuenta con casi 
70 años de historia y, liderada por 
Fredrik Persson y Markus J. Beyrer, 
centra su discurso en defender y des-
cubrir las vías por las que las empre-
sas europeas pueden lograr más 
competitividad y crecimiento en el 
mercado europeo. Se trata de algo 
que ha cobrado especial relevancia 
en tiempos de tensión geopolítica en 
los que la Unión Europea busca re-
cuperar el terreno perdido frente a 
los gigantes estadounidenses y chi-
nos. “Trabajamos en estrecha cola-
boración con el Parlamento Euro-
peo, la Comisión y el Consejo para 
garantizar que la voz de las empresas 
se tenga en cuenta en la formulación 
de políticas de la Unión Europea. 
Como interlocutor reconocido, par-
ticipamos en el diálogo social euro-
peo y podemos negociar acuerdos 
con la Confederación Europea de 
Sindicatos (CES)”, aseguran desde la 
asociación que cuenta con alrededor 
de 50 profesionales en sus filas, ade-
más de apoyarse en las capacidades 
de las diferentes patronales que inte-
gra, como la española CEOE. 

Además de frente a las institucio-
nes europeas, Business Europe tam-
bién representa los intereses de las 
empresas a escala internacional par-
ticipando activamente del B7 y B20. 
Estas plataformas tratan de replicar 
los debates que mantienen los Go-
biernos de las grandes economías 
del mundo (G7 y G20) para asegu-
rarse de que las decisiones que se to-
man en estos foros se alinean con sus 
necesidades.  

Ubicado en la avenida de Corten-
bergh, a apenas 800 metros del Pala-
cio Barlaymont que acoge a la Comi-
sión Europea, la asociación empre-

Business Europe, el guardián 
de las empresas en Bruselas
GRUPOS DE PRESIÓN La asociación lucha por la simplificación de las normativas.

PODER EN LA UE

DIRECTIVOS EN VERANO

Ursula von der 
Leyen, presidenta 
de la Comisión 
Europea, y  
Fredrik Persson,  
presidente de 
Business Europe.

sarial lleva desde 2023 redoblando 
sus esfuerzos para provocar un cam-
bio en el bloque comunitario. La me-
ta es que éste abandone su vitola de 
reino de la regulación y la burocracia 
para pasar a impulsar el desarrollo 
de negocios y la innovación.  

Recientemente, Business Europe 
ha recibido un espaldarazo a sus ob-
jetivos con el compromiso de la Co-
misión de lanzar diferentes paquetes 
de simplificación de la burocracia, 
algo que la asociación llevaba tiempo 
reclamando. Según señalan “es alen-
tador ver que los responsables políti-
cos han escuchado a la industria y 
han tomado en serio nuestra adver-
tencia sobre la falta de competitivi-
dad global de la Unión Europea”. 

“El primer paquete ómnibus de 
simplificación de los requerimientos 
de sostenibilidad buscaba reducir las 
obligaciones regulatorias y de infor-
mación innecesarias que pesan so-
bre las empresas que operan en la 
Unión Europea”, indican desde Bu-
siness Europe, que consideran estas 
iniciativas legislativas uno de sus 
grandes éxitos recientes en su labor 
como grupo de presión. “Al recortar 
este exceso de regulación y de obli-
gación de reporte, las directrices 
permitirán a las empresas contribuir 
de forma más eficaz a los objetivos 

La asociación 
formó parte de 
las reuniones 
que decidieron 
los productos 
estadounidenses 
a los que la 
Unión Europea 
impondría aran-
celes en caso de 
que Donald 
Trump continua-
ra con su política 
actual. En la ima-
gen, el presiden-
te de Estados 
Unidos.

de sostenibilidad de la Unión Euro-
pea, preservando al mismo tiempo la 
competitividad de la economía euro-
pea”, aseguran. Pero aún tienen mu-
chos frentes abiertos en los que si-
guen intentando remar para que el 
entorno en el que operan las empre-
sas sea lo más benigno posible. 

“La Unión Europea debe imple-
mentar urgentemente su recién pre-

sentada Estrategia para el Mercado 
Único, adoptar medidas adicionales 
para reducir los costes de la energía y 
lograr una simplificación tangible de 
los requisitos regulatorios para abor-
dar rápidamente las causas profun-
das de la pérdida de competitividad 
de Europa”, indican como tareas 
pendientes en el corto plazo. La aso-
ciación mantiene conversaciones 

constructivas en lo relativo la Estra-
tegia para afianzar el Mercado Úni-
co, que pasa por eliminar numerosas 
trabas o restricciones que a las que se 
enfrentan las compañías europeas 
para vender o expandirse por los di-
ferentes mercados y que, en teoría, 
no deberían existir. La Comisión ha 
presentado una estrategia para aca-
bar con los mayores impedimentos, 
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Francisco Cabrillo. Madrid 
Muchos historiadores actuales han 
puesto en cuestión algunas ideas 
muy extendidas en relación con la 
Revolución francesa, que se habían 
considerado casi como dogmas a lo 
largo de los últimos siglos. Sin negar 
su gran importancia en la historia de 
Europa, hoy somos conscientes de 
que, en la Francia revolucionaria, se 
implantó la dictadura y el terror; y de 
que, en nombre de la libertad y de la 
razón, se cometieron innumerables 
crímenes. Una de sus víctimas fue 
uno de los más relevantes científicos 
sociales de todos los tiempos, el mar-
qués de Condorcet. Falleció Con-
dorcet, con nombre falso, en una pri-
sión, a la que había sido conducido 
cuando trataba de escapar de la 
muerte a la que le habrían condena-
do, sin duda alguna, los jacobinos y 
en especial Robespierre, quien, al es-
cuchar a Brissot defender la obra in-
telectual de pensadores como Vol-
taire, D’Alembert o el propio Con-
dorcet, le respondió que se olvidara 
de tales personajes porque la reputa-
ción del nuevo régimen no podía ba-
sarse en reputaciones antiguas. 

Nacido en 1743, en el seno de una 
familia de la vieja nobleza, pero de li-
mitados recursos económicos, Jean-
Antoine–Nicolas Caritat, marqués 
de Condorcet, no quiso seguir la ca-
rrera militar de su padre y prefirió 
dedicarse al estudio de las matemáti-
cas, de la economía y de la historia. 
En 1786, ya madurito, se casó con So-
fía, hija del marqués de Grouchy, 
diecinueve años más joven que él. 
Parece que, más que el amor de su vi-
da, Sofía fue para él una excelente 
compañera intelectual, que, tras 
quedar viuda, dedicó mucho tiempo 
y esfuerzo a difundir y preservar la 
obra de su marido y a popularizar en 
Francia el que muchos consideraban 
entonces el libro más importante de 
Adam Smith, La Teoría de los Senti-
mientos Morales, que tradujo y pu-
blicó el año 1798. 

Como economista, Condorcet fue 
un liberal convencido. Amigo de 
Turgot, escribió una biografía de es-
te importante economista y refor-
mador de la Francia del Antiguo Ré-
gimen, en la que defendió tanto sus 
ideas como las políticas que intentó 
aplicar en el país, en especial las refe-
ridas a las reformas fiscales y a la li-
beralización del comercio de granos, 
muy combatidas ambas por los gru-
pos más conservadores de la nación. 

Hoy valoramos mucho, además, 
sus intentos de dar un fundamento 
matemático al estudio de algunos 

DIRECTIVOS EN VERANO

VIDA Y ECONOMÍA

Condorcet murió en la cárcel en 1794 por causas desconocidas y con un nombre falso.

Catedrático Emérito de Economía 
de la Universidad Complutense 

Fundación Civismo

Una de las grandes 
victorias es la menor carga 
burocrática en materia 
verde para las empresas 

La ratificación del acuerdo 
comercial con Mercosur 
es considerada una 
de sus prioridades 

problemas económicos. Un buen 
ejemplo lo encontramos en el deno-
minado Teorema del jurado, muy 
importante en el estudio de la toma 
de decisiones en las que interviene 
una pluralidad de personas. De for-
ma sencilla se puede formular de la 
siguiente manera: supongamos que 
un número n de personas tiene que 
decidir por votación si un hecho es 
cierto o no y que la probabilidad de 
que acierten en su decisión es supe-
rior a 0,5 (una probabilidad de acer-
tar de 0,5 es la que tenemos si tira-
mos una moneda al aire y votamos sí 
o no en función de que salga cara o 
cruz). Y supongamos también que 
las decisiones de las n personas son 
independientes unas de otras. En tal 
caso, cuando mayor sea n, mayor se-
rá la probabilidad de que el grupo lle-
gue a la decisión correcta. Pese a que 
el teorema tiene ciertas restricciones 
y algunos de sus postulados pueden 
parecer poco realistas, las implica-
ciones del modelo son claras para 
fundamentar, por ejemplo, la conve-
niencia de establecer sistemas políti-
cos democráticos. 

Pero la obra por la que Condorcet 
es más conocido entre los economis-
tas es su libro Bosquejo de un cuadro 
histórico de los progresos del espíritu 
humano, en el que presentaba una 
visión optimista del futuro de la hu-
manidad. “La naturaleza no ha pues-
to límite alguno al perfeccionamien-
to de las facultades humanas… El 
progreso podrá seguir un ritmo más 
o menos rápido; pero este debe ser 
continuo, sin retrocesos”. El final 
trágico de nuestro personaje parece 
contradecir, sin embargo, su visión 
de una humanidad en permanente 
avance hacia un mundo mejor. 

En la Revolución, Condorcet se 
puso al lado de los reformistas y cri-
ticó a los radicales. Con ello, firmó 
su sentencia de muerte. Intentó 
ocultarse y escapar. Su esposa pidió 
el divorcio, porque una ley revolu-
cionaria establecía la posibilidad de 
incautar sus bienes a los emigrados, 
y a cuantos trataban de poner a sal-
vo su vida; condena, que podía ex-
tenderse a su familia más próxima. 
Finalmente fue detenido. No se sa-
be la causa exacta de su fallecimien-
to. Una versión dice que murió de 
agotamiento al poco tiempo de ser 
encarcelado. Otra sugiere un posi-
ble suicidio. El registro oficial de la 
prisión habla de la muerte, por cau-
sas desconocidas, de un tal Simon, 
el nombre que había dado para no 
ser reconocido. Era el día 29 de 
marzo de 1794. A Robespierre le 
quedaban, exactamente, cuatro 
meses de vida.

El gran Condorcet, 
víctima de la revolución
VISIONARIO Creía que la humanidad avanzaba hacia un mundo mejor.

No quiso seguir la carrera 
militar de su padre y 
prefirió dedicarse a las 
matemáticas y la economía 

Durante la Revolución 
francesa se puso al lado 
de los reformistas y 
criticó a los radicales 

que calculan que generan una carga 
equivalente para las empresas a 
aranceles de entre el 50% y el 110%. 
Business Europe celebra esta acción, 
pero sobre todo pide que se materia-
lice en acciones tangibles de forma 
urgente ante el temor de que pudiera 
quedarse en un mero compromiso 
político. 

“El Mercado Único es el mayor 
activo de la Unión Europea para ga-
rantizar el bienestar de los europeos 
y defender nuestros intereses a nivel 
mundial. La estrategia presentada 
por la Comisión representa un avan-
ce prometedor, ya que aborda clara-
mente algunas de las barreras más 
apremiantes”, asegura la asociación, 
que sin embargo deja el recado de 
que “lo que necesitamos ahora son 
objetivos claros y a largo plazo y 
compromisos de aplicación más fir-
mes; de lo contrario, el impacto de 
esta Estrategia puede ser limitado”. 

Fuera de lo que es puramente la 
nueva legislación europea, pero tam-
bién relacionado con la actividad de 
las instituciones, Business Europe 
considera una de las prioridades del 
año presionar para que se firme el 
acuerdo comercial con Mercosur. 
La asociación entiende que este pro-
ceso, estancado desde hace años , 
“representa una oportunidad única 

para los exportadores europeos y un 
paso concreto hacia una economía 
europea más autónoma, próspera y 
segura”. A juicio del grupo de pre-
sión empresarial, “esto debería for-
mar parte de una política comercial 
internacional ambiciosa de la Unión 
Europea, centrada en la diversifica-
ción del comercio y la inversión”. 

Este acuerdo comercial, a pesar de 
que sigue contando con la oposición 
de algunos países como Francia, ha 
recuperado brío e importancia a raíz 
de la guerra arancelaria desatada por 
Donald Trump. Sobre las relaciones 
con Estados Unidos, Business Euro-
pe ha participado en las consultas 
públicas que han contribuido a defi-
nir qué productos norteamericanos 
podrían ser objeto de aranceles en 
caso de que la Unión Europea tome 
represalias. 

Como el resto de lobbies, Business 
Europe está inscrito en el registro de 
transparencia de la Unión Europea, 
una plataforma que sirve para que se 
pueda identificar qué intereses están 
representados por cada asociación y 
en nombre de quién así como los re-
cursos que dedican a estas activida-
des. En su caso, el código de identifi-
cación es el 3978240953-79. 

Existen más de 15.000 asociacio-
nes registradas en esta base de datos, 
niveles máximos históricos, con más 
de 100 de ellos ubicados en España. 
La inscripción en el registro de 
transparencia de la Unión Europea 
obliga a adoptar y firmar un código 
de conducta sobre las relaciones en-
tre el lobby y las instituciones. Tam-
bién existe un mecanismo de denun-
cia que permite a cualquier persona 
poner en marcha una investigación 
administrativa sobre supuestos ca-
sos en los que se considere los repre-
sentantes de intereses inscritos no 
hayan respetado el código.

Business 
Europe es un 
referente en 
Bruselas por-
que engloba a 
42 federacio-
nes empresa-
riales de la UE. 
En la imagen, la 
Grand Place de 
la capital belga.
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