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miento de los países de me-
nor tamaño en torno a la can-
didatura del ministro de Fi-
nanzas irlandés acabó dando 
acceso al cargo a Pascal Do-
nohoe, que volvió a ser reele-
gido –ya sin competencia al-
guna– en 2023, tal y como 
volvió a ocurrir en esta oca-
sión. Hoy, Calviño preside el 
Banco Europeo de Inversio-
nes (BEI) 

Tanto Cuerpo como Šadius 
resaltaron ayer que la campa-
ña por la presidencia del Eu-
rogrupo debería servir para 
mandar un aviso a navegantes 
de la necesidad de cambiar 
los métodos de trabajo. En los 
últimos años, este grupo in-
formal ha encontrado dema-
siados obstáculos como para 
sacar delante de forma rápida 
las propuestas, algo que le ha 
hecho perder relevancia. 

“Hemos conseguido mover 
el diapasón con respecto a la 
necesidad de dar un impulso 
adicional al Eurogrupo”, ase-
guró Cuerpo. 

“Necesitamos dinamismo 
y concentrarnos en los verda-
deros problemas. El principal 
resultado de esta campaña 
por la presidencia del Euro-
grupo debería ser un cambio 
en el modo de trabajo por más 
que el presidente vaya a ser el 
mismo”, manifestó a su vez 
Šadius. 

La necesidad de recuperar 
la importancia del Eurogru-
po es un clamor. En una carta 
conjunta, suscrita por Espa-
ña y  por otras grandes eco-
nomías del euro –Italia, 
Francia, Alemania y Países 
Bajos–, se llamaba a “redefi-
nir el futuro del organismo”, 
dotar de mayor relevancia a 
sus reuniones y avanzar en la 
unión de mercados de capita-
les. Esto, sin embargo, no ha 
sido suficiente como para 
que los países retiraran su 
apuesta por Donohoe, que 
deberá redoblar esfuerzos en 
este campo.

“Mi tarea será reforzar aún 
más nuestra área 
monetaria común  
y facilitar progresos 
tangibles en nuestras 
líneas de trabajo clave en 
el próximo mandato”, 
declaró Paschal Donohoe 
tras su reelección como 
presidente del Eurogrupo, 
enumerando “desde la 
coordinación 
presupuestaria hasta la 
unión de mercados de 
capitales; desde el euro 
digital a la unión bancaria”  
en un entorno incierto.

Foco en la unión 
de capitales  
y el euro digital

Bruselas recorta 1.100 millones de 
fondos a España por incumplir hitos
AYUDAS ‘NEXT GENERATION’/ La UE desbloquea el quinto pago de ayudas por 23.000 millones pero retiene 
parte de los recursos por la falta de avances en la reducción de los interinos o la reforma fiscal verde.

Andrés Stumpf/Juande Portillo. 
Bruselas/Madrid 
Luz verde a una nueva inyec-
ción de recursos comunitarios 
para España procedente de 
los fondos europeos, pero con 
letra pequeña. La Comisión 
Europea desbloqueó ayer el 
quinto desembolso del pro-
grama Next Generation EU 
para el país,  que asciende a 
23.900 millones de euros, pe-
ro retiene alrededor de 1.110 
millones de euros de esa cuan-
tía por considerar que el Go-
bierno no ha cumplido con to-
das las reformas a las que se 
había comprometido para re-
cibir las ayudas. 

A la hora de justificar el re-
corte de los fondos, el Ejecuti-
vo comunitario apunta direc-
tamente al incumplimiento 
del compromiso de fiscalidad 
verde alcanzado por Hacien-
da para equiparar el trata-
miento tributario del diésel al 
de la gasolina, que el Gobierno 
no ha conseguido sacar ade-
lante en el Congreso y que res-
ta al país unos 460 millones de 
euros de los fondos comunita-
rios.  

A ello se le suma también la 
falta de inversiones en la digi-
talización de las entidades re-
gionales y locales, una medida 
que busca “garantizar un ac-
ceso más fácil de los ciudada-
nos a los servicios guberna-
mentales”, apuntan desde 
Bruselas, que resta otros 40 
millones de euros por este in-
cumplimiento. 

“A España se le concederá 
tiempo adicional para com-
pletar los hitos pendientes, 
aunque seguirá recibiendo un 
pago parcial por los hitos que 
se hayan cumplido con éxito”, 
explicó la Comisión Europea. 

Junto a estos dos hitos in-
cumplidos, Bruselas también 
ha congelado 623 millones de 
euros por considerar que no se 
ha compensado a los funcio-
narios que han sufrido una al-
ta temporalidad, los interinos.  

Se trata de un hito que esta-
ba contemplado en el primer 
desembolso de fondos euro-
peos y que se consideraba ya 
cumplido. De hecho, el Go-
bierno redujo la temporalidad 
entre los funcionarios a través 
de un decreto. Sin embargo, 
dos sentencias del Tribunal de 
Justicia de la Unión Europea 
(TJUE) dictaminaron que la 
solución adoptada por el Eje-

mente consiga España en este 
desembolso. 

El quinto pago se divide en 
alrededor de 7.100 millones de 
euros en subvenciones y 
16.000 millones en préstamos. 
La congelación de fondos se 
produce sobre las subvencio-
nes que de otra forma hubie-
ran ascendido a cerca de 
8.000 millones de euros. 

“Este es el mayor desem-
bolso que se ha producido 
hasta ahora y además sitúa a 
España como el Estado miem-
bro que más transferencias ha 
recibido”, subrayó ayer el mi-
nistro español de Economía. 

El Gobierno pidió en di-
ciembre del pasado año este 
pago y, desde entonces, lleva 
colaborando activamente con 
la Comisión Europea con el 
objetivo de lograr la luz verde. 
Aunque el plan español prevé 
dos desembolsos cada año, el 
último se dio en julio de 2024, 
cuando el Ejecutivo comuni-
tario transfirió 9.900 millones 
correspondientes a la cuarta 
solicitud. 

El plan español de recupe-
ración y resiliencia compren-
de 111 reformas y 142 inversio-
nes en 595 hitos y objetivos. Su 
volumen asciende a 163.000 
millones de euros, de los cua-
les 79.800 millones corres-
ponden a subvenciones y 
83.200 millones a préstamos. 

Tras la luz verde al quinto 
pago, España habrá logrado 
55.000 millones en subven-
ciones (el 69%) y 16.000 mi-
llones en préstamos (el 
19,2%). En cuanto a las refor-
mas completadas, la Comi-
sión certifica que se han al-
canzado los 262 hitos, lo que 
supone un 44% del total pre-
visto. Al país le resta un año 
para desbloquear el resto de 
fondos a los que opta. 

Hitos cumplidos 
Entre los objetivos cumplidos 
que han permitido desblo-
quear el grueso de fondos del 
quinto pago destacan refor-
mas en el ámbito de la Forma-
ción Profesional, las Universi-
dades, la Justicia, la transición 
ecológica, la simplificación 
normativa del uso de energías 
renovables, inversiones en ca-
rreteras y red ferroviaria, o las 
mejoras de acceso a financia-
ción para las pymes.

cutivo para los interinos no 
era suficiente y que se debían 
tomar medidas adicionales, al-
go de lo que ha tomado nota la 
Comisión para bloquear los 
fondos.  

España no tira la toalla 
El Gobierno español, sin em-
bargo, no da todo el dinero re-
tenido por perdido. “Dos de 
estos hitos están muy cerca de 
cumplirse en su totalidad. 
Uno de ellos, el de la digitaliza-
ción, está pendiente de la últi-
ma verificación de la Comi-
sión después de semanas de 
trabajo conjunto. También 

hemos encontrado una solu-
ción con la Comisión que es-
peramos implementar en los 
próximos meses” sobre la 
temporalidad de los funciona-
rios, expuso el ministro de 
Economía español, Carlos 
Cuerpo tras la reunión del Eu-
rogrupo, dejando entrever 
que tiene más dudas respecto 
a la posibilidad de modificar la 

fiscalidad del diésel (ver des-
piece). 

De momento, España ha 
conseguido que Bruselas reac-
tive el pago de los algo más de 
100 millones de euros que 
quedaron congelados del 
cuarto desembolso de fondos 
europeos por no haber aco-
metido ciertas inversiones en 
digitalización de pequeñas y 
medianas empresas, dentro 
del llamado programa de 
Agentes del Cambio.  

Con ello, y teniendo en 
cuenta el dinero retenido, se 
obtiene una suma de 23.000 
millones que será lo que final-
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El ministro de Economía, Carlos Cuerpo, ayer tras el Eurogrupo.

Buena parte de los fondos 
Next Generation que la Co-
misión Europea ha negado 
a España, un total de 460 
millones de euros, corres-
ponden al incumplimiento 
del compromiso del Go-
bierno con la vieja exigen-
cia comunitaria de equipa-
rar el tratamiento fiscal del 
diésel al de la gasolina, una 
vez demostrado que no 
arroja beneficios medioam-
bientales que le hagan me-
recedor de un incentivo.  

“Queda pendiente la mo-
dificación de la fiscalidad 

del diésel”, admitía ayer el 
Ministerio de Hacienda 
tras el anuncio de Bruselas, 
apostillando que “cabe re-
cordar que la retirada de la 
bonificación fiscal al diésel 
se incluyó en una enmienda 
parlamentaria que no logró 
el respaldo suficiente en el 
Congreso de los Diputa-
dos”. Efectivamente, el Go-
bierno trató de incluir una 
modificación del Impuesto 
de Hidrocarburos en la re-
forma fiscal que impulsó a 
finales del año pasado, me-
dida que hubiera encareci-

do en unos 10 céntimos ca-
da litro de diésel, dejando 
fuera el transporte profe-
sional, para recaudar unos 
1.500 millones de euros ex-
tra al año. En el último mo-
mento, sin embargo, Uni-
das Podemos se negó, tra-
tando de ligar el alza a la 
prórroga del impuesto a las 
energéticas que el Parla-
mento acabó rechazando.  
Aunque oficialmente el Go-
bierno no renuncia, el alza 
fiscal del diésel sigue sin su-
mar hoy los apoyos necesa-
rios. 

La fallida equiparación fiscal 
del diésel a la gasolina

España ha ingresado 
55.000 millones en 
ayudas, el 70% del 
total, y le queda un 
año para el resto
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Crece el pesimismo de los autónomos 
por inestabilidad política y aranceles
BARÓMETRO DE ATA/  El 73% de los trabajadores por cuenta propia considera que la coyuntura es negativa 
o muy negativa, una sensación que aumenta en cinco puntos porcentuales respecto a hace un año. 

Gonzalo D. Velarde. Madrid 
La inestabilidad política na-
cional e internacional, acen-
tuada por la amenaza cons-
tante de un alud arancelario, 
que se ha instalado durante el 
transcurso de los primeros 
seis meses de 2025 han hecho 
mella en el ánimo de los autó-
nomos. La percepción de que 
la coyuntura es negativa cre-
ce, los negocios que registran 
caídas de facturación aumen-
tan y tanto el incremento de 
los costes como las dificulta-
des, en muchos casos, para 
encontrar personal hacen que 
las decisiones de contratación 
se contengan. 

Estas son las principales 
conclusiones que arroja el Ba-
rómetro de ATA correspon-
diente al segundo trimestre 
de 2025, en el que la organiza-
ción toma el pulso entre los 
autónomos, donde se consta-
ta que a pesar de los buenos 
datos macroeconómicos que 
estamos registrando, para 
prácticamente tres de cada 
cuatro autónomos (el 73%) su 
percepción de la economía 
española es negativa, de los 
que el 34,5% considera que es 
muy negativa. Esta percep-
ción, más allá, aumenta en 
más de cinco porcentuales en 
los últimos doce meses, cuan-
do era el 67,8% de los autóno-
mos los que no tenían una vi-
sión positiva de la economía. 

“El barómetro registra un 
cambio de tendencia. En los 
últimos años, era ascendente, 
con mejor percepción de la 
economía, crecimiento de los 

tres de cada diez autónomos, 
el 30,5%, afirma que su nego-
cio ha crecido, frente al 29,5% 
que acusa un descenso. Para 
el 42,5% de los autónomos 
encuestados desde ATA su 
negocio se ha mantenido sin 
variaciones significativas en 
los últimos doce meses. En 
comparación con el balance 
de 2024, esta variable general 
también empeora. Aunque en 
el segundo trimestre del pasa-
do ejercicio eran también un 
42,9% los autónomos que se 
mantenían estables respecto a 
2023, los que anotaban un in-
cremento de actividad eran 
más que ahora, un 31,5%, y los 
que declaraban un descenso 
eran menos que en estos mo-
mentos, un 25,6%.  

Las perspectivas de los au-
tónomos de cara a los próxi-
mos meses también empeo-
ran ligeramente. Únicamente 
el 15,2% de los autónomos 
cree que su negocio crecerá 
en los seis últimos meses de 
2025, porcentaje inferior al 
26,5% que esperaba una me-
jora hace un año para la se-
gunda mitad de 2024.  

En este punto, los niveles 
de empleo se estabilizan y las 
decisiones de contratación se 
contienen. De los autónomos 
empleadores, un 19,3% asegu-
ra que ha incrementado su 
plantilla en los últimos doce 
meses. Hace un año era un 
23,2% los que habían aumen-
tado trabajadores. Aunque en 
este caso son un 14,5% los que 
han reducido empleados con-
tra el 17,5% de hace un año. 

negocios y aumento en las 
contrataciones. Pero sorpren-
dentemente, hemos detecta-
do un cambio de tendencia en 
todos los parámetros. Es evi-
dente que se aprecia una si-
tuación de incertidumbre en 
el ámbito político de falta de 
confianza. Afecta a muchos 
factores, como la inversión, la 
confianza en el país, entre 
otros”, señala el presidente de 
ATA, Lorenzo Amor.  

Por ejemplo, una de las va-
riables que empeora sustan-
cialmente es la de la factura-
ción de los negocios. Un 

37,7% de los trabajadores por 
cuenta propia declaran una 
caída en los niveles de factu-
ración respecto al segundo 
trimestre de 2024. En la en-
cuesta de hace un año, los que 
registraban caídas eran un 
28% y a finales del pasado 
ejercicio eran un 29,7% los 

que acusaban esta situación, 
lo que muestra un considera-
ble empeoramiento de esta 
variable en solo seis meses.  

E igualmente se aprecia 
una considerable erosión del 
volumen de negocios que re-
gistran incrementos en el ni-
vel de ventas. En este segundo 
trimestre fueron un 25,3% los 
que declaran este crecimien-
to, sensiblemente por debajo 
del 32,4% que celebraba esta 
situación hace unos años y del 
29,3% de finales de 2024.  

De este modo, en relación 
al mismo periodo de 2024 

Aumentan hasta el 25,6% los negocios en los que desciende la actividad en los últimos doce meses. 
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Caen en cuatro 
puntos, al 19%,  
los autónomos que 
aumentan el tamaño 
de su plantilla

Sumar presiona al PSOE para aprobar  
la retribución de los permisos parentales
G. D. Velarde. Madrid 
Sumar quiere llevar cuanto 
antes al Consejo de Ministros 
el reglamento que recoja la re-
tribución de los permisos pa-
rentales de ocho semanas. Lo 
hace como un intento para 
reactivar la agenda legislativa 
y elevar la presión sobre el 
PSOE para que agite el avis-
pero de las medidas empanta-
nadas entre los escándalos 
que asolan al Ejecutivo y la 
falta de apoyos que ha obliga-
do a extremar las cautelas a la 

hora de abordar el trámite 
parlamentario.  

Este es el caso de la retribu-
ción de los permisos parenta-
les de ocho semanas para cui-
dados que fueron aprobados 
por el Gobierno en 2023, tal y 
como exigía la Directiva 
2019/1158 relativa a la conci-
liación de la vida familiar y la 
vida profesional de los proge-
nitores y los cuidadores.  

La figura aprobada da dere-
cho a un permiso de cuidado 
de hasta ocho semanas por hi-

jo o menor acogido hasta el 
momento en el que el menor 
cumpla ocho años. Sin em-
bargo, el Gobierno incluyó es-
te permiso en el Estatuto de 
los Trabajadores pero no lo 
hizo remunerado, como sí in-
dicaba la Directiva de la que 
procede, y lo dejó para un fu-
turo desarrollo reglamenta-
rio. Europa indicaba en esa 
orden que la retribución del 
permiso debería de aprobarse 
antes del 2 de agosto de 2024. 

Sin embargo, un año des-

pués el Gobierno no ha regu-
lado este aspecto que ahora 
quiere agilizar la formación 
capitaneada por la vicepresi-
denta segunda y ministra de 
Trabajo, Yolanda Díaz.  

De hecho, esta demora está 
generando ya cierta proble-
mática en su deriva judicial, 
ya que son varias las senten-
cias que han reconocido a los 
padres y madres la remunera-
ción de estos permisos, a pe-
sar de no estar aún reglamen-
tado.

La vicepresidenta y ministra de 
Trabajo, Yolanda Díaz.
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El precio del 
alquiler sube 
un 10%  
en el primer 
semestre
Fernando Vogel.  Madrid 
El precio de la vivienda en al-
quiler sigue aumentando en 
España. Se trata de una subi-
da del 9,93% durante el pri-
mer semestre de 2025, alcan-
zando los 13,39 euros por me-
tro cuadrado, según el último 
informe de Pisos.com.  

El estudio analiza esta subi-
da desde distintas perspecti-
vas. En cuanto a las CCAA,  la 
Comunidad de Madrid se si-
túa como la región con el pre-
cio más alto durante el mes de 
junio, con una media de 20,92 
euros/m², seguida de Balea-
res (18,34 euros/m²) y Catalu-
ña (15,49 euros/m²).  

Durante el primer semes-
tre del año las comunidades 
que experimentaron las ma-
yores  subidas fueron Navarra 
(17,49%),Extremadura 
(17,24%) y Madrid (16,90%). 

El director de Estudios del 
portal inmobiliario, Ferran 
Font, alertó de que los precios 
del alquiler “se alejan cada 
vez más de las posibilidades 
financieras de buena parte de 
la ciudadanía”. En línea con 
esta afirmación, el informe 
demuestra que ninguna co-
munidad autónoma registró 
caídas respecto al año ante-
rior. Además, el mercado del 
alquiler mostró incrementos 
en todos los periodos analiza-
dos: 1,75% respecto al último 
mes, 2,06% en el trimestre y 
14,15% en el acumulado inte-
ranual. 

Ránking de provincias 
En cuanto a las provincias, en 
la que  más  se encareció el al-
quiler en el primer semestre 
fue Cáceres con una subida 
del 18,02%, mientras que en la 
comparativa anual las provin-
cias en las que más se incre-
mentó el precio fueron Vizca-
ya (35,85%), Asturias (30,12%) 
y Cuenca (26,86%). 

Dentro de esta clasifica-
ción, si se atiende al precio ab-
soluto por metro cuadrado la 
primera posición es para Ma-
drid (20,92 euros), y por de-
trás se sitúan Baleares (18,34 
euros) y Barcelona (18,31 eu-
ros). Esta última fue la capital 
de provincia más cara para los 
inquilinos, con un precio por 
metro cuadrado de 29,03 eu-
ros, seguida  de Madrid (25,70 
euros) y Donostia-San Sebas-
tián (19,70 euros). 

Font aseguró que “la vi-
vienda cobra relevancia como 
activo rentable en alquiler 
cuando hay una crisis de ofer-
ta, hasta el punto de maximi-
zar el beneficio”.









DIRECTIVOS EN VERANO

Carlos Drake. Madrid 
La compañía española Indra, impul-
sada por la tensión geopolítica inter-
nacional, se ha lanzado a un proceso 
de transformación de su modelo de 
negocio, con el fin de aprovechar el 
boom que está experimentando el 
sector global de la Defensa. 

El grupo, participado en un 38% 
por el Estado a través de la Sociedad 
Estatal de Participaciones Industria-
les (Sepi), lanzó a principios del año 
pasado su plan estratégico Leading 
the Future, desarrollado por su con-
sejero delegado, José Vicente de los 
Mozos, y que recogía ambiciosos ob-
jetivos de crecimiento, principal-
mente relacionados con la evolución 
prevista en los sectores tanto de De-
fensa como de Espacio. 

Este plan estratégico sentó las ba-
ses de la estrategia de Indra, que pa-
saba por reorientar sus prioridades 
históricas, más relacionadas con la 
tecnología que con la Defensa. De 
hecho, el negocio tecnológico, a tra-
vés de su filial Minsait, representó 
todavía a cierre de 2024 el 62% de 
los ingresos del grupo, en compara-
ción con el casi 64% de un año antes. 

Esta transformación no iba a ser 
fácil, ya que el negocio tecnológico 
tiene un peso muy fuerte sobre las 
ventas de la compañía, pero la hoja 
de ruta era clara y pasaba por crecer 
principalmente en Espacio y Defen-
sa. Indra se planteó incluso la venta, 
tanto parcial como total, de Minsait, 
aunque al no obtener las valoracio-
nes esperadas decidió descartar la 
operación. “Quiero ser muy claro, 
Minsait no se vende”, aseguró De los 
Mozos en la pasada junta de accio-
nistas de la compañía del 26 de junio. 

El plan Leading the Future tiene el 
ambicioso objetivo de llegar a 10.000 
millones de euros de facturación en 
2030 –Indra facturó 4.843 millones 
en 2024–, aunque la buena evolu-
ción y la previsión de contratos que 
espera la compañía en Defensa y Es-
pacio le han llevado a adelantar en 
dos años esta meta.  

Un mayor peso 
El principal crecimiento del negocio 
de Indra está claro que vendrá del 
negocio de Defensa, que pasará a te-
ner un mayor peso en la compañía, 
puesto que en 2024 apenas repre-
sentó un 21% de la facturación, con 
1.031 millones. Sin embargo, las pers-
pectivas son muy positivas, ya que 
solo en 2025 la firma prevé duplicar 
la contratación en Defensa, con pe-
didos que superarán la barrera de los 
2.000 millones, en comparación con 

Indra se sube a la ola de la Defensa
RECONVERSIÓN La compañía busca aprovechar los fondos millonarios impulsados por la tensión geopolítica internacional.

Indra se hizo a 
finales de 2024 
con el control de 
Tess Defence, 
fabricante del 
vehículo blinda-
do 8x8 Dragón.

Indra duplicará sus pedidos 
en el área de Defensa  
a cierre de este año, hasta 
2.000 millones de euros 

La rama de Defensa 
supuso apenas el 21%  
de los ingresos de Indra 
durante el año pasado

los 1.053 millones con los que finali-
zó el ejercicio pasado. 

Para canalizar estos nuevos con-
tratos, Indra ha creado tres divisio-
nes de negocio diferentes. La prime-
ra es Indra Space, que englobará to-
das las operaciones espaciales de la 
firma, principalmente vinculadas 
con el desarrollo y producción de sa-
télites y que se espera que alcance 
una cifra de negocio de 1.000 millo-
nes de euros en 2030. En esta filial se 

integrarán Hispasat e Hisdesat, ad-
quiridas por 725 millones de euros.  

Además, la empresa ha aprove-
chado la experiencia de su presiden-
te Ángel Escribano para crear la filial 
Indra Land Vehicles, que servirá de 
paraguas para aunar las operaciones 
del grupo en el negocio de vehículos 
militares terrestres, un área de mer-
cado que prevé que experimente un 
gran crecimiento a corto plazo.  

Indra peina el mercado buscando 
comprar empresas que le permitan 
aprovechar la gran demanda que va 
a haber de vehículos militares. El 
grupo ha cerrado la compra de El 
Tallerón de Duro Felguera, que le 
permitirá ganar capacidad producti-
va, que es un elemento esencial para 
poder entregar cuánto antes los pe-
didos. También se hizo, a finales de 
2024, con el control del consorcio 
Tess Defence, responsable de la pro-
ducción del blindado 8x8 Dragón. 

Indra tiene sobre la mesa una 
veintena de empresas bajo escruti-
nio, entre las que se encuentra Iveco 
Defence Vehicles (IDV), sobre la que 
ha hecho una oferta no vinculante, 
aunque sopesa asociarse con la ale-
mana Rheinmetall y la italiana Leo-
nardo para hacer una puja conjunta 

que finalmente sea la vencedora. 
Otra de las operaciones que se bara-
jan, como adelantó EXPANSIÓN, es 
la integración en el grupo Indra de 
Escribano Mechanical & Enginee-
ring (EM&E), especializada en to-
rres de armas. La operación está 
siendo supervisada directamente 
por José Vicente de los Mozos, al 
quedar desvinculado Ángel Escriba-
no por ser el dueño, junto con su her-
mano Javier, de EM&E, que, a su 
vez, es el primer accionista privado 
de Indra, con un 14,3% del capital. 

Finalmente, Indra Weapons & 
Ammunition ha sido la última crea-
ción de la compañía para responder 
a la fuerte necesidad de suministro 
de armamento y munición que ha 
dejado patente el conflicto en Ucra-
nia. Esta división supone el salto a la 
producción de armamento y muni-
ción, con el foco en capacidades de 
guiado, sistemas no tripulados y sis-
temas antidron, entre otros. 

Indra, que ha duplicado su valor 
en Bolsa desde que comenzara el 
año, tiene el mandato del Gobierno 
de ejercer de empresa tractora del 
ecosistema español de Defensa co-
mo campeón nacional y está dis-
puesta a cumplirlo.

Ángel Escribano, presidente de Indra.
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