Foco en la unién
de capitales
y el euro digital

“Mi tarea sera reforzar ain
mas nuestra area
monetaria comtn

y facilitar progresos
tangibles en nuestras
lineas de trabajo clave en
el proximo mandato’;
declaré Paschal Donohoe
tras su reeleccién como
presidente del Eurogrupo,
enumerando “desde la
coordinacion
presupuestaria hasta la
union de mercados de
capitales; desde el euro
digital a la union bancaria”
en un entorno incierto.

miento de los paises de me-
nor tamafio en torno a la can-
didatura del ministro de Fi-
nanzas irlandés acabé dando
acceso al cargo a Pascal Do-
nohoe, que volvio a ser reele-
gido —ya sin competencia al-
guna- en 2023, tal y como
volvio a ocurrir en esta oca-
sion. Hoy, Calvifio preside el
Banco Europeo de Inversio-
nes (BEID)

Tanto Cuerpo como Sadius
resaltaron ayer que la campa-
fia por la presidencia del Eu-
rogrupo deberia servir para
mandar un aviso a navegantes
de la necesidad de cambiar
los métodos de trabajo. En los
ultimos afios, este grupo in-
formal ha encontrado dema-
siados obstaculos como para
sacar delante de forma rapida
las propuestas, algo que le ha
hecho perder relevancia.

“Hemos conseguido mover
el diapasén con respecto a la
necesidad de dar un impulso
adicional al Eurogrupo”, ase-
gurd Cuerpo.

“Necesitamos dinamismo
y concentrarnos en los verda-
deros problemas. El principal
resultado de esta camparia
por la presidencia del Euro-
grupo deberia ser un cambio
en el modo de trabajo por mas
que el presidente vaya a ser el
mismo”, manifest6 a su vez
Sadius.

La necesidad de recuperar
la importancia del Eurogru-
po esun clamor. En una carta
conjunta, suscrita por Espa-
flay por otras grandes eco-
nomias del euro -Italia,
Francia, Alemania y Paises
Bajos-—, se llamaba a “redefi-
nir el futuro del organismo”,
dotar de mayor relevancia a
sus reuniones y avanzar en la
unién de mercados de capita-
les. Esto, sin embargo, no ha
sido suficiente como para
que los paises retiraran su
apuesta por Donohoe, que
debera redoblar esfuerzos en
este campo.
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Bruselas recorta 1.100 millones de
fondos a Espaiia por incumplir hitos

AYUDAS ‘NEXT GENERATION’/ |_a UE desbloquea el quinto pago de ayudas por 23.000 millones pero retiene
parte de los recursos por la falta de avances en la reduccion de los interinos o la reforma fiscal verde.

Andrés Stumpf/Juande Portillo.
Bruselas/Madrid

Luz verde a una nueva inyec-
cion de recursos comunitarios
para Espana procedente de
los fondos europeos, pero con
letra pequefia. La Comision
Europea desbloque6 ayer el
quinto desembolso del pro-
grama Next Generation EU
para el pais, que asciende a
23.900 millones de euros, pe-
ro retiene alrededor de 1.110
millones de euros de esa cuan-
tia por considerar que el Go-
bierno no ha cumplido con to-
das las reformas a las que se
habia comprometido para re-
cibir lasayudas.

A la hora de justificar el re-
corte de los fondos, el Ejecuti-
vo comunitario apunta direc-
tamente al incumplimiento
del compromiso de fiscalidad
verde alcanzado por Hacien-
da para equiparar el trata-
miento tributario del diésel al
de la gasolina, que el Gobierno
no ha conseguido sacar ade-
lante en el Congresoy que res-
ta al pais unos 460 millones de
euros de los fondos comunita-
rios.

A ello se le suma también la
falta de inversiones en la digi-
talizacion de las entidades re-
gionales y locales, una medida
que busca “garantizar un ac-
ceso mas facil de los ciudada-
nos a los servicios guberna-
mentales”, apuntan desde
Bruselas, que resta otros 40
millones de euros por este in-
cumplimiento.

“A Espania se le concedera
tiempo adicional para com-
pletar los hitos pendientes,
aunque seguira recibiendo un
pago parcial por los hitos que
se hayan cumplido con éxito”,
explico la Comision Europea.

Junto a estos dos hitos in-
cumplidos, Bruselas también
ha congelado 623 millones de
euros por considerar que nose
ha compensado a los funcio-
narios que han sufrido una al-
ta temporalidad, los interinos.

Se trata de un hito que esta-
ba contemplado en el primer
desembolso de fondos euro-
peos y que se consideraba ya
cumplido. De hecho, el Go-
bierno redujo la temporalidad
entre los funcionarios a través
de un decreto. Sin embargo,
dos sentencias del Tribunal de
Justicia de la Union Europea
(TJUE) dictaminaron que la
solucion adoptada por el Eje-

El ministro de Economia, Carlos Cuerpo, ayer tras el Eurogrupo.

cutivo para los interinos no
era suficiente y que se debian
tomar medidas adicionales, al-
go de lo que hatomado nota la
Comision para bloquear los
fondos.

Espafianotiralatoalla

El Gobierno espafol, sin em-
bargo, no da todo el dinero re-
tenido por perdido. “Dos de
estos hitos estAn muy cerca de
cumplirse en su totalidad.
Uno deellos, el de la digitaliza-
cion, esta pendiente de la alti-
ma verificacion de la Comi-
sion después de semanas de
trabajo conjunto. También

Espaiia ha ingresado
55.000 millones en
ayudas, el 70% del
total, y le queda un
afio para el resto

hemos encontrado una solu-
cion con la Comision que es-
peramos implementar en los
proximos meses” sobre la
temporalidad de los funciona-
rios, expuso el ministro de
Economia espanol, Carlos
Cuerpo tras lareunion del Eu-
rogrupo, dejando entrever
que tiene mas dudas respecto
ala posibilidad de modificar la

fiscalidad del diésel (ver des-
piece).

De momento, Espafia ha
conseguido que Bruselas reac-
tive el pago de los algo mas de
100 millones de euros que
quedaron congelados del
cuarto desembolso de fondos
europeos por no haber aco-
metido ciertas inversiones en
digitalizacion de pequeias y
medianas empresas, dentro
del llamado programa de
Agentes del Cambio.

Con ello, y teniendo en
cuenta el dinero retenido, se
obtiene una suma de 23.000
millones que sera lo que final-

La fallida equiparacion fiscal
del diésel a la gasolina

Buena parte de los fondos
Next Generation que la Co-
mision Europea ha negado
a Espaia, un total de 460
millones de euros, corres-
ponden al incumplimiento
del compromiso del Go-
bierno con la vieja exigen-
cia comunitaria de equipa-
rar el tratamiento fiscal del
diésel al de la gasolina, una
vez demostrado que no
arrojabeneficios medioam-
bientales que le hagan me-
recedor de un incentivo.
“Queda pendiente la mo-
dificacién de la fiscalidad

del diésel”, admitia ayer el
Ministerio de Hacienda
tras el anuncio de Bruselas,
apostillando que “cabe re-
cordar que la retirada de la
bonificacion fiscal al diésel
seincluy6 en unaenmienda
parlamentaria que no logro
el respaldo suficiente en el
Congreso de los Diputa-
dos”. Efectivamente, el Go-
bierno trat6 de incluir una
modificacion del Impuesto
de Hidrocarburos en la re-
forma fiscal que impuls6 a
finales del afio pasado, me-
dida que hubiera encareci-

do en unos 10 céntimos ca-
da litro de diésel, dejando
fuera el transporte profe-
sional, para recaudar unos
1.500 millones de euros ex-
tra al afio. En el tiltimo mo-
mento, sin embargo, Uni-
das Podemos se nego, tra-
tando de ligar el alza a la
prorroga del impuesto a las
energéticas que el Parla-
mento acabd rechazando.
Aunque oficialmente el Go-
bierno no renuncia, el alza
fiscal del diésel sigue sin su-
mar hoy los apoyos necesa-
rios.

mente consiga Esparia en este
desembolso.

El quinto pago se divide en
alrededor de 7100 millones de
euros en subvenciones y
16.000 millones en préstamos.
La congelacion de fondos se
produce sobre las subvencio-
nes que de otra forma hubie-
ran ascendido a cerca de
8.000 millones de euros.

“Este es el mayor desem-
bolso que se ha producido
hasta ahora y ademas sittia a
Espatia como el Estado miem-
bro que mas transferencias ha
recibido”, subray6 ayer el mi-
nistro espariol de Economia.

El Gobierno pidi6 en di-
ciembre del pasado afio este
pago vy, desde entonces, lleva
colaborando activamente con
la Comision Europea con el
objetivo de lograr la luz verde.
Aungque el plan espafiol prevé
dos desembolsos cada afio, el
ultimo se dio en julio de 2024,
cuando el Ejecutivo comuni-
tario transfirio 9.900 millones
correspondientes a la cuarta
solicitud.

El plan espaiiol de recupe-
racion y resiliencia compren-
de 111 reformas y 142 inversio-
nes en 595 hitos y objetivos. Su
volumen asciende a 163.000
millones de euros, de los cua-
les 79.800 millones corres-
ponden a subvenciones y
83.200 millones a préstamos.

Tras la luz verde al quinto
pago, Espafia habra logrado
55.000 millones en subven-
ciones (el 69%) y 16.000 mi-
llones en préstamos (el
19,2%). En cuanto a las refor-
mas completadas, la Comi-
sion certifica que se han al-
canzado los 262 hitos, lo que
supone un 44% del total pre-
visto. Al pais le resta un afio
para desbloquear el resto de
fondos alos que opta.

Hitos cumplidos

Entre los objetivos cumplidos
que han permitido desblo-
quear el grueso de fondos del
quinto pago destacan refor-
mas en el ambito de la Forma-
cion Profesional, las Universi-
dades, la Justicia, la transicion
ecoldgica, la simplificacion
normativa del uso de energias
renovables, inversiones en ca-
rreteras y red ferroviaria, o las
mejoras de acceso a financia-
cién paralas pymes.

Editorial / P4gina?2
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Crece el pesimismo de los auténomos
por inestabilidad politica y aranceles

BAROMETRO DE ATA/ E| /3% de |os trabajadores por cuenta propia considera que la coyuntura es negativa
0 Muy negativa, una sensacion gue aumenta en cinco puntos porcentuales respecto a hace un afio.

Gonzalo D. Velarde. Madrid

La inestabilidad politica na-
cional e internacional, acen-
tuada por la amenaza cons-
tante de un alud arancelario,
que se ha instalado durante el
transcurso de los primeros
seis meses de 2025 han hecho
mella en el animo de los aut6-
nomos. La percepcion de que
la coyuntura es negativa cre-
ce, los negocios que registran
caidas de facturacion aumen-
tan y tanto el incremento de
los costes como las dificulta-
des, en muchos casos, para
encontrar personal hacen que
las decisiones de contratacion
se contengan.

Estas son las principales
conclusiones que arroja el Ba-
rometro de ATA correspon-
diente al segundo trimestre
de 2025, en el que la organiza-
cién toma el pulso entre los
autonomos, donde se consta-
ta que a pesar de los buenos
datos macroecondmicos que
estamos registrando, para
practicamente tres de cada
cuatro auténomos (el 73%) su
percepcién de la economia
espanola es negativa, de los
que el 34,5% considera que es
muy negativa. Esta percep-
cién, mads alld, aumenta en
mas de cinco porcentuales en
los tiltimos doce meses, cuan-
do era el 67,8% de los autono-
mos los que no tenian una vi-
sion positiva de la economia.

“El barémetro registra un
cambio de tendencia. En los
ultimos afios, era ascendente,
con mejor percepcion de la
economia, crecimiento de los

Dreamstime

Aumentan hasta el 25,6% los negocios en los que desciende la actividad en los ultimos doce meses.

negocios y aumento en las
contrataciones. Pero sorpren-
dentemente, hemos detecta-
do un cambio de tendenciaen
todos los parametros. Es evi-
dente que se aprecia una si-
tuacion de incertidumbre en
el ambito politico de falta de
confianza. Afecta a muchos
factores, como la inversion, la
confianza en el pais, entre
otros”, sefiala el presidente de
ATA, Lorenzo Amor.

Por ejemplo, una de las va-
riables que empeora sustan-
cialmente es la de la factura-
cion de los negocios. Un

Caen en cuatro
puntos, al 19%,

los auténomos que
aumentan el tamaiio
de su plantilla

37,7% de los trabajadores por
cuenta propia declaran una
caida en los niveles de factu-
racion respecto al segundo
trimestre de 2024. En la en-
cuesta de hace un ano, los que
registraban caidas eran un
28% y a finales del pasado
ejercicio eran un 29,7% los

que acusaban esta situacion,
lo que muestra un considera-
ble empeoramiento de esta
variable en solo seis meses.

E igualmente se aprecia
una considerable erosion del
volumen de negocios que re-
gistran incrementos en el ni-
vel de ventas. En este segundo
trimestre fueron un 25,3% los
que declaran este crecimien-
to, sensiblemente por debajo
del 32,4% que celebraba esta
situacion hace unos aflos y del
29,3% de finales de 2024.

De este modo, en relacion
al mismo periodo de 2024

Sumar presiona al PSOE para aprobar
la retribucion de los permisos parentales

G.D. Velarde. Madrid

Sumar quiere llevar cuanto
antes al Consejo de Ministros
elreglamento que recojalare-
tribucion de los permisos pa-
rentales de ocho semanas. Lo
hace como un intento para
reactivar la agenda legislativa
y elevar la presion sobre el
PSOE para que agite el avis-
pero de las medidas empanta-
nadas entre los escandalos
que asolan al Ejecutivo y la
falta de apoyos que ha obliga-
do a extremar las cautelas ala

hora de abordar el tramite
parlamentario.

Este es el caso de laretribu-
ci6n de los permisos parenta-
les de ocho semanas para cui-
dados que fueron aprobados
por el Gobierno en 2023, tal y
como exigia la Directiva
2019/1158 relativa a la conci-
liacion de la vida familiar y la
vida profesional de los proge-
nitores y los cuidadores.

La figuraaprobada da dere-
cho a un permiso de cuidado
de hasta ocho semanas por hi-

jo 0 menor acogido hasta el
momento en el que el menor
cumpla ocho afios. Sin em-
bargo, el Gobierno incluy6 es-
te permiso en el Estatuto de
los Trabajadores pero no lo
hizo remunerado, como si in-
dicaba la Directiva de la que
procede, y lo dejo para un fu-
turo desarrollo reglamenta-
rio. Europa indicaba en esa
orden que la retribucién del
permiso deberia de aprobarse
antes del 2 de agosto de 2024.

Sin embargo, un afo des-

pués el Gobierno no ha regu-
lado este aspecto que ahora
quiere agilizar la formacion
capitaneada por la vicepresi-
denta segunda y ministra de
Trabajo, Yolanda Diaz.

De hecho, esta demora esta
generando ya cierta proble-
matica en su deriva judicial,
ya que son varias las senten-
cias que han reconocido a los
padres y madres laremunera-
cion de estos permisos, a pe-
sar de no estar ain reglamen-
tado.

tres de cada diez auténomos,
el 30,5%, afirma que su nego-
cio ha crecido, frente al 29,5%
que acusa un descenso. Para
el 42,5% de los autbnomos
encuestados desde ATA su
negocio se ha mantenido sin
variaciones significativas en
los altimos doce meses. En
comparacion con el balance
de 2024, esta variable general
también empeora. Aunque en
el segundo trimestre del pasa-
do ejercicio eran también un
42,9% los auténomos que se
mantenian estables respectoa
2023, los que anotaban un in-
cremento de actividad eran
mas que ahora, un 31,5%, y los
que declaraban un descenso
eran menos que en estos mo-
mentos, un 25,6%.

Las perspectivas de los au-
ténomos de cara a los proxi-
mos meses también empeo-
ran ligeramente. Unicamente
el 15,2% de los autonomos
cree que su negocio crecera
en los seis ultimos meses de
2025, porcentaje inferior al
26,5% que esperaba una me-
jora hace un afio para la se-
gunda mitad de 2024.

En este punto, los niveles
de empleo se estabilizan y las
decisiones de contratacion se
contienen. De los autonomos
empleadores, un19,3% asegu-
ra que ha incrementado su
plantilla en los dltimos doce
meses. Hace un afio era un
23,2% los que habian aumen-
tado trabajadores. Aunque en
este caso son un 14,5% los que
han reducido empleados con-
trael17,5% de hace un afo.

[ S i
La vicepresidenta y ministra de
Trabajo, Yolanda Diaz.

El precio del
alquiler sube
un 10%

en el primer
semestre

Fernando Vogel. Madrid

El precio de la vivienda en al-
quiler sigue aumentando en
Espana. Se trata de una subi-
da del 9,93% durante el pri-
mer semestre de 2025, alcan-
zando los 13,39 euros por me-
tro cuadrado, segun el tltimo
informe de Pisos.com.

El estudio analiza esta subi-
da desde distintas perspecti-
vas. En cuanto alas CCAA, la
Comunidad de Madrid se si-
tiia como la region con el pre-
cio mas alto durante el mes de
junio, con una media de 20,92
euros/m2, seguida de Balea-
res (18,34 euros/m2) y Catalu-
fa (15,49 euros/m2).

Durante el primer semes-
tre del afo las comunidades
que experimentaron las ma-
yores subidas fueron Navarra
(17,49%),Extremadura
(17,24%) y Madrid (16,90%).

El director de Estudios del
portal inmobiliario, Ferran
Font, alert6 de que los precios
del alquiler “se alejan cada
vez mas de las posibilidades
financieras de buena parte de
la ciudadania”. En linea con
esta afirmacion, el informe
demuestra que ninguna co-
munidad auténoma registrd
caidas respecto al afio ante-
rior. Ademas, el mercado del
alquiler mostr6 incrementos
en todos los periodos analiza-
dos: 1,75% respecto al ultimo
mes, 2,06% en el trimestre y
14,15% en el acumulado inte-
ranual.

Réanking de provincias

En cuanto a las provincias, en
laque mas se encarecié el al-
quiler en el primer semestre
fue Caceres con una subida
del 18,02%, mientras que en la
comparativa anual las provin-
cias en las que mas se incre-
mentd el precio fueron Vizca-
ya (35,85%), Asturias (30,12%)
y Cuenca (26,86%).

Dentro de esta clasifica-
cion, si se atiende al precio ab-
soluto por metro cuadrado la
primera posicion es para Ma-
drid (20,92 euros), y por de-
tras se sitian Baleares (18,34
euros) y Barcelona (18,31 eu-
ros). Esta tltima fue la capital
de provincia mas cara paralos
inquilinos, con un precio por
metro cuadrado de 29,03 eu-
ros, seguida de Madrid (25,70
euros) y Donostia-San Sebas-
tian (19,70 euros).

Font asegur6 que “la vi-
vienda cobra relevancia como
activo rentable en alquiler
cuando hay una crisis de ofer-
ta, hasta el punto de maximi-
zar el beneficio”.
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ainversién publica ha sidola
victima principal de la Gran
Recesién en Espafia y con
ella, todas las consecuencias
que desencadena un defi-
ciente crecimiento potencial
delaeconomia y un estanca-
miento de la productividad.
Fue una de las partidas en las que con mas
vehemencia se ceb6 el ajuste fiscal porque
carece del atributo de quejarse, mientras gue
cercenar el gasto social chocaba siempre con
Jaimpopular enemiga de colectivos podero-
s0s. Y cuando mas necesario es el rescate de
niveles aceptables de inversién publica, algo
que no han logrado ni siquiera los generosos

fondos Next Generation, mas dificultades

fiscales habri porque Europa vuelve a exigir

disciplina y la presién del envejecimiento y |

el gasto en defensa es maxima.

Mientras Mario Draghi ha advertido con
dramatismo de la necesidad de un esfuerzo
inversor descomunal, en Europa, para poder
aguantar el tipo a los gigantes americano y
asitico en un escenario de competicién in-
dustrial de bloques, y mientras paises como
Alemania han puesto en circulacién un plan
de medio billén de euros de inversién para los
diez proximos afios, Espafia esta en Babia o,
en el mejor de los casos, esperando que la caja

sin fondo de 1a Unién Europea ponga el dinero |

para atender las necesidades crecientes de
la economia espafiola y, a ser posible, que
tire de eurobonos y que no le cueste un duro.

Elreequipamiento econdmico, industrial y
social del pais es responsabilidad compartida

del sector ptiblico y del privado, perola puesta |

a disposicién de las grades infraestructuras
piiblicas de transporte y de caricter social son
de manera casi exclusiva del Estado. Lo son
porque dispone de la capacidad normativa
para decidir qué, cudndo y c6mo se ejecuta
cada proyecto, ademas de retener la titula-
ridad publica de cada infraestructura, sea
viaria, tecnolégica o educativa. El sector pri-
vado puede colaborar con la financiacion si
existen mecanismos de explotacién ulterior
que devuelvan el esfuerzo y garanticen una
rentabilidad razonable, pero la iniciativa solo
puede partir de los responsables piiblicos.

2013 tanto la inversién piblica como la pri-
vada han vivido un profundo letargg, e inclu-
so desde 2019, afio de referencia previo a la
pandemia, la privada no ha yuelto ain a los
valores que tenia, mientras que la ptiblica, con
la ayuda financiera de 1a Unién Europea, ha
recuperado cierta pujanza. Las razones para
este comportamiento tan modesto la iniciativa
privada las identifica con la inestabilidad de
la politica econémica, 1a regulacién empre-
sarial y laboral y €l coste de financiacién: el
clima econémico que precisa para la toma
de decisiones de inversion, y que depende
dela politica.

Pero la paralisis de la inversién publica,
que cuasi paralizada esté estructuralmente
por mucho que haya repuntado unas décimas
en los dos tltimos afios, es exclusivamente
imputable a los administradores piblicos.
De aquel consensuado compromiso de los
noventa que cifraba en el 5% del PIB el nivel
de inversién publica anual no queda ni el es-
piritu. Nunca se alcanz6é del todo de forma
estable ni siquiera con el riego abundante
de fondos europeos, pero desde la gran crisis

-

HACIA UNA CONSTRUCT

"'STRIALIZ.

El presidente del Goblerno, Pedro Sinchez, en la presentaclén del Perte de la Industrializaclén de la Vivienda, en abril. erz

Escrito enel agua
El coste de sacrificar siempre la inversion

publica que nunca se queja

Por José Antonio Vega. Espafia invierte mucho menos que Europa y tiene
querencia enfermiza a castigar el gasto productivo para preservar el social

Periodista

co0) y cay6 en picado hasta el 1,87% del PIB
en 2014 empujado por el severo ajuste fiscal
que exigié la Unién Europea y que, unas ve-

' ces aregafadientes y otras con entusiasmo,
Desde la Gran Recesién de los afios 2008- |

fiscal del pais cay6 muy lejos de tal objetivo, |

y ahora est4 a mitad de camino del mismo en
el mejor de los casos.

A principios de siglo rondaba el 4% del
PIB, superé el 5% en 2009 (méaximo histéri-

elecutaron los politicos espariioles. En 2024

ha cerrado en el 2,6%, la mitad del objetivo |

histérico, tras elevarse en unas pocas déci-
mas cada uno de los iltimos afos y superar
los valores nominales de 2019, mientras que
la privada sigue atin por debajo de los que
tenia antes de la pandemia.

Pero la inversién publica en Esparia sigue
muy alejada de los esfuerzos que hacen sus
pares europeos. La media de la Unién Europea
llega al 3,4% del PIB, con los paises nérdicos
por encima del 4%; Francia, Holanda y Dina-
marca, en el 3,5%, y Alemania, que acaba de
anunciar un potente programa de gasto en
inversién, en los valores de Espana.

Espaiia esta en Babia,
esperando que la caja
sin fondo de la UE
ponga el dinero

para atender las
necesidades de la

| economia espariola

Algo debe tener que ver con este estanca-
| miento voluntario de la inversién piblica el
hecho de que desde 2014 Espaiia no mejora
la productividad, no incrementa la renta
per cépita y no recorta, sino que agranda, el
diferencial en los niveles de renta, riqueza y
bienestar con los paises centrales de la Unién
Europea. Algo debe tener que ver porque uno
de los motores que estimulan el crecimiento
potencial de la economia y la productividad
es el reequipamiento permanente de las
infraestructuras fisicas y tecnol6gicas del
pais. Desde el gran ajuste de gasto posterior
a la gran depresién, que bajo la inversién
publica a los minimos histéricos, el stock de
capital publico est4 retrocediendo, porque
las nuevas inversiones ni siquiera cubren la
depreciacién de los activos fisicos, tal como
admite un informe de la Fundacién BBVA
y el Instituto Valenciano de Investigacién
Econdmica (Ivie).

El coste, por tanto, de sacrificar la inversion
publica es incalculablemente elevado, cuando
podria haberse optado por otra composicién
del ajuste fiscal que exigia Bruselas. Unos
gobiernos y otros, los supuestamente social-
demdcratas y los supuestamente liberales o
democristianos, optaron por la resta facil para
no enfrentarse a colectivos incémodos y po-
derosos, va que nadie iba a reclamar inversién
publica. Solo lo que Zapateroidentificé como
su particular Pearl Harbor en 2010 supuso un
pequeiio ajuste a pensionistas y funcionarios.

Y en los ltimos arnos se ha reincidido en
el error conun Gobierno maniatado a pos-

tulados populistas y a intereses partidistas
muy contradictorios, que ha primado el gasto
social sin medida, con subidas desmesuradas
de prestaciones y creacién de otras nuevas,
mientras ha abandonado la inversion a la suer-
te de los flujos europeos que surgieron de la
pandemia, y que han supuesto un alivio muy
limitado y muy pasajero, pese a ser Espafia,
junto a Italia, destino principal de los dineros.

Cuando faltan apenas 20 meses para gastar
los 80.000 millones a fondo perdido que puede
disponer Espana, solo se han gastado 32.000,
bastante por debajo de los niveles de ejecu-
cién de otros paises, y nada se conoce de los
proyectos a financiar conlos 80.000 millones
en créditos disponibles después. Y campo de
accién hay mucho tanto en infraestructuras
fisicas (la patronal de los constructores tienen
identificados proyectos por mas de 220.000
millones hasta 2030) como de carcter social,
ademas de completar las transiciones digital
y medioarmnbiental.

Cémo afrontara Espafa el reto, a la vez
que encaja la desbordante factura en pen-
siones y sanidad, honra su carnet de socio
de pleno derecho de la OTAN duplicando la
inversion en defensa y se cifie a las reglag
fiscales. (Apostando por la inversién publica
como primer pilar presupuestario, si es que
hay Presupuesto, para ensanchar el creci-
miento futuro y recoger réditos fiscales que
permitan financiar el gasto no productivo?, o
sprimando el presente en vez del futuro para
ser mé4s simpatico que nadie y martener y
aumentar el gasto social?
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Madrid refuerza la seguridad laboral del metal:
asesoria gratuita para pymes y auténomos

Las pequefias empresas y profesionales del metal podrdn acceder a asesoramiento
técnico, sin coste, gracias al nuevo plan regional, que destina mds de 68 millones de
euros para reducir la siniestralidad.

Eva Salamanca 08/07/25

La Comunidad de Madrid ha puesto en marcha el VIl Plan Director de Prevencién de
Riesgos Laborales 2025-2028. Una hoja de ruta que refuerza la apuesta por la
seguridad vy la salud laboral en sectores clave, como la industria del metal. Bajo la
coordinacion técnica del Instituto Regional de Seguridad y Salud en el Trabajo (IRSST),
este nuevo plan dara continuidad y ampliard las camparias de asesoramiento técnico
gratuito dirigidas, principalmente, a microempresas y pymes.

El sector del metal, uno de los mas expuestos a riesgos fisicos, quimicos y
ergondmicos, sera nuevamente prioritario en esta estrategia, que pretende reducir la
siniestralidad laboral y mejorar las condiciones de trabajo de miles de profesionales en
la region.

El modelo, impulsado por el Instituto Regional de Seguridad y Salud en el Trabajo y
gestionado en colaboracién con asociaciones sectoriales como la Asociacion de
Empresas del Metal de Madrid (Aecim), ya ha demostrado su eficacia: s6lo en 2024 se
realizaron mas de 1.370 asesoramientos a empresas del metal, con un grado de
satisfaccion superior al 96 %.

Segln la patronal madrilefia del metal, mas del 80 % de las acciones se dirigieron a
micro y pequefias empresas, precisamente las mas vulnerables ante incumplimientos
normativos y falta de recursos especializados.

Los expertos del IRSST visitan los centros de trabajo para identificar riesgos —como
exposicion a sustancias quimicas, ruido, trabajos en altura o mantenimiento de
maquinaria— y proponen medidas de mejora para garantizar la seguridad y la salud de
los empleados.

El plan se estructura en siete ejes estratégicos, con 35 lineas de actuacion y 176
objetivos especificos, disefiados para afrontar tanto retos clasicos como emergentes
en la prevencion laboral:

1. Tolerancia cero frente a conductas de riesgo y condiciones inseguras.

2. Promocion de habitos saludables, con atenciéon a salud mental, ergonomia y
bienestar psicosocial.

3. Integracién de la prevencién en la gestion empresarial, centrada en pymes,
auténomos y administraciones.

4. Supervision de entidades especializadas, servicios de prevencién y auditorias.
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5. Cultura preventiva, mediante difusién, formacién y uso de nuevas tecnologias.

6. Fortalecimiento institucional, reforzando al IRSST y el dialogo con agentes
sociales.

7. Adaptacion a la diversidad, incluyendo trabajadores migrantes, con
discapacidad, jovenes y mayores

Entre las novedades de esta séptima ediciéon destacan nuevas campaiias especificas
para la Industria 4.0, asi como actuaciones centradas en colectivos prioritarios como
jévenes, mujeres, trabajadores migrantes y auténomos con empleados a su cargo.

El plan prevé, ademas, reforzar la digitalizacién de las herramientas preventivas y la
formacién interactiva, asi como medir con mayor rigor el impacto real de cada
actuacion mediante indicadores objetivos.

En principio su vigencia sera hasta el 31 de diciembre de 2028 pero podra prorrogarse
hasta 2029.

Para llevarlo a cabo este VII Plan Director de Prevencion de Riesgos Laborales 2025-
2028, la Comunidad de Madrid ha destinado un presupuesto global de 68,67 millones
de euros que se distribuirdn anualmente entre Formacién y asesoramiento (26,8
millones), colaboracién y sensibilizacion (24,5 millones) e incentivos y otras acciones
(17,4 millones).

En esta campaiia participaran 133 profesionales del IRSST, de los cuales 77 son
técnicos en prevencién. También se firmaran convenios con agentes sociales y ayudas
competitivas para mejorar condiciones preventivas en pymes.

Las pymes y auténomos interesados en beneficiarse de este servicio gratuito pueden
inscribirse a través de la web de Aecim. Las campafias contemplan dmbitos como la
exposicion a humos metdlicos, la seguridad en trabajos en altura, atmosferas
explosivas, mantenimiento de equipos a presion o la mejora de la iluminacion vy la
sefializacion en talleres y fabricas.

Desde la patronal, destacan que con este apoyo técnico contribuye a cumplir la
normativa pero que lo mas importante es que “reduce accidentes, minimiza costes,
mejora la productividad y refuerza la cultura preventiva dentro de las organizaciones”.

https://aecim.org/arranca-vii-plan-director-prl/

https://www.autonomosvemprendedor.es/articuIo/avudas-subvenciones/mad rid-

refuerza-seguridad-laboral-metal-asesoria-gratuita-pymes-
autonomos/20250707105655043873.html
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Indra se sube ala ola de la Defensa

RECONVERSION La compariia busca aprovechar los fondos millonarios impulsados por la tensién geopolitica internacional.

Carlos Drake. Madrid

La compaiiia espafiola Indra, impul-
sada por la tensién geopolitica inter-
nacional, se ha lanzado a un proceso
de transformacion de su modelo de
negocio, con el fin de aprovechar el
boom que esta experimentando el
sector global de la Defensa.

El grupo, participado en un 38%
por el Estado a través de la Sociedad
Estatal de Participaciones Industria-
les (Sepi), lanzo a principios del afio
pasado su plan estratégico Leading
the Future, desarrollado por su con-
sejero delegado, José Vicente de los
Mozos, y que recogia ambiciosos ob-
jetivos de crecimiento, principal-
mente relacionados con la evolucion
prevista en los sectores tanto de De-
fensa como de Espacio.

Este plan estratégico sento las ba-
ses de la estrategia de Indra, que pa-
saba por reorientar sus prioridades
histéricas, mas relacionadas con la
tecnologia que con la Defensa. De
hecho, el negocio tecnologico, a tra-
vés de su filial Minsait, representd
todavia a cierre de 2024 el 62% de
los ingresos del grupo, en compara-
cion con el casi 64% de un afo antes.

Esta transformacion no iba a ser
facil, ya que el negocio tecnolégico
tiene un peso muy fuerte sobre las
ventas de la compania, pero la hoja
de ruta era clara y pasaba por crecer
principalmente en Espacio y Defen-
sa. Indra se plante6 incluso la venta,
tanto parcial como total, de Minsait,
aunque al no obtener las valoracio-
nes esperadas decidi6 descartar la
operacion. “Quiero ser muy claro,
Minsait no se vende”, asegur6 De los
Mozos en la pasada junta de accio-
nistas de la compariia del 26 de junio.

El plan Leading the Future tiene el
ambicioso objetivo de llegar a10.000
millones de euros de facturacion en
2030 —Indra facturd 4.843 millones
en 2024-, aunque la buena evolu-
cién y la prevision de contratos que
espera la compania en Defensay Es-
pacio le han llevado a adelantar en
dos afos esta meta.

Un mayor peso

El principal crecimiento del negocio
de Indra esta claro que vendra del
negocio de Defensa, que pasara a te-
ner un mayor peso en la compaia,
puesto que en 2024 apenas repre-
sent6 un 21% de la facturacion, con
1.031 millones. Sin embargo, las pers-
pectivas son muy positivas, ya que
solo en 2025 la firma prevé duplicar
la contratacion en Defensa, con pe-
didos que superaran labarrera de los
2.000 millones, en comparacion con

JMCadenas

Angel Escribano, presidente de Indra.

los 1.053 millones con los que finali-
z0 el ejercicio pasado.

Para canalizar estos nuevos con-
tratos, Indra ha creado tres divisio-
nes de negocio diferentes. La prime-
ra es Indra Space, que englobara to-
das las operaciones espaciales de la
firma, principalmente vinculadas
con el desarrollo y produccion de sa-
télites y que se espera que alcance
una cifra de negocio de 1.000 millo-
nes de euros en 2030. En esta filial se

Indra duplicara sus pedidos
en el drea de Defensa

a cierre de este afio, hasta
2.000 millones de euros

La rama de Defensa
supuso apenas el 21%
de los ingresos de Indra
durante el afio pasado

integraran Hispasat e Hisdesat, ad-
quiridas por 725 millones de euros.
Ademas, la empresa ha aprove-
chado la experiencia de su presiden-
te Angel Escribano para crear la filial
Indra Land Vehicles, que servira de
paraguas para aunar las operaciones
del grupo en el negocio de vehiculos
militares terrestres, un area de mer-
cado que prevé que experimente un
gran crecimiento a corto plazo.
Indra peina el mercado buscando
comprar empresas que le permitan
aprovechar la gran demanda que va
a haber de vehiculos militares. El
grupo ha cerrado la compra de EI
Tallerén de Duro Felguera, que le
permitira ganar capacidad producti-
va, que es un elemento esencial para
poder entregar cuanto antes los pe-
didos. También se hizo, a finales de
2024, con el control del consorcio
Tess Defence, responsable de la pro-
duccién del blindado 8x8 Dragdn.
Indra tiene sobre la mesa una
veintena de empresas bajo escruti-
nio, entre las que se encuentra Iveco
Defence Vehicles (IDV), sobre laque
ha hecho una oferta no vinculante,
aunque sopesa asociarse con la ale-
mana Rheinmetall y la italiana Leo-
nardo para hacer una puja conjunta

Indra se hizo a
finales de 2024
con el control de
Tess Defence,
fabricante del
vehiculo blinda-
do 8x8 Dragén.

que finalmente sea la vencedora.
Otra de las operaciones que se bara-
jan, como adelanté EXPANSION, es
la integracion en el grupo Indra de
Escribano Mechanical & Enginee-
ring (EM&E), especializada en to-
rres de armas. La operacion esta
siendo supervisada directamente
por José Vicente de los Mozos, al
quedar desvinculado Angel Escriba-
no por ser el duefio, junto con su her-
mano Javier, de EM&E, que, a su
vez, es el primer accionista privado
de Indra, conun 14,3% del capital.

Finalmente, Indra Weapons &
Ammunition ha sido la tGltima crea-
cion de la compania para responder
a la fuerte necesidad de suministro
de armamento y municién que ha
dejado patente el conflicto en Ucra-
nia. Esta division supone el salto a la
produccion de armamento y muni-
cion, con el foco en capacidades de
guiado, sistemas no tripulados y sis-
temas antidron, entre otros.

Indra, que ha duplicado su valor
en Bolsa desde que comenzara el
afio, tiene el mandato del Gobierno
de ejercer de empresa tractora del
ecosistema espafiol de Defensa co-
mo campeodn nacional y esta dis-
puesta acumplirlo.
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Consejos sobre que hacer para el
fortalecimiento de la defensa europea

“

Si los paises comprasen
productos estandarizados se
beneficiarian de una mayor
competencia entre proveedores

HUGO DIXON

hora que los miembros
europeos de la OTAN
se han comprometido
a invertir el 5% de su
produccién nacienal
en defensa, necesitan
principios sobre cémo

utilizar el dinero. Es-

tos incluyen reducir rapidamente la de-
pendencia de Estados Unidos, integrar
sus industrias fragmentadas para obtener
economias de escala, construir una coali-
cion que incluya al Reino Unido y reducir
al maximo el coste de los balances guber-
namentales.

El desafio estratégico clave y urgente
del continente es poder defenderse de
Rusia ahora que ya no puede depender de
Estados Unidos. Los lideres europeos no
deberian engariarse pensando que acordar
elevar el gasto anual en defensa y asuntos
relacionados al 5% del PIB para 2035 sera
la solucion. Esto se debe en parte a que
Europa necesita hacer frente a la amenaza
rusa mucho antes de esa fecha. También a
que lo que impprta no es tanto la cantidad
de gasto, sino si Europa desarrolla las ca-
pacidades que Estados Unidos ya ofrece y
obtiene una buenarelacién calidad-precio.

Es mas, muchos Gobierrios europeos |
tienen dificultades econémicas. Algunos, :
como Italia, estan considerando estrategias |
creativas para cumplir con el compromiso .
del 5%. Si suben los impuestos o recortan

los programas sociales para financiar la
defensa, esto podria impulsar ain mas

alos partidos de extrema derecha. Dado :
| dria otros beneficios. La industria de de-

que muchos de estos grupos no ven a Ru-

sia como una amenaza, el gasto adicional ‘

podria ser contraproducente.

La principal necesidad de Europa es i
crear sus propios “facilitadores estratégi- .

cos"” independientemente de Estados Uni-
dos. En el lenguaje militar, esto se refiere a
proyectos como la inteligencia satelital, los
escudos antiaéreos y un sistema conjunto
de mando y control. Sin ellos, la defensa
europea estara llena de deficlencias. Las
armas nucleares también entran en esta
categoria, aunque plantean muchos otros
problemas.

Estos facilitadores estratégicos benefi-
ciarfan a Europa en su conjunto. Ademas,
s0n costosos y requieren una experiencia
tecnolégica que cualquier pais tendria

Reuters Breakingviews

W
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dificultades para desarrollar por si solo.
Por lo tanto, tiene sentido crearlos colec-
tivamente,

Una opcién es trabajar a través de la
Unién Buropea. Sin embargo, Hungria sim-
patiza con Rusia, mientras que Espanano
quiere aumentar el gasto en defensa. Por
otro lado, el Reino Unido puede contribuir
significativamente a la defensa de Europa,
aunque yano es miembro del bloque. Mas
alla de eso, Canada también podria estar
interesado en participar. Por lo tanto, se-
ria mejor crear una coalicién de aliados

! genuinamente dispuestos.

Trabajar a través de las fronteras ten-

fensa europea esta balcanizada a nivel

Un plan mejor seria
crear un nuevo
vehiculo o fondo
conjunto que

se encargue de
flnanciar los
proyectos en comiin

Tanque en el rea de entrenamiento de Tapa Camp, en Estonla,

T

. GETTY IMAGES

nacional, y cada Gobierno compra princi-
palmente a proveedores nacionales. Esto
genera una multiplicidad de productos
diferentes, cada uno con pequenas series
de produccidn y altos costes unitarios. Por
ejemplo, Europa opera 12 tipos de tanques,
mientras que Estados Unidos solo tiene
uno. Si los Gobiernos europeos compran
productos estandarizados, se beneficia-
ran de una mayor competencia entre pro-
veedores, mientras que las economias de
escala reduciran los precios promedio. .
¢(Cémo financiar el aumento del gas-
to en defensa? Alemania, cuya deuda es
relativamente baja, puede simplemente
pedir prestado el dinero extra. Las otras
grandes economias (Reino Unido, Francia
e Ttalia) tendran dificultades para seguir
aumentando sus niveles de deuda.

| tendran pocos motivos para aceptar el

dinero si esto les obliga a dejar de discri-
minar a favor de las industrias locales.
Un plan mejor es crear un nuevo vehi-
culo que encargue y posea los facilitadores
estratégicos. Esta entidad también podria
adquirir otros equipos, como drones y
municion, aimacenandolos hasta que cada
pais los necesite. Este mecanismo podria
establecerse con la misién explicita de

| impulsar la cooperacién europea.

Existen varias propuestas en este sen-
tido: la entidad instrumental del Centro

de Politica Europea, el Banco Europeo de |

Rearme y el Mecanismo Europeo de Defen-
sa propuesto por el think tank Bruegel. Lo
que tienen en comun es que los gobiernos
comprometerian capital, que el fondo lue-
go multiplicaria mediante préstamos en
el mercado. Por lo tanto, los paises de la
coalicion solo tendrian que aportar una pe-
quena cantidad de dinero por adelantado.
Las deudas del fondo tampoco aparecerian

| en los balances nacionales.

Lanueva entidad podria cobrar a cada
gobierno tarifas de uso por los facilita-
dores estratégicos, distribuyendo asi el
coste de la instalacién de sistemas de
inteligencia satelital y de otro tipo a lo
largo de muchos afios. También podria
almacenar drones y otros equipos, y los
gobiernos solo pagarian cuando los nece-
sitaran. Este fondo también podria des-
empefiar un papel Gtil en la concesién
de préstamos a pequeinas empresas de
defensa, que a veces tienen dificultades
para obtener financiacion. Si desarrollara
unarama de capital riesgo, podria incluso
impulsar la creacién de las innovadoras
empresas emergentes de tecnologid mi-
litar que Europa necesita.

Para que un fondo tenga la escala y la

_experiencia necesarias, al menos Reino

Unido, Francia y Alemania tendrian que
formar parte. Reino Unido estd interesado
enlaidea, en parte, porque podria aliviar
los problemas fiscales del pais, segun el
Sunday Times. El Fondo Monetario Inter-

. nacional estima que la deuda britanica

El endeudamiento nacional tampoco |

contribuird a superar la fragmentacién
delas industrias de defensa europeas. No
habra incentivos para cambiar los habitos
arraigados, donde los ministerios de Defen-
sa compran a las empresas lideres nacio-
nales para preservar los empleos locales.

LaUE espera contrarrestar esto toman-
do prestados 150 000 millones de euros y
prestidndolos a los estados que colaboran
con otros paises. Sin embargo, en la ma-
yoria de los casos, los Gobiernos pueden
pedir prestado aproximadamente al mismo
tipo de interés por si solos y, por lo tanto,

Para mas informacion Breakingviews reuters com

Los autores son columnistas de Reuters Breakingviews. Las opiniones 50n suyas
La traduccion, de Bernardo Diaz, es respansabilidad de CincoDias

sera del 104% del PIB este afio. Esta idea
también podr#a cobrar fuerza en Francia.
Aunque el pais defiende con fervor a sus
campeones nacionales, su deuda es-atin
mayor, del 116% de la produccion.

Pero estos argumentos tendran poco
efecto en Alemania, cuya deuda represen-
ta tan solo el 65% del PIB. Para que Berlin
se sume, tendra que creer que construir
catalizadores estratégicos europeos es
esencial para su propia defensa, y que la
creacién de un nuevo fondo colectivo esla
\inica manera de conseguir que sus vecinos
mas apalancados inviertan.
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Trabajador en la planta de Mercedes en Bremen (Alemania) // Ert
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L.os incentivos fiscales
al ‘made in Germany’
reaniman el pulso de
la industria alemana

» El gobierno de Merz ha -
dado 46.000 millones
en ayudas y ha bajado
el tipo de Sociedades

ROSALIA SANCHEZ
CORRESPONSAL EN BERLIN

En un contexto de estancamiento, en
que el PIB aleman atin no se ha recu-
perado de la pandemmia, el dato de pro-
ducciéon de mayo ha mostrado algo de
pulso, especialmente en la industria
automotriz y en los sectores farma-
céutico y energético que han registra-
do un fuerte crecimiento. La compa-
racion respecto al trimestre anterior
apunta al alza y aunque la produccién
sigue estando muy por debajo de los
niveles anteriores a la crisis el dato se
interpreta como un punto de inflexién
tras meses de atonia.

La presidenta de la patronal de la
industria automotriz (VDA) advierte
de que es pronto para cantar victoria
vy que los aranceles de Estados Unidos
pueden dar disgustos, pero reconoce
que el estado de &nimo de las empre-
sas mejora por la reduccion de im-
puestos del nuevo gobiernoy alare-
duccién del precio de la electricidad.

El gobierno de Friedrich Merz ha
lanzado un programa de ayudas fis-
cales por valor de 46.000 millones de
euros anuales, que se une a la reduc-
cién del tipo del Impuesto de Socie-
dades del 30% al 25% y el bono ‘Made
in Germany’, que garantiza exencio-
nes fiscales a las empresas que invier-
tan en el pais. El plan de reforma fis-
cal contempla también que el impues-

to sobre la inversion se reduzca del 15
al 10% para mejorar la competitividad.

Bajo este escenario, las empresas
alemanas aumentaron su produccion
en mayo. Las empresas manufacture-
ras mejoraron su produccion un 1,2%,
segun la oficina estadistica, cuando
los analistas esperaban un descenso
del 0,2%. El sector energético contri-
buyo a esta evolucion positiva con un
alza del 10.8%, que fue del 10% en el
caso de la industria farmacéuticay
del 4,9% en la industria automotriz.
La construccién es el inico que no se
ha subido al tren del optimismo.

«Aunque la produccion sigue es-
tando por debajo del nivel previoala
pandemia, se observa un impulso al-
cista significativo», ha explicado Cyrus
de Ia Rubia, economista jefe del Ban-
co Comercial de Hamburgo, para quien
«el aumento en mayo podria signifi-
car que el sector manufacturero esta
en una senda de recuperacién».

Los aranceles de Trump parecen
estar operando a favor de la reactiva-
cion de la economia. La industria ale-
mana esta reorientando hacia casa
sus objetivos estratégicos. Las prime-
ras cifras oficiales de la Oficina Fede-
ral de Estadistica revelan que la inver-
si6n directa de las empresas alema-
nas en EE. UU. fue més baja que nunca
en la primavera de 2025. Ademads mu-
chas directivas europeas estdn pen-
dientes por la presién del gobierno
aleman, que estd instando al gobier-
no comunitario a aprobar subsidios
a la industria pesada alemana. «Esta-

mos ya inmersos en lo que llamamos -

un impulso a la inversién», resume la
nueva ministra de Economia, Kathe-
rina Reiche.
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Washington amplia hasta el 1de agosto
la tregua arancelaria a sus socios

El presidente de EE UU publica en su red social una bateria de cartas enviadas a aliados comerciales
con nuevas amenazas de gravamenes » A Japon y Corea del Sur les impone aranceles del 25%

IKER SEISDEDOS
WASHINGTON

El presidente de EE UU, Do-
nald Trump, cumplié ayer
con su amenaza de impo-
ner aranceles por Correspon-
dencia a algunos de sus so-
cios comerciales. Empezé
con dos de los mas destaca-
dos, Japén y Corea del Sur, a
los que avisé en sendas mi-
sivas dirigidas a sus gober-
nantes -y publicadas pasado
el mediodia en Washington
en su red social, Truth- de
que los bienes importados
desde ambos paises seran
gravados con aranceles del
25%. Después, la Casa Blanca
confirmé algo con lo que se
sospechaba: el fin de la tre-
gua de 90 dias que el propio
Trump dio a decenas de sus
aliados comerciales queda
aplazadahasta el 1 de agosto.

Lo dijo Karoline Leavitt,
portavoz de la Casa Blanca,
en una comparecencia ante
los periodistas, a los que
les comunicé que el aplaza-
miento llegaria en la forma
de un decreto presidencial.
Teniendo en cuenta la vola-
tlidad que definela agresiva
politica comercial estadou-
nidense tras la vuelta de
Trurop a la Casa Blanca, no
se puede descartar que todo
cambie de nuevo de aqui al
1de agosto.

El final del plazo el miér-
coles era la gran noticia eco-
ndmica de Ja semana en Was-
hington, que empez6 con el
mundo asomado denuevo a
la incertidumbre provocada
por las idas y venidas de la
Administracién de Trump.

EnsucartaaJapény Co-
rea del Sur, este tambiénles
advirti6: si deciden respon-
der de vuelta con gravame-
nes alos productos estadou-
nidenses, Washington les
impondra una tasa adicional
de esa misma cuantia que
se sumara al 25% impuesto
este lunes. El anuncio provo-
c6 inmediatamente la caida
de los mercados, sensibles
también a la incertidumbre
que gobierna las decisiones
econodmicas de Washington.

Las dos misivas, dirigi-
das al presidente de Corea
del Sur, Lee Jade-miyung, y
al primer ministro japonés,
Ishiba Shigeru, son muy pa-
recidas. Decian que su envio
demuestra “la fortaleza y el
compromiso” de las respec-
tivas relaciones comerciales,

+ y-que EE UU ha decidido con-
tinuar con ellas, pero solo enu
un marco “més justo y equi-
librado”. Asi, les ofrecieron
“participar de la extraordina-
ria economia estadouniden-
se” siempre gue se avengan
dejar atrés los “déficits co-
merciales” provocados por
“los aranceles, y las barreras
regulatorias, no arancelarias
y de comercio”, que, afiade la
carta, “desafortunadamente,
estén lejos de ser reciprocas”.

“Si por lo que sea deci-
den subir los aranceles [alos
productos estadounidenses]
les responderemos con ese
mismo gravamen mas un
25%", amenazd la misiva, que
agreg6 que no se impondran
tasas a las empresas corea-
nas o japonesas que decidan
fabricar en EE UU. El texto
también dice: “{Este déficit
comercial es una amenaza
grave a nuestra economia
y, de hecho, a la seguridad
nacionall“. Washington tam-
bién se abri6 a cambiar su
decisién, "y considerar un
ajuste”, si ambos paises se
avienen a cambiar las con-
diciones existentes paralos
bienes estadounidenses.
Estos nuevos aranceles no
afectan a los ya existentes,
impuestos por sectores,
como el aluminio y el ace-
ro (50%), y los coches (25%).

Diasintensos

La idea de avanzar en el
frente de la guerra comer-
cial global a golpe de corres-
pondencia yalalanzé Trump
el viernes, cuando, tras va-
rios dias enlos que su Admi-
nistracién coqueteé con la
idea de retrasar el plazo del
9 de julio, el presidente de
EE UU pas6 de nuevo a la
ofensiva con el anuncio del
envio de una primerareme-
sa de misivas a “10 o 12 pai-
ses” con la decisién tomada
por su Administracién sobre
qué aranceles les caeran, y
que entrarén en vigor el 1de
agosto. Elrepublicano no dio
detalles sobre los paises que

El aplazamiento
llegara en forma
de decreto
presidencial,
segunla ’
CasaBlanca

primero recibiran esas misi-
vas, ni qué gravamenes lleva-
ran impresas. Sidio una do-
ble, aunque vaga, horquilla,
de entre el “10% y el 20%" y
“hasta el 60% y 70%".

Karoline Leavitt, portavoz
de la Casa Blanca, confirmé
ayer que se esperaba el envio
de més cartas en los proxi-
mos dias, enlos que prome-
tié “maés acuerdos” y quelos
“paises seguiran negociando
conEE UU"

Los tultimos dias han
sido intensos en Washing-
ton, por donde han desfila-
do negociadores de varios
paises ansiosos por llegar
a un principio de acuerdo
antes del miércoles, y evitar
las decisiones unilaterales
estadounidenses, El ministro
coreano de Comercio, Yeo
Han-koo, se vio este sibado
con Jamieson Greer, repre-
sentante del Comerciodela
Administracién de Trump.

Japodn, por su parte, se ha-
bia colocado en el punto de
mira después de que Trump
afeara la sernana pasada a
Tokio su “dureza” negociado-
ra. El presidente de EEUUles
presioné para que elevaran
sus importaciones de arroz
de EE UU y critico la rela-
cién bilateral en materia de
la compraventa de coches. El
republicano también amena-
z0 con una carta para Japén
con un gravamen del “30%-
35% o la cantidad que deter-
minemos”. Esa cantidad ha
sido, finalmente, algo menor.

Ambos porcentajes del
25% son muy similares a
aquellos con los que Trump
amenaz6 a ambos paises
cuando el 2 de abril anun-
cié la imposicién de grava-
menes, gue llamé “recipro-
cos", a decenas de sus socios
comerciales, lo que supuso
una escalada en la guerra co-
mercial. Enla enorme cartu-

“lina con la que comparecié

Trump, a Corea del Sur sele
adjudicaba unos aranceles
del 24%. A Japo6n, del 25%.
La semana pasada se ce-
116 un principio de acuerdo
con Vietnam. A cambio de no
imponer aranceles a las im-
portaciones estadouniden-
ses, recibi6é una tasa del 20%
para todos sus productos. Y
del 40% para los que hagan
“transbordo”, una clausula
para evitar que China envie
a EE UU bienes via Vietnam,
para evitar tasas mas altas.

El presidente de EE UU, Donald Trump, anuncié los nuevos aranceles el 2 de abrll. ReuTERS

Trump y Von der Leyen hablan para
avanzar hacia un “principio de acuerdo”

SILVIA AYUSO /
MANUEL V. GOMEZ
BRUSELAS
El presidente de EE UU,
Donald Trump, y la presi-
denta de la CE, Ursula von
der Leyen, han irrumpido
en la negociacién comer-
cial entre los dos lados del
Atlantico. Este doruingo,
tras una semana intensa
de contactos entre los di-
versos negociadores res-
ponsables, ambos mantu-
vieron una conversacién
telefénica en el marco del
objetivo marcado de “con-
seguir algo antes del 9 de
julio”, segiin Bruselas.
Sobre la conversacién
no ha habido comunicado
oficial. Un portavoz comu-
nitario se limité a decir
que fue un “buen inter-
cambio” y que se enmarca
en los constantes contac-
tos que mantiene Von der
Leyen también con los
lideres europeos. “Se esta
trabajando al més alto
nivel politico y en los ni-
veles técnicos”, remach6

la Comisién, muy reaciaa
dar detalles de unas nego-
ciaciones plagadas de in-
certidumbres, a pesar de
que el plazo para negociar
se cumplia mafiana. Ya en
la tarde de ayer, Von der
Leyen afiadi6 en el Parla-
mento Europeo: “Cuan-
do la Comisién se reiina
con EE UU para negociar
sobre aranceles, Europa
debe mostrar firmeza".
“Seguimos trabajando
con el plazo del 9 de julio,
con la intencién de lo-
grar para entonces, como
minimo, un principio de
acuerdo con EE UU", insis-
ti6 el portavoz comercial,
Olof Gill, segtin el cual,
sobre todo en la viltima
semana, con la visita a
‘Washington del comisa-
rio de Comercio, Maros
Sefcovic, se han logrado
“avances sustanciales
hacia un principio de
acuerdo”. El objetivo final,
agreg®, sigue siendo el
mismo que cuando esta-
116 1a amenaza comercial

¥ se comenzd a negociar:
“Lograr un buen acuerdo
para las empresas euro-
peas, los consumidores y
la economia global”.

A su llegada al Euro-
grupo en Bruselas, varios
ministros de Economia
y Finanzas defendieron
ayer la bondad de alcan-
zar un pacto. Carlos Cuer-
po defendié “negociar
hasta el final para llegar
a un acuerdo beneficioso
para las dos partes” y dijo
que Europa tiene listas las
medidas de respuesta por
si fimalmente no se liegara
aun punto de encuentro.
Su homoélogo portugués,
Joaquim Miranda Sar-
mento, afiadié un matiz al
destacar la importancia
de “acabar con la incer-
tidumbre”. Este aspecto
implica que el pais ibérico
podria estar por la labor
de aceptar un pacto con
EE UU, aunque fuera des-
equilibrado, a cambio de
eliminar ese elemento de
inestabilidad econémica.
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